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La siguiente carta de fecha 30 de septiembre de 2024 modifica y actualiza expresamente el BODi®
EE. UU. Politicas y Procedimientos para Distribuidor.

30 de septiembre de 2024
Notificacidn para Partners de BODi en los Estados Unidos
Estimado/a Partner de BODi:

No podemos agradecerte lo suficiente por tu arduo trabajo en apoyo a la misién de BODi de ayudar a las
personas a alcanzar sus metas y disfrutar vidas sanas y plenas. Con cada rutina y cada vaso de Shakeology,
trabajamos juntos para mejorar innumerables vidas.

Como ya habras visto en el video “Actualizacién importante de Team BODi” que Carl publicé en los grupos
The Roundtable y BODi Basics en la aplicacion BODi Partners, las condiciones actuales del mercado ya no
respaldan nuestra capacidad para seguir operando Team BODi en un modelo de negocio de marketing en red
o marketing multinivel. Pero en lugar de disolver Team BODi, queremos seguir mejorando tantas vidas como
podamos juntos y ofrecer una oportunidad de ingresos continuos que tiene la capacidad de ser aun mds
exitosa en el mercado actual.

Para ello, comenzaremos oficialmente la transicion de nuestra estructura a un modelo de afiliacion de un
solo nivel el 1.2 de noviembre de 2024 y nuestro actual negocio de marketing en red de Team BODi
completara la transicion a este modelo de afiliacion el 1.2 de enero de 2025.

Te daremos mas detalles sobre como puedes unirte a la oportunidad de afiliacion mas emocionante de la
historia del fitness y la salud a medida que se acerque el 1.2 de noviembre, asi como los términos que
sustituiran las Politicas y procedimientos de distribuidores de BODi (las “P&P”) a partir del 1.2 de enero
de 2025 como parte de esta transicion, pero también queremos darte detalles clave, que se aplicaran desde
la fecha de esta carta hasta que concluya la operaciéon en curso, sobre tu cuenta de Team BODi y la transicién
de tu cuenta de Team BODi a una cuenta de negocio de afiliado (ten presente que, incluso después de que
tu cuenta se convierta en una cuenta de afiliado, deberas registrarte directamente en nuestra plataforma de
afiliados para activar tu cuenta de afiliado, pero te daremos todos esos detalles a medida que se acerque la
fecha).

Con los términos clave proporcionados en este aviso, tu cuenta de Team BODi y las P&P estaran
expresamente modificadas de acuerdo con la Seccién 1.3 de las P&P por los siguientes términos:

e Para evitar que desciendan rangos durante estos cambios, nos aseguraremos de que, aunque todos los
rangos de Partners puedan seguir ascendiendo hasta el 1.2 de enero de 2025, protegeremos todos los
rangos para que no desciendan a partir del 3 de octubre de 2024, siempre que se mantengan los requisitos
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minimos de estado activo relacionados con cada rango. Dejaremos de procesar los cambios de
patrocinador solicitados por Partners y Clientes Preferentes el 3 de octubre de 2024.

El 1.2 de noviembre de 2024, dejaremos de cobrar a los Partners la cuota de servicios del negocio mensual
(seguiras teniendo el mismo acceso continuo al back office de Partners), y dejaremos de inscribir a
Partners nuevos y Clientes Preferentes. Ademads, seguiras recibiendo tus comisiones en todos los pedidos
de los clientes vinculados a ti como Partner para compras efectuadas en teambeachbody.com hasta el
4 de diciembre de 2024. Sin embargo, a partir del 1.2 de noviembre de 2024, si tu cliente hace una compra
en cualquier otro sitio web (incluso directamente en BODi.com, desde un enlace de afiliado o desde
cualquier otro lugar diferente), no recibiras ninguna comisidn ni ninguna otra compensacion por esa venta,
a menos que te hayas inscrito en el nuevo portal de afiliados y tu cliente haga la compra usando tu enlace
de afiliado.

e Laultima fecha en la que se podran realizar pedidos en los sitios web existentes de los Partners de la
red o en teambeachbody.com, o pedidos que de otro modo serian elegibles para reconocimiento de
comision o volumen a través de la red es el 4 de diciembre de 2024. Los pedidos existentes de
suscripcidn o pedidos directos a casa seguiran siendo elegibles para comisidon y volumen hasta el
1.2 de enero de 2025. Ademds, el 4 de diciembre de 2024, dejaremos de realizar cambios de Partners
solicitados por los clientes.

e Belle Vitale se vendera exclusivamente en BODi.com. Sin embargo, si su cliente compré la oferta Belle
Vitale Early Bird donde usted era el Partner vendedor y usted sigue siendo un Partner activo de la red
cuando compra el kit Belle Vitale All-In usando la misma cuenta que usé para comprar Early Bird entre
el mes de diciembre lanzamiento y el 31 de diciembre de 2024, ganards la comisién. No otorgaremos
volumen de Equipo o Personal por esas ventas, pero igualaremos la tasa de comisién del 40 % del
Afiliado por el kit Belle Vitale All-In. Los kits Belle Vitale All-In comprados por usuarios que no
compraron la oferta Early Bird o que los compraron después del 31 de diciembre de 2024 solo estan
sujetos a comision si se venden a través de la oportunidad de afiliado.

e Las comisiones se seguirdn concediendo para todos los envios de suscripciones hasta el 1.2 de enero
de 2025 vy se reflejaran en la semana de bonificacién que finaliza el 12 de enero de 2025. No habrd
mas comisiones ni compensaciones por ningun envio de suscripcién a través de la oportunidad de
red después del 1 de enero de 2025.

e Tu suscripcidon digital a BODi continuard en sus términos actuales hasta que la canceles. Las
comisiones se seguiran concediendo para todos los pedidos de renovacidn de suscripcion digital BODi
elegibles hasta el 1.2 de enero de 2025 y se reflejardn en la semana de bonificacién que finaliza el
1.2 de enero de 2025.

e Los Ultimos pagos de bonificacion se emitiran el 10 de enero de 2025, incluyendo el pago del cuarto
trimestre para rangos Diamante y todos los pagos de bonificacién para rangos Diamante Estrella.

e Sitienes alguna retencién en tu cuenta debido a un problema de cumplimiento, de papeleo o de otro
tipo, contacta al departamento de Cumplimiento en compliance@bodi.com para resolver cualquier
problema antes del 30 de noviembre de 2024. Las retenciones vigentes en tu cuenta se perderan
permanentemente a partir del 31 de diciembre de 2024.
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Seguiremos comunicando actualizaciones importantes en las préximas semanas. Para estas actualizaciones,
visita https://bodi.company/PartnerUpdates con frecuencia, ya que no todas las comunicaciones se enviaran
por correo electrénico.

Una vez mas, no podemos agradecerte lo suficiente por tu apoyo, tu entusiasmo por mantenerte saludable
y ayudar a los demas, especialmente mientras navegamos por esta emocionante transicion, y por formar
parte de la comunidad de Team BODi. Estamos entusiasmados por seguir trabajando contigo como parte de
nuestro nuevo programa de afiliado a partir del 1.2 de noviembre y te deseamos salud, bienestar y éxito
econdmico continuos.

Saludos,

Team BODi
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SECCION 1 - INTRODUCCION

iBODi TE DA LA BIENVENIDA! Te has unido a un grupo dindmico de personas dedicadas a mejorar su salud y la de sus familiares
y amigos, mientras siguen los pasos necesarios para mejorar su bienestar personal y financiero. La pasaremos muy bien juntos durante
el trayecto, y creceras de formas que jamas te hubieras imaginado. A continuacion veras las politicas y procedimientos de BODi,
comunmente conocidas como “P&P”. Estas son las normas de operacion de tu negocio independiente de BODi. Al seguir estas normas
al pie de la letra y adoptar su espiritu, tu negocio se mantendra por buen camino.

NOTIFICACION DE ARBITRAJE INDIVIDUAL Y RENUNCIA A DEMANDA COLECTIVA: EL CONTRATO
CONTIENE UN ACUERDO DE ARBITRAJE INDIVIDUAL OBLIGATORIO Y UNA RENUNCIA A LA
DEMANDA COLECTIVA, QUE TE OBLIGA A RESOLVER CUALQUIER DISPUTA (TAL Y COMO SE
DEFINE A CONTINUACION) ENTRE TU Y BODi MEDIANTE ARBITRAJE INDIVIDUAL DEFINITIVO Y
VINCULANTE, EN LUGAR DE ANTE UN TRIBUNAL, Y QUE TE OBLIGA A RENUNCIAR A TODO JUICIO
CON JURADO Y A TODO PROCEDIMIENTO COLECTIVO, CONSOLIDADO, AGREGADO, MASIVO Y
REPRESENTATIVO, ASi COMO A CUALQUIER OTRO TIPO DE PROCEDIMIENTO JUDICIAL DE
CUALQUIER INDOLE. AL ACEPTAR EL ACUERDO, RECONOCES EXPRESAMENTE QUE HAS LEIDO,
CONSIDERADO DETENIDAMENTE Y COMPRENDIDO TODAS LAS DISPOSICIONES DEL ACUERDO DE
ARBITRAJE INDIVIDUAL Y LAS DISPOSICIONES DE RENUNCIA A DEMANDAS COLECTIVAS, Y QUE
ACEPTAS EXPRESAMENTE QUEDAR VINCULADO POR ELLAS.

1.1  El Acuerdo

Tu contrato de Distribuidor independiente de BOD1 incluye varios documentos. Ademas de los Términos y condiciones, tu contrato con
BODi incluye estas Politicas y procedimientos, y el Plan de compensacion y, si te inscribiste como una entidad comercial (como una
LLC o una corporacion), la Solicitud y acuerdo de entidad comercial. Denominaremos estos documentos en conjunto como el
“Acuerdo”. La version mas reciente del Acuerdo se publicara en el sitio web de BODi y en la Oficina del Distribuidor. Cuando en el
Acuerdo se utilicen los términos “nosotros”, “Compafia” o “nuestro”, se entenderd Beachbody, LLC, bajo el nombre comercial BODi,
incluidas sus entidades matrices, subsidiarias y afiliadas (colectivamente, “BODi”). Cuando se usan aqui los términos “tu”, “tu”,
“Distribuidor” o “Partner”, significa “Distribuidor”.

1.2 Proposito de las politicas
Ademas de comercializar sus productos a través de otros canales de venta, BODi cuenta con representantes de venta independientes

llamados “Distribuidores”. Para definir claramente la relacion existente entre los Distribuidores y BODI, y estipular de manera explicita
una norma de operacion comercial aceptable, BODi ha establecido el Acuerdo.

Los Distribuidores de BODi deben cumplir con todos los términos y condiciones estipulados en el Acuerdo, y con todas las leyes
federales, estatales y locales que rigen sus negocios de BODi y su operacion. Debido a que probablemente no estés familiarizado con
muchas de estas normas de practica profesional, es sumamente importante que leas el Acuerdo y te atengas a sus disposiciones. Lee
detenidamente la informacion de este manual. Aqui se explican y se establecen las pautas que rigen la relacion entre t, como contratista
independiente, y la Compaiiia. Si tienes cualquier pregunta sobre alguna de las politicas o normas, no dudes en preguntarle a cualquier
persona en tu linea ascendente o al Departamento de Cumplimiento de Normas de BODi. Puedes comunicarte con el Departamento de
Cumplimiento de Normas por correo electronico a compliance@bodi.com.

1.3 Cambios en el Acuerdo/Acuerdo completo

Debido a las enmiendas periddicas en las leyes federales, estatales y locales y en el ambito comercial, BODi se reserva el derecho de
enmendar el Acuerdo y sus precios periddicamente. Al firmar el Acuerdo, el Distribuidor acepta cumplir con el Acuerdo y con los
términos financieros de todas las enmiendas o modificaciones que BODi decida realizar. Cualquiera de estos cambios entrard en vigencia
30 dias después de su publicacion en el sitio web de BODi. La Compaifiia proporcionara a todos los Distribuidores, o pondra a su
disposicion, una copia completa de las disposiciones enmendadas mediante uno o mas de los siguientes métodos: (1) publicaciones en
el sitio web oficial de BODi y/o (2) correo electronico. La continuacion del negocio de BODi de un Distribuidor o la aceptacion de
bonificaciones o comisiones por parte de un Distribuidor constituye la aceptacion de todas las enmiendas, y también constituird una
contraprestacion adecuada para respaldar todas las enmiendas. Puedes excluirte de cualquier modificacion propuesta al rescindir el
Acuerdo antes de la fecha de vigencia de dichas enmiendas propuestas.
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El Acuerdo constituye el acuerdo final, exclusivo y completo entre ti y BODI en relacion con el objeto del mismo y sustituye a todos
los acuerdos, comunicaciones, entendimientos y transcurso de las negociaciones entre ti y BODi. El Distribuidor acepta que BODi no
ha hecho ni estd haciendo ninguna declaraciéon o garantia en relaciéon con el objeto del Acuerdo, expresa o implicita, excepto las
declaraciones y garantias explicitas del Acuerdo, y que el Distribuidor no confia ni ha confiado en ninguna declaracion o garantia en
relacion con el objeto de este Acuerdo, expresa o implicita, excepto las declaraciones y garantias del Acuerdo.

1.4 Demoras

BODi1 no sera responsable de las demoras o la imposibilidad de cumplir con sus obligaciones cuando dicho cumplimiento fuese imposible
de llevar a cabo desde un punto de vista comercial debido a circunstancias que escapan al control razonable de la Compaiiia. Ello incluye,
entre otras, huelgas, dificultades laborales, tumultos, guerra, terrorismo, casos fortuitos, pandemias, actos de la naturaleza, actos que
escapan al control razonable de BODi, incendio, muerte, interrupcion de la fuente de suministro de alguna de las partes, o decretos u
ordenes gubernamentales.

1.5 Desvinculacion

Si alguna disposicion del Acuerdo se considerara invalida o inaplicable, se debera suprimir y modificar dicha disposicion solo al grado
necesario para que sea aplicable, mientras que el resto del Acuerdo permanecera en plena vigencia y validez. Por la presente, el
Distribuidor acepta que el arbitro o cualquier adjudicador con jurisdiccion apropiada de conformidad con el Acuerdo haga cumplir el
Acuerdo en toda su extension, eliminando solo aquellas disposiciones que se consideren inaplicables, si las hubiera.

1.6 Exencion

BODi nunca cedera su derecho de insistir en el cumplimiento con el Acuerdo y con las leyes aplicables que rigen la operacion de tu
negocio. La falta de ejercicio por parte de BODi de cualquiera de sus derechos o facultades en virtud del Acuerdo, o de su insistencia
en el estricto cumplimiento de cualquier obligacion o disposicion del Acuerdo por parte de un Distribuidor, asi como cualquier costumbre
o practica de las partes contraria a los términos de este Acuerdo, no constituirdn renuncia alguna por parte de BODi a su derecho de
exigir el estricto cumplimiento del Acuerdo. La renuncia por parte de BODi puede efectuarse solamente por escrito a través de un
ejecutivo autorizado de la Compaiia. La renuncia de BODi a exigir un cumplimiento en particular por parte de un Distribuidor no
afectara ni perjudicara los derechos de BODi con respecto a cualquier incumplimiento posterior, como tampoco afectara de modo alguno
los derechos u obligaciones de cualquier otro Distribuidor. Asimismo, la demora u omision por parte de BODi en el ejercicio de cualquier
derecho originado en un incumplimiento, no afectara ni perjudicara los derechos de BOD], ya sea en relacion con tal incumplimiento o
con cualquier otro incumplimiento futuro.

La existencia de cualquier reclamacion o causa de accidn interpuestos por un Distribuidor contra BODi no constituira una defensa a la
aplicacion por parte de BODi de cualquier término o disposicion del Acuerdo.

1.7 Cédigo de ética para los Distribuidores de BOD1

Los Distribuidores de BOD:i tienen la oportunidad tnica de representar a BODi, nuestra vision y nuestros productos y servicios en toda
la comunidad. Por este motivo, esperamos que los Distribuidores sigan las pautas de nuestra Compaiiia y que cada Distribuidor se
desempefie como embajador de nuestra mision y nuestras marcas. Igualmente, ademas de todos los términos del Acuerdo, todos los
Distribuidores deben aceptar el siguiente Codigo de ética para los Distribuidores de BODi:

e  Como Distribuidor independiente de BODI, asumiré una conducta ética e integra; esto incluye tratar a otras personas de la
misma forma que quisiera que me trataran a medida que opero mi organizacion. Respetaré este Codigo de ética y fomentaré
su cumplimiento entre mis compafieros Distribuidores de BODi.

e Acataré los Valores esenciales de BODi y las Politicas y procedimientos de Distribuidores de BODI, y no participaré en
ninguna practica engafiosa, ilicita o no ética a fin de reclutar personas ni, de algun otro modo, fomentaré otra conducta que
pueda ser perjudicial o que cree una imagen negativa de mi persona, de mis compaifieros Distribuidores de BODi o de
BODi. Los ejemplos clave de conductas prohibidas incluyen la compra de bonificaciones; hacer declaraciones inapropiadas
sobre los ingresos, cualquier otra forma de manipulacién del plan de compensacion, el rendimiento o la salud; invitar a
Distribuidores de BODi o a clientes a participar en otras oportunidades de negocio de marketing multinivel o, de algin
modo, promocionar estas oportunidades; o vender productos de BODi en mercados comerciales prohibidos.

e Aprenderé y comprenderé el Plan de compensacion de BODi y el catdlogo de productos de BODi, y se los ensefiaré
correctamente a mis clientes y Distribuidores potenciales sin crear expectativas falsas o engafiosas. Cualquier afirmacion,
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declaracion o comentario que haga sobre los productos o sobre la oportunidad para Distribuidores de BODi incluira avisos
y notas de exoneracion importantes en los términos que establezca BODi.

Aceptaré y cumpliré con mis responsabilidades de motivar y alentar a mis Distribuidores patrocinados personalmente.
Trataré mi negocio de Distribuidor de BODi como cualquier otro negocio y cumpliré con cada compromiso que haga con
mis clientes, compaiieros Distribuidores y otros colegas.

Promocionaré la oportunidad de negocio de BODi a los Distribuidores potenciales con honestidad e integridad. No
distorsionaré las ventas o ganancias reales o potenciales. Utilizaré las herramientas de negocio que tengo a disposicion,
como la Declaracion de ganancias del Distribuidor independiente, y le recordaré a cada nuevo Distribuidor potencial que
el éxito de cada persona depende de sus esfuerzos individuales.

Les brindaré a mis clientes el nivel mas elevado de servicio, les ofreceré ayuda con el cambio de productos y/o los
reembolsos que necesiten realizar.

Mantendré una lealtad y un profesionalismo basicos con la industria de marketing en red en general, y no haré criticas
infundadas de BODi ni de otras compaiiias de marketing en red, incluidas aquellas que compiten de forma directa con
BODi:.

Acataré todas las reglas que rigen mi negocio. Comprendo que, como propietario de mi negocio de Distribuidor
independiente de BODI, es mi responsabilidad cumplir con estas leyes y con el Acuerdo.

Respetaré, protegeré y trataré la informacion personal de los Distribuidores de BODi, clientes y terceros que reciba de
parte de BODi o a través del manejo de mi negocio de BODi con confidencialidad y respeto a su derecho a la privacidad
en todo momento.

SECCION 2 - COMO CONVERTIRTE EN DISTRIBUIDOR

2.1  Requisitos para convertirte en un Distribuidor independiente de BOD1
Existen algunos requisitos para convertirte en un Distribuidor independiente de BODi:

Debes tener por los menos 18 afios de edad.

Debes ser un residente de los Estados Unidos o de sus territorios, o de otro pais donde BODi haya abierto oficialmente su
negocio de marketing en red.

Necesitas un nimero de Seguro Social, nimero de identificacion fiscal federal o nimero de identificacion fiscal
correspondiente en el pais de residencia (siempre que BODi haya anunciado que ha abierto oficialmente un negocio en ese
pais).

Debes comprar un kit de negocio del Distribuidor (este costo puede compensarse dependiendo de si el Distribuidor compra
un paquete de solucion total en el momento de la inscripcion).

2.2 (Cuanto cuesta?

No es un requisito que compres productos para ser un Distribuidor o ganar una comision, pero se incurre en algunos gastos. Debes
comprar el kit de inicio de negocio del Distribuidor o el paquete de solucion total en el momento de tu inscripcion, y debes pagar un
cargo mensual por tu uso de la Oficina del Distribuidor. Existe algunas excepciones limitadas a estos costos mensuales iniciales y
posteriores. Estas son:

Si eres residente de Dakota del Norte, el Kit de inicio de negocio del Distribuidor y las cuotas de servicios de negocio son
opcionales.
Si eres una organizacion de buena fe sin fines de lucro (lo que significa que, en virtud del Codigo de Rentas Internas de
EE. UU., eres una organizacion sin fines de lucro) y nos presentas una copia de la Carta de exoneracion o de la Carta de
determinacion correspondiente del IRS, que confirme tu estado de exencion de impuestos al momento de completar tu
inscripcidn inicial como Distribuidor, se exoneran el costo del kit de inicio de negocio del Distribuidor y la cuota de
servicios de negocio mensual.
Si eres un miembro activo del ejército de EE. UU. o un conyuge o pareja de un miembro activo, si eres un veterano del
ejército de EE. UU. o un conyuge o pareja de un miembro del ejército de EE. UU. desaparecido o muerto en accion, se
exonera la cuota de servicios de negocio mensual cuando recibamos la documentacion que respalde tu servicio militar o el
de tu conyuge o pareja. Una salvedad a esta exencion: debes mantener al menos 50 puntos de volumen personal cada
90 dias para continuar recibiendo esta exencion (el Plan de compensacion define en detalle “puntos de volumen personal”
0 “PV”).
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2.3 Beneficios para el Distribuidor

Una vez que aceptemos tu Solicitud y Acuerdo del Distribuidor, tendras a tu disposicion los beneficios del Plan de compensacion del
Distribuidor de BODi y del Acuerdo. Estos beneficios incluyen el derecho a lo siguiente:

Vender y solicitar pedidos de productos de BODi y enviarlos a la Compafiia para su cumplimiento;
Participar en el Plan de compensacion del Distribuidor de BODi (recibir bonificaciones y comisiones, si se retinen los
requisitos);

e Patrocinar a otras personas para que formen parte del negocio de Beachbody como clientes, clientes preferentes o
Distribuidores, desarrollar una organizacion de marketing y hacer progreso a lo largo del Plan de compensacion del
Distribuidor de BODi;

Participar en funciones de apoyo, servicio, capacitacion, motivacion y reconocimiento patrocinadas por BODi; y
Participar en concursos y programas de promocion e incentivo patrocinados por BODi para sus Distribuidores.

SECCION 3 - COMO OPERAR UN NEGOCIO DE BODI

3.1 Actividades engafiosas, fraudulentas e ilegales

Nunca debes participar en actividades engafiosas, fraudulentas o ilegales junto con tu negocio independiente de BODi, ni hacer
declaraciones falsas o engafiosas acerca de los productos o las oportunidades de negocio de BODi. Igualmente, debes comportarte de
manera que tus actividades fuera de tu negocio independiente de BODi no afecten la reputacion de tu negocio o de BODi. Por ejemplo,
si se te condena por un delito o por una actividad ilegal de otro tipo que no esté relacionada con tu negocio de BODi, esto podria
perjudicar la reputacion y buena voluntad de la Compaiiia. Por lo tanto, nos reservamos el derecho de suspender tu Acuerdo si recibes
una condena por, o si no disputas (“nolo contendere”), un delito o crimen relacionado con drogas, fraude, robo, violencia o abuso fisico
o sexual, o cualquier otro crimen de vileza moral.

Los Distribuidores deben promover y ofrecer el negocio y los productos de BODi de una forma coherente con los métodos indicados en
los materiales de capacitacion de la Compaiiia. Los Distribuidores no pueden crear, publicar ni utilizar sistemas de marketing o de
capacitacion que la Compaifiia no haya aprobado por escrito, ni pueden utilizar ninglin contrato o formulario que la Compaiiia no haya
publicado. Los Distribuidores no pueden exigir ni alentar a otros clientes o Distribuidores actuales o potenciales para que firmen otros
acuerdos o contratos que no sean los acuerdos y contratos oficiales de BODI, a fin de convertirse en un Distribuidor independiente de
BOD:. Los Distribuidores no pueden vender ni, de algin otro modo, lucrar (directa o indirectamente) con o promocionar ningun sistema
de marketing o sistema de generacion de clientes potenciales, ni pueden vender o promocionar listas de clientes potenciales a otros
Distribuidores.

Los Distribuidores de BODi no podran cobrar ni recibir ningun tipo de compensacion o beneficios (tales como ingresos, intercambio de
servicios o servicios gratuitos, recuperacion de costos, donaciones caritativas, etc.) por herramientas, consultas para Distribuidores,
software u otras herramientas de venta, incluyendo el requerir que otro Distribuidor utilice herramientas de un tercero como parte de su
negocio de Distribuidor.

Los Distribuidores no pueden promover ninglin otro bien o servicio a los Distribuidores o clientes a través de las herramientas o medios
de BODi, o al utilizar cualquiera de los contactos o informacion provistos por BODi. Sin embargo, los Distribuidores tienen permitido
promover sus propios servicios (sujetos a las restricciones planteadas en estas politicas, incluyendo las restricciones sobre otro negocio
de marketing en red, herramientas de venta y software) a través de las redes sociales generales y de medios alternos a BODi.

En lo que concierne especificamente a eventos, los Distribuidores pueden cobrar solamente para recuperar el dinero que haya salido de
su propio bolsillo (y que este sea verificable) para costear eventos en vivo de capacitacion de Distribuidores en no mas de cuatro (4)
eventos al aflo, lo cual puede estar sujeto a una auditoria de Cumplimiento en cualquier momento. Sin embargo, cobrar por cualquier
evento de reclutamiento, para recibir ganancias, o por el tiempo personal invertido (en vez de recuperar el dinero que se invirtio
directamente) esta prohibido.

3.2 Publicidad

3.2.1 Mercancia de marca
Solo podras crear articulos de la marca BODi (camisetas, gorras, etc.) para tu uso personal (no para vender a fin de recibir ganancias) y
solo con el previo consentimiento por escrito de nuestro Departamento de Cumplimiento de Normas. Puedes enviar por correo
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electronico la documentacion de los disefios propuestos a compliance@bodi.com. Todos los articulos propuestos con la marca deben
cumplir con los términos de estas Politicas y procedimientos, y no pueden incluir el nombre, la imagen o la fotografia de ninguno de los
entrenadores de BOD:.

3.2.2 Publicidad mediatica
No tienes permitido participar en ninguna publicidad en television, radio o video sin la previa aprobacion por escrito de la Compaiia.
Las solicitudes para la aprobacion de publicidad en television o radio se deben enviar al Departamento de Cumplimiento de Normas a
compliance@bodi.com.

3.2.3 Sitios web del Distribuidor y otras herramientas de comunicaciones
Es posible que desees promocionar tu negocio de BODi a través de un sitio web. Proporcionamos a todos los Distribuidores sitios web
replicados de BODi. Estas réplicas son plantillas del sitio web desde donde puedes vender los productos de BODi e inscribir a
Distribuidores nuevos. Si deseas utilizar un sitio web diferente de la réplica del sitio web que ofrece la Compailia, primero debes crear
la version beta del sitio web y enviarla a la Compaiiia para revision, y recibir la aprobacion por escrito de la Compaiiia antes de publicar
el sitio web. Estas son las normas fundamentales a seguir:

Tu sitio web debe acatar las Politicas y procedimientos.
Tu sitio web debe utilizar con precision el texto, las advertencias y los avisos legales completos del sitio web oficial de la
Compaiiia.

e Tusitio web no puede publicitar el precio, ni completar la venta, de productos de BODi por un precio menor al precio para
consumidores publicitado en el sitio web oficial de BODi.

e Tusitio web no puede aceptar inscripciones de Distribuidores nuevos. El tinico foro en linea desde donde puedes inscribir
a Distribuidores o clientes nuevos es tu réplica del sitio web de BOD:.

e Ten extremado cuidado si utilizas cualquier contenido de terceros en tu sitio web. Si el contenido que aparece en tu sitio
web es propiedad de un tercero, podrias ser responsable de infraccion de derechos de autor o de propiedad intelectual.
Cuando BODi revisa tu sitio web, NO revisa el contenido para verificar si constituye una infraccion de derechos de autor
o de otra propiedad intelectual, ya que no hay manera de saber que el contenido es de un tercero. Esto constituye tu
responsabilidad exclusiva, por lo que siempre debes asegurarte de contar con una licencia para todo el contenido que
utilizas, o de obtener una del tercero y haber pagado el cargo asociado con la licencia.

e Debes asegurarte de que cualquier contenido que agregues por tu cuenta sea preciso y no engafioso, y de que tienes el

derecho de utilizarlo.
Tu sitio web debe estar identificado de forma clara y visible como el sitio web de un Distribuidor independiente de BOD:.
Tu sitio web independiente debe contar con una politica de privacidad que cumpla con las leyes de privacidad y proteccioén
de datos vigentes, entre ellas, el Reglamento General de Proteccion de Datos (RGPD). Es tu responsabilidad garantizar el
cumplimiento de estas leyes y de los compromisos que expresas en tu politica de privacidad.

e Si tu sitio web utiliza cookies propias o de terceros, o tecnologias de rastreo similares, es tu responsabilidad garantizar la
obtencion del consentimiento apropiado que puedan replicar las leyes de proteccion y privacidad de datos para tales
tecnologias.

e  Si tu sitio web permite que los Distribuidores de BODI, clientes o terceros se registren para recibir mensajes de marketing
por correo electronico o medios similares, es tu responsabilidad garantizar la obtencion del consentimiento apropiado y
cumplir con todos los demads requisitos en virtud de las leyes de privacidad y proteccion de datos para dichos mensajes de
marketing. Siempre debes brindar a los destinatarios de tus mensajes de marketing una manera sencilla de darse de baja
de forma voluntaria para dejar de recibir dichos mensajes, e informarles como pueden ejercer esta baja voluntaria. Deberas
respetar la decision de las personas que decidan darse de baja de los mensajes de marketing y no enviar mas mensajes a
estos destinatarios.

e Cuando recibas un aviso escrito de la Compaiiia en el que se autoriza tu sitio web, podras publicarlo. Sin embargo, nos
reservamos el derecho de revocar la autorizacion en cualquier momento. Si revocamos la autorizacion, tendras que retirar
el sitio web inmediatamente. Si se revoca la autorizacion, no somos responsables de reembolsarte ninglin costo o gasto en
el que hayas incurrido para desarrollar o mantener tu sitio web. Por lo tanto, es un riesgo que deberas tomar si eliges crear
y publicar tu sitio web por tu cuenta. Ademads, una vez que se haya aprobado tu sitio web, debes recibir la aprobaciéon por
escrito del Departamento de Cumplimiento de Normas antes de hacer cualquier modificacion significativa al sitio web.
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3.2.4 Marcas registradas, derechos de autor y nombres de dominio

Los Distribuidores no pueden utilizar, intentar registrar o registrar ante la Oficina de Patentes y Marcas de EE. UU., ante cualquier
oficina de marcas estatal, ante cualquier oficina de marcas fuera de los Estados Unidos, ni ante cualquier registrador de dominios ninguna
de las siguientes expresiones o sus traducciones (en cualquier idioma), ya sea sola o en combinacién con cualquier otra palabra, disefio
o simbolo: (1) nuestro nombre BODi; (2) los nombres de marca, nombres comerciales, marcas comerciales, marcas de servicio, nombres
de productos, nombres de dominios, simbolos, logotipos, esloganes, material grafico u otros identificadores o designaciones originados
de BODi (las “marcas”), que figuran en una lista parcial en el Anexo A; (3) cualquier expresion confusa o similar en sustancia a
cualquiera de las marcas segun lo determine BODi, incluyendo cualquier parte, modificacion o derivado de cualquiera de las marcas; o
(4) 1a palabra “Distribuidor” por si sola. Esta restriccion incluye todo uso de cualquiera de los elementos antes indicados, ya sea a modo
de o en conexion con cualquier simbolo, palabra clave, compra de anuncios publicitarios, texto oculto o cualquier otra actividad
considerada como optimizacion de Internet; cualquier nombre de dominio de Internet (incluyendo, entre otros, a modo de subdominio
en el sitio web de BOD1); 0 a modo de nombre de la cuenta o de la ID de usuario del Distribuidor dentro de cualquier blog, sitio de redes
sociales, o cualquier sitio de publicacion tal como (entre otros) Facebook, YouTube, Instagram o Twitter; o a modo de
numeros/designaciones dentro del numero telefénico del Distribuidor (por ejemplo, 1-800-COMPRA-P90X).

Los productos de BODi muestran un fuerte reconocimiento de la marca. Debido a que las marcas de BODi son tan reconocidas, tomamos
todas las medidas necesarias para protegerlas. Asi que, mientras seas un Distribuidor independiente de BODi activo, tienes licencia
limitada para utilizar las marcas con el objetivo exclusivo de desarrollar tu negocio de BODi y vender productos de BODi. Puedes
descargar las marcas en la Oficina del Distribuidor, y solo puedes utilizar las marcas que estan disponibles para descargar. Es decir, no
debes intentar copiar ni recrear ninguna de las marcas ni ninguna marca que se asemeje a las marcas. Tienes expresamente prohibido
modificar las marcas de cualquier otro modo.

Finalmente, no puedes utilizar ninguna de las marcas en ningiin nombre de dominio, direccion de correo electrénico, nombre de usuario
en las redes sociales, ni puedes utilizarlas en el nombre de un equipo o de una compaiiia, ni puedes utilizarlas en la matricula de un
automovil.

También tenemos que proteger nuestro material en virtud de los derechos de autor. Por lo tanto, no puedes copiar ni producir, para la
venta, distribucion o publicidad, ningin material de la Compaiiia protegido por los derechos de autor, y tampoco puedes grabar eventos
o presentaciones de la Compailia sin el permiso expreso por escrito de BODi. Igualmente, BODi produce sus propios videos
promocionales, algunos de los cuales estan publicados en la Oficina del Distribuidor para tu uso. Si utilizas cualquiera de estos videos,
debes utilizarlo segun se ha publicado; nunca debes editar el video. Si utilizas cualquiera de nuestros materiales en virtud de los derechos
de autor en tu material de promocion, lo cual BODi considera como una infraccion de este Acuerdo o de cualquiera de sus derechos de
propiedad intelectual, se te pedird que retires inmediatamente estos materiales de promocion y que elimines nuestros materiales en virtud
de los derechos de autor; de otra manera, aceptas que BODi tendré licencia irrevocable para utilizar el material que ti produzcas y no
tendréd ninguna obligacion de pagarte ninguna suma de dinero como forma de remuneracién o compensacion.

En la medida en que los Distribuidores tomen conocimiento de cualquier actividad que pudiera infringir cualquier marca registrada,
derechos de autor u otros derechos de propiedad intelectual de BODi, los Distribuidores deberan informarlo de inmediato a BODi por
correo electronico a compliance@bodi.com. Los Distribuidores no deben ni estan autorizados a actuar en nombre de BODi en tales
situaciones por varios motivos, incluyendo el hecho de que cualquier accion podria perjudicar los esfuerzos de BODi por lograr el
cumplimiento de las normas.

3.2.5 Uso de activos de terceros relacionados
Mantenemos relaciones comerciales con otras compaiiias muy conocidas. Por lo general, contamos con una licencia para utilizar sus
marcas, pero nuestra licencia es limitada. Esto significa que solo se nos permite utilizar sus marcas segun los términos de nuestro contrato
con estas entidades. En consecuencia, debemos tener cuidado de no utilizar sus marcas de forma indebida. Si tenemos una licencia para
utilizar las marcas del otro negocio, y ese negocio ha autorizado a los Distribuidores para que también utilicen sus marcas, publicaremos
las marcas autorizadas y aprobadas en la Oficina del Distribuidor. SOLO puedes utilizar las marcas que estan publicadas en la Oficina
del Distribuidor y nunca debes reproducir ninguna marca de un tercero.

3.2.6 Medios de comunicacion y consultas de los medios de comunicacion
Esta politica tiene el objeto de garantizar que se proporcione al publico informacion precisa y uniforme, asi como una imagen publica
adecuada. Los Distribuidores no pueden publicar ni permitir que terceros publiquen un comunicado de prensa o noticia sin obtener la
previa aprobacion por escrito del Departamento de Cumplimiento de Normas de BODi con respecto al contenido y los canales
propuestos. Se pueden enviar comunicados de prensa propuestos por correo electronico al Departamento de Cumplimiento de Normas
para una revision mas a fondo y su aprobacion. Si los medios de comunicacion te contactan, dirigelos a nuestra direccion de correo
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electronico, compliance@bodi.com. Nuestro equipo de medios de comunicacion y relaciones publicas estaran preparados para
responderles.

3.2.7 Correo electrénico no solicitado

Las leyes estadounidenses e internacionales relacionadas con el correo electrénico no solicitado (SPAM) son muy estrictas y complejas.
En palabras mas sencillas, no debes enviar SPAM. Si deseas enviar correo electronico no solicitado a cualquier persona que no sea un
amigo, familiar o colega de negocios, primero debes presentar a la Compaiiia la opinion legal escrita por un abogado licenciado en el
pais donde deseas enviar el correo electronico, en la que se indique que tu campaia de correo electronico propuesta cumple con las leyes
del pais (ti incurres en el costo de los honorarios legales). Una advertencia: algunas personas podrian intentar venderte la version
electronica de una lista de clientes potenciales. Incluso podrian decirte que se trata de “clientes potenciales precalificados”. Te
advertimos que estas listas suelen ser una pérdida de dinero. Es extremadamente improbable que tus ganancias excedan lo que pagas
por los clientes potenciales.

(a) Requisitos sobre los mensajes de correo electronico

BODi no permite que los Distribuidores envien correos electronicos comerciales no solicitados, a menos que estos
cumplan estrictamente con las leyes y regulaciones correspondientes, como la ley federal CAN-SPAM de EE. UU. y
la Legislacion Antispam de Canada. En algunos paises, esto significa que necesitas obtener el consentimiento del
destinatario antes de enviarle cualquier correo electronico no solicitado con fines comerciales. Es tu responsabilidad
obtener este consentimiento cuando se requiera.

Todo correo electrénico que un Distribuidor envie para promocionar a BODi, la oportunidad de negocio del
Distribuidor de BODI, o los productos y servicios de BODi, debe cumplir con lo siguiente:

i.  Debe haber una direccion de correo electronico de respuesta activa para el remitente.

ii. El correo electronico debe incluir una nota clara y visible (en fuente negrita de al menos 10 puntos) donde
se informe al destinatario que puede cancelar su suscripcion a las publicidades o correspondencias
electronicas futuras al hacer clic en el enlace correspondiente para cancelar su suscripcion que aparece en el
correo electronico o, si corresponde, al responder a la direccidén de correo electrénico de respuesta activa.

iii. El correo electronico debe incluir la direccion postal fisica del Distribuidor.

iv. El mensaje de correo electronico debe mostrar de forma clara y visible que se trata de una publicidad o
promocion.

v. Se prohibe el uso de informacion engafiosa en el campo de asunto y/o la inclusion de encabezados falsos.

vi. Todas las solicitudes de exclusion, ya sean recibidas por correo electronico o regular, deberan respetarse de
inmediato. Si un Distribuidor recibe una solicitud de cancelacion de suscripcion del destinatario de un
correo electronico, debera remitirla a la Compaiiia.

BODi puede enviar, de forma periodica, correos electronicos comerciales en nombre de los Distribuidores. Al firmar
el Acuerdo del Distribuidor, el Distribuidor acepta que la Compaiiia puede enviar dichos correos electronicos, y que
puede incluir el nombre, la direccion postal y el correo electronico del Distribuidor en dichos correos electronicos,
segun lo establecido anteriormente. Los Distribuidores deberan respetar las solicitudes de cancelacion de suscripcion
que se generen como resultado de dichos correos electronicos enviados por la Compaiiia.

(b) Legislacion Antispam de Canada (“CASL”) — Requisitos adicionales

i.  Obtener el consentimiento para enviar mensajes: Conforme a la CASL, una persona que envia un mensaje
electronico comercial no solicitado desde Canada o a un destinatario que reside en Canad4, incluyendo un
correo electronico, debe tener el consentimiento expreso o implicito del destinatario del mensaje. El
mensaje que utilizas para obtener el consentimiento escrito debe:
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ii.

iil.

a) Indicar el proposito por el que deseas obtener el consentimiento (es decir, para enviar correos
electronicos comerciales).

b) Indicar el nombre con el que operas el negocio (es decir, la entidad comercial o el nombre personal del
Distribuidor independiente de BODi) e indicar que buscas obtener el consentimiento por tu cuenta.

¢) Proporcionar tu direccion postal fisica.

d) Proporcionar al menos uno de estos datos de contacto: tu numero telefénico, direccion de correo
electronico o direccion de sitio web.

e) Indicar que el consentimiento se puede revocar.

f) Obtener el consentimiento de la persona de un modo que te permita demostrarlo. Por ejemplo, puedes
proporcionar una casilla de verificacion de consentimiento en la que puedan hacer clic o marcar de forma
fisica. No crees un consentimiento presunto (por ejemplo, una casilla de verificacién previamente
marcada) o un mecanismo para cancelar la suscripcion.

El consentimiento implicito para enviar correos electronicos comerciales solo existira cuando el
destinatario del mensaje:

a) Tiene una “relacion existente de negocio” con el Distribuidor porque el destinatario del mensaje hizo
una compra o aceptd una oportunidad de negocio por parte del Distribuidor en un periodo de dos afios
inmediatamente anterior a la fecha en que el mensaje se envia, o hizo una pregunta o presentd una
solicitud al Distribuidor dentro de un periodo de seis meses inmediatamente anterior a la fecha en la que
se envia el mensaje.

b) Tiene una “relacion familiar” con el Distribuidor a través de una relacion paternofilial, matrimonio o
union de hecho legal, y el Distribuidor y su familiar han tenido una comunicacion directa, voluntaria y
bilateral.

c) Por logica, la relacion es “personal” con el Distribuidor cuando se tienen en cuenta todos los factores
pertinentes, como compartir intereses, experiencias, opiniones e informacion que se puedan demostrar
en las comunicaciones, la frecuencia de la comunicacion, la cantidad de tiempo que se mantiene la
comunicacion y si las partes se conocen en persona.

En todos los casos, no existe el consentimiento implicito si la persona ha indicado que no desea recibir
mensajes.

Referido de clientes potenciales: La CASL permite que las personas refieran a sus amigos y familiares a
compaiiias y personas de negocio de confianza, y permite que la compaiiia o la persona de negocio que
recibe un cliente potencial envie un mensaje de correo electronico a la persona referida. Sin embargo, a fin
de poder referir a un cliente potencial, la persona que hace el referido debe tener una relacion con el
Distribuidor a quien le hace el referido, asi como con la persona referida. Las relaciones aceptables se
definen en la seccion 3.2.7 (ii) anterior (es decir, relaciones entre negocios existentes, relaciones familiares
y relaciones personales).

La informacién anterior solo se brinda como una descripcion general de los requisitos de la CASL, asi que, a fin de cumplir plenamente
con la ley y los distintos requisitos, primero debes consultar a un abogado experimentado antes de involucrarte en este tipo de marketing,
especialmente con respecto al uso de clientes potenciales referidos. Para obtener mas informacion, también visita http:/fightspam.gc.ca.

3.2.8 Faxes y llamadas telefonicas no solicitadas u otros mensajes
El uso de llamadas telefonicas, faxes, SMS/mensajes de texto o de otro tipo, en relacién con tu negocio de BODi, estd estrictamente
regulado. El hecho de no cumplir con dichas regulaciones y leyes puede hacer que ti y tu negocio incurran en responsabilidades legales
y financieras importantes (por ejemplo, $16,000 por infraccion en EE. UU.). Al igual que con todas las otras iniciativas de marketing
que implementes en tu negocio independiente, tienes la responsabilidad exclusiva de conocer y cumplir con todas las leyes, normas y
regulaciones, incluyendo aquellas que correspondan con este tipo de marketing. Por consiguiente, primero debes hacer una consulta con
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un abogado experimentado para saber como cumplir adecuadamente con los diversos requisitos legales exigidos en este tipo de
marketing. En general, los Distribuidores pueden enviar SMS/mensajes de texto a clientes con quienes mantengan una relacion
comercial; no obstante, el envio de tales mensajes mediante tecnologia compatible con funciones de discado automatico requiere el
previo consentimiento por escrito del cliente, segun lo exige especificamente la ley. Cualquier mensaje de texto que un Distribuidor
envie en relacion con la promocién de su negocio o cualquier producto o servicio de BODi debe identificar claramente al remitente
como un Distribuidor independiente de BODi. Ademas, los Distribuidores no pueden utilizar sistemas telefénicos de discado automatico
para llamar a los teléfonos celulares de sus clientes en relacion con la operacion de sus negocios de BODi sin primero obtener el previo
consentimiento por escrito del cliente, segiin lo exige especificamente la ley. La frase “sistemas telefonicos de discado automatico”
significa equipo que tiene la capacidad de: (a) almacenar o generar nimeros telefénicos para hacer llamadas mediante un generador
numérico aleatorio o secuencial; y (b) discar tales nimeros. Ademas, a excepcion de lo establecido en esta seccion, los Distribuidores
no pueden utilizar ni transmitir faxes no solicitados en relacion con la operacion de sus negocios de BODi. El término “faxes no
solicitados” significa la transmision mediante facsimil telefénico o correo electronico de cualquier material o informacion publicitaria
o promocional de BODi, sus productos y servicios, su Plan de compensacion o cualquier otro aspecto de la Compaiiia que se transmita
a cualquier persona, excepto los faxes o correos electronicos enviados a: (1) cualquier persona de quien se tenga invitacion o permiso
expreso previo; o (2) cualquier persona con quien el Distribuidor tenga una relacion personal o comercial establecida. El término
“relacion personal o comercial establecida” significa la relacion previa o existente formada por la comunicacion bidireccional voluntaria
entre un Distribuidor y una persona con base en (i) una pregunta, solicitud, compra o transaccion hecha por la persona en relaciéon con
productos ofrecidos por dicho Distribuidor; o (ii) una relaciéon personal o familiar, cuya relacién no ha sido interrumpida anteriormente
por ninguna de las partes.

3.2.9 Conducta en redes sociales y en linea
Los Distribuidores dependen de las redes sociales como herramienta para ayudar a hacer crecer su negocio y compartir su pasion. Es
importante recordar que, ya sea que participes en un blog, video, wiki, red social o cualquier otro tipo de publicacién o discusion en
linea, las redes sociales estan muy reguladas e incluyen las siguientes normas y pautas que todo Distribuidor debe seguir:

T eres responsable del contenido publicado

Tienes la responsabilidad personal del contenido que publicas y de toda tu actividad en linea relacionada con BODi. Por lo tanto, aun si
no manejas u operas un blog o sitio de redes sociales, si publicas contenido acerca de BODi en cualquier sitio web, eres responsable del
contenido publicado. También eres responsable del contenido publicado que aparece en cualquier blog o sitio de redes sociales que
manejes u operes, aun si otra persona publica material ofensivo en ese sitio web.

Identificacion como un Distribuidor independiente de BODi

Es necesario que divulgues tu nombre completo en todo el contenido que publiques en las redes sociales, y que te identifiques claramente
como Distribuidor independiente de BODi. No se permite contenido publicado anénimo, anuncios ciegos o el uso de un alias. Esta
identificacion debe estar en la publicacion original y no en un comentario aparte que los comentarios mas recientes puedan ocultar ni en
los detalles de tu perfil. Cuando brindes tu opinidon personal, debes aclarar que es tu opinidén y no la posicion de BODi mediante una
declaracion tal como “El contenido publicado en mi sitio web es personal y no necesariamente representa la posicion, estrategia u
opinion de BODi y sus marcas”.

Las redes sociales como foro de ventas y promociéon

Algunos sitios de redes sociales promueven el uso comercial, mientras que otros lo prohiben. Es tu responsabilidad conocer y acatar los
términos de uso y las politicas de los sitios de redes sociales. Recuerda que tienes bastantes restricciones con respecto al contenido de
BODi que puedes utilizar en los sitios de redes sociales y en otros sitios web manejados por BODi y la Oficina del Distribuidor. En
ningtn momento, los Distribuidores pueden cargar o publicar mas de dos minutos de cualquier contenido original de rutinas de ejercicio
de BODi (audio o video), a excepcion del contenido facilitado directamente por BODi para uso promocional de los Distribuidores (tales
como un nuevo producto, un paquete especial o una demo). Los Distribuidores solo pueden publicar videos de si mismos haciendo una
rutina de BOD;1, sin ningun tipo de contenido original visual o de audio de BODi, siempre y cuando el tiempo total del video (completo
o dividido en varios videos) no exceda los cinco minutos. La Compaiiia eliminara del sitio asociado todo contenido que no respete estas
restricciones y/o limites de tiempo (incluso si esta dividido en varios videos), o que de algun otro modo infrinja los derechos de autor,
sin previo aviso al titular de la cuenta infractora; la Compaiiia puede tomar medidas disciplinarias conforme a estas politicas y
procedimientos, asi como suspender o cerrar la cuenta del usuario.

Se prohiben las ventas e inscripciones desde los sitios de redes sociales

Algunos sitios de redes sociales promueven el uso comercial, mientras que otros lo prohiben. Es su responsabilidad aprender y cumplir
con los términos de uso y las politicas del sitio de redes sociales. Se anima activamente a los distribuidores a distribuir enlaces que
dirijan a los usuarios a BODi Previews o a los sitios oficiales de BODi Vimeo/YouTube para ver los entrenamientos de muestra de
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BOD:i; siempre que, los Distribuidores tengan expresamente prohibido cargar o publicar cualquier contenido de entrenamiento de BODi
(audio o video) en sus propios sitios o en los de terceros.

Uso de propiedad intelectual de terceros en el contenido publicado

Aligual que con el contenido que utilizas en tu propio sitio web, si utilizas marcas comerciales, nombres comerciales, marcas de servicio,
derechos de autor o propiedad intelectual de algun tercero en cualquier contenido que publiques, es tu responsabilidad asegurarte de que
has recibido la licencia adecuada para utilizarlo y de que has pagado el cargo que corresponde a la licencia. Toda propiedad intelectual
de terceros debe indicar de forma adecuada que se trata de propiedad de terceros, y debes acatar cualquier restriccion y condicion que
el duefio de la propiedad intelectual imponga sobre su propiedad.

Respeto a la privacidad
Siempre respeta la privacidad ajena en el contenido que publiques. Como miembro de la comunidad de BOD1, no deberias involucrarte
en chismes ni rumores prematuros acerca de una persona, compaiiia o producto o servicio de la competencia.

Profesionalismo

Es tu responsabilidad asegurar que el contenido que publiques sea veraz y preciso. Esto incluye cualquier referencia que hagas a tu titulo
(Distribuidor independiente de BODI), asi como cualquier otra credencial profesional que mantengas. Los Distribuidores no deben
inferir una calificacion o certificacion profesional que no posean. Ademas, esto requiere que compruebes la informacion del contenido
que publiques. También debes revisar con detenimiento el contenido que publiques para detectar y corregir errores de gramatica,
puntuacion y ortografia. Se prohibe el uso de lenguaje ofensivo y de imagenes no apropiadas.

Contenido publicado prohibido
No puedes publicar contenido ni enlaces a contenido ni a otro material que:

e Sea sexualmente explicito, obsceno o pornografico;

Sea ofensivo, profano, beligerante, amenazante, dafiino, difamatorio, calumnioso, acosador o discriminatorio (ya sea con
base en raza, etnia, creencia, religion, sexo, orientacion sexual, discapacidad fisica u otro factor);

Muestre violencia explicita;

Promueva cualquier conducta ilegal,

Se involucre en ataques personales a cualquier persona, grupo o entidad; o

Infrinja este Acuerdo o cualquier derecho de propiedad intelectual de BODi, o los derechos de algun tercero.

Coémo responder a contenido publicado negativo

No intentes conversar con alguien que publique contenido negativo en tu contra, o en contra de BODi o de otro Distribuidor
independiente de BODi. Puedes denunciar contenido publicado negativo o inquietudes especificas al Departamento de Cumplimiento
de Normas por correo electronico a compliance@bodi.com. Responder a contenido publicado negativo simplemente fomenta una
discusion con alguien que expresa resentimiento y que no se comporta al nivel de excelencia de BOD1, por lo que puede causar dafios a
la reputacion y buena voluntad de BOD:i.

Sitios de redes sociales con funciones similares a las de sitios web

Debido a que muchos sitios de redes sociales son robustos, la distincion entre un sitio de redes sociales y un sitio web podria no ser muy
clara. Por lo tanto, BODi se reserva el derecho exclusivo de clasificar determinados sitios de redes sociales como sitios web, y exige
que acates las politicas de la Compaiiia con respecto a los sitios web independientes si utilizas dichos sitios de redes sociales.

Promocion de otros negocios de ventas directas a través de redes sociales

Ademas de cumplir con el resto de los requisitos especificados en estas politicas, si utilizas cualquier tipo de redes sociales en tu negocio
de BODi, cualquier contenido publicado relacionado con BODi o sus productos debe estar enlazado unicamente a tu réplica del sitio
web de BODi. Si creas una pagina de perfil para tu negocio en cualquier sitio de redes sociales que promueva o se relacione con
productos de BODi, sus productos u oportunidades, la pagina de perfil del negocio debe estar relacionada exclusivamente con tu negocio
de BODi y con los productos de BODi. Si se cancela tu negocio de BODi por cualquier motivo, debes desactivar inmediatamente la
pagina de perfil de tu negocio, asi como cualquier otro enlace a esa pagina o a tu negocio de BODi.

La falta de cumplimiento con estas pautas no solo puede conllevar la suspension o rescision de tu centro de negocios del Distribuidor
(“CBC”) de BOD;i, sino que también puede provocar una accion directa en tu contra mediante la Comision Federal de Comercio (FTC,
por sus siglas en inglés), el fiscal de tu estado o cualquier otra agencia de regulacion.
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Cuando un cliente de BODi se comunica de manera directa con un Distribuidor por correo electronico, mensaje de texto, teléfono o
alguin otro tipo de redes sociales para pedirle que no lo vuelva a contactar ni le envie mas publicidad, el Distribuidor tiene la obligacion
de eliminar a ese cliente de las futuras comunicaciones (incluyendo correos electronicos, mensajes de Facebook y otros tipos de redes
sociales). A fin de seguir cumpliendo con las normas, los Distribuidores deben clasificar a todo cliente que haya solicitado que no lo
vuelvan a contactar con el mensaje “No contactar” en la Oficina del Distribuidor.

Ningtin Distribuidor podra utilizar las herramientas o foros electronicos o sitios web proporcionados por BODi (incluyendo los sitios de
redes sociales que administra BODi) para publicitar, promocionar, captar o, de algin otro modo, llevar a cabo cualquier negocio o
actividad con terceros y/o cualquier otra oportunidad de negocio con terceros en ningin momento. Ademas, los Distribuidores no deben
utilizar estos foros para publicitar su negocio de BODi, ofrecer productos de BODi para la venta o reclutar Distribuidores para su
organizacion o grupo reto de BODi.

3.2.10 Técnicas de telemarketing

Tanto la Comision Federal de Comercio como la Comision Federal de Comunicaciones tienen leyes que limitan las practicas de
telemarketing. Ambas agencias federales (asi como una cantidad de estados) han establecido regulaciones de “No llamar” con las que
debes cumplir. Aun si no te consideras un “televendedor” en el sentido tradicional de la palabra, estas regulaciones gubernamentales
definen los términos “televendedor” y “telemarketing” en un sentido amplio, de forma que si llamas inadvertidamente a alguien cuyo
numero telefénico aparece en el registro federal o estatal de “No llamar", podrias estar infringiendo la ley. Ademas, estas regulaciones
no deben ser tomadas a la ligera, puesto que conllevan multas importantes (incluyendo multas de hasta $16,000 por infraccion). Tu eres
el responsable exclusivo de pagar todas las multas impuestas, aun cuando, entre otros casos, se hayan impuesto directamente a BODi
por el incumplimiento de cualquier Distribuidor. Por lo tanto, no debes involucrarte en actividades de telemarketing prohibidas durante
la operacion de tu negocio de BODi y, ademas de cumplir con el registro de “No llamar”, no debes hacer llamadas telefonicas repetidas
o acosadoras a Distribuidores o clientes potenciales. El término “telemarketing” significa hacer una o mas llamadas telefonicas a una
persona o entidad a fin de inducirlos a comprar un producto o servicio de BODi, o de reclutarlos para la Oportunidad de negocio de
Distribuidores de BODi. Las “llamadas no solicitadas™ a clientes o Distribuidores potenciales, para promocionar productos o servicios
de BODi o la Oportunidad de negocio de Distribuidores de BODi, constituyen telemarketing y estan prohibidas. Sin embargo, se
permiten llamadas telefonicas a Distribuidores o clientes potenciales (un “cliente potencial”) en virtud de las siguientes situaciones:

e Sitienes una relacion comercial establecida con el cliente potencial. Una “relacion comercial establecida” es una relacion
entre ti y un cliente potencial basada en la compra, alquiler o arrendamiento con opcién a compra de bienes o servicios
que el cliente potencial te haga o en una transaccion financiera entre ta y el cliente potencial, en un periodo de dieciocho
(18) meses inmediatamente anterior a la fecha de la llamada telefonica hecha para incentivar la compra de un producto o
servicio por parte del cliente potencial.

e La consulta o solicitud del cliente potencial con respecto a un producto o servicio que ofreces, en un periodo de tres (3)
meses inmediatamente anterior a la fecha de dicha llamada.

e Si recibes el permiso por escrito y firmado del cliente potencial, en el que te autoriza a hacer llamadas, la autorizacion
debe incluir especificamente el o los numeros telefonicos a los que estas autorizado a llamar.

e Puedes llamar a tus familiares, amigos personales y conocidos. Un “conocido” es alguien con quien has tenido al menos
una relacion reciente directa en los pasados tres (3) meses. Sin embargo, recuerda que si habitualmente “recopilas tarjetas”
de cada persona con la que te encuentras para luego llamarla, la FTC podria considerar dicha conducta una forma de
telemarketing que no esta sujeta a esta exencion. Por lo tanto, si haces llamadas a “conocidos”, debes hacerlo solo de
manera ocasional y no convertirlo en una rutina.

e Asimismo, los Distribuidores no podran utilizar sistemas telefonicos de discado automatico ni software en relacioén con la
operacion de sus negocios de BODi. La frase “sistemas telefonicos de discado automatico” significa equipo o software
que tiene la capacidad de: (a) almacenar o generar numeros telefonicos para hacer llamadas mediante un generador
numérico aleatorio o secuencial; y (b) discar tales numeros.

3.2.10.1 Mensajes pregrabados
Al participar como Distribuidor y aceptar el Acuerdo, autorizas a BODi a colocar mensajes telefonicos pregrabados en el o los nimeros
telefonicos que suministraste en tu Solicitud y Acuerdo del Distribuidor de BOD:.

3.2.11 Subastas, mercados comerciales, palabras clave y sitios de compra en linea

No podras ofrecer ni facilitar el ofrecimiento de productos de BODi en ni a través de ningln sitio de subasta en linea o de avisos
clasificados, incluyendo, entre otros, eBay, iOffer y/o Craigslist, ni en ningun mercado en linea tal como Amazon Marketplace.
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Puedes utilizar mercados en linea y sitios de redes sociales solo para conversar sobre la oportunidad de negocio del Distribuidor de
BOD;j, pero siempre debes identificarte como un Distribuidor independiente de BODi en todos estos foros. Al igual que con la publicidad
del sitio web, ningun titulo o contenido de un sitio o cuenta de redes sociales o de otro foro podra implicar, de modo alguno, que el foro
y/o su contenido provienen directamente de la Compaiiia o, de modo alguno, cuentan con el patrocinio o apoyo de la Compaifiia.

No puedes comprar ni utilizar palabras claves, enlaces patrocinados y/o espacios publicitarios de Adword que incluyan cualquiera de
las marcas de la Compaiiia u otros términos prohibidos, segiin se define en el Anexo A, en cualquier motor de busqueda, sitio web u
otro mercado en linea (incluyendo Facebook y otros canales de redes sociales). De modo similar, no puedes aparecer ni publicitar en
sitios de comparacion de compras o en motores de busqueda de productos por precios similares, en los que debes comprar un espacio o
ubicacion (incluyendo, entre otros, Google Product Search, Shopzilla y NextTag) y debes acatar las politicas y prohibiciones establecidas
en cualquier sitio de compras de inscripcion gratis (incluyendo, entre otros, Google Product Search).

3.2.12 Manejo de tu grupo reto
Como parte de tu oportunidad para ayudar a otras personas a probar los productos de BODi y lograr sus metas de fitness, puedes
organizar y administrar tu propio grupo reto, siempre y cuando acates las pautas establecidas en la Oficina del Distribuidor, asi como
acatar estrictamente las siguientes normas:

e Cuando organices, promuevas o lleves a cabo un grupo reto, siempre debes identificarte como un Distribuidor
independiente de BODi.

e Debes ofrecer una seleccion variada de programas de BODi a los invitados para que los puedan probar en cualquier
encuentro semanal. Se prohibe reproducir un programa de fitness completo en el orden provisto de las rutinas y con la
misma duracion del programa completo (por ejemplo, los 90 dias exactos de P90X o los 60 dias de INSANITY).

e El grupo solo puede consistir en un Distribuidor que describa y reproduzca los DVD de BODi o las versiones en linea en
BODi Suscripcion

e (“BOD”) para una rutina de grupo. Ninguna rutina ofrecida se puede reproducir en vivo o transmitir por una red social
para que una persona o grupo participe desde un lugar remoto que no sea la ubicacion fisica especifica.

e Un Distribuidor puede organizar un grupo reto de BOD1i que cuente con la participacion de otros participantes de retos en
persona o de manera virtual. Un Distribuidor puede ofrecer premios a los participantes de su grupo reto segun las pautas
de promocion y premios establecidas en las secciones 5.2 y 5.2.1 de estas Politicas y procedimientos.

e Los menores de edad no pueden participar en las rutinas de ejercicio del grupo reto, ya que la mayoria de los programas
de fitness de BODI no estan disefiados para personas menores de 18 afios de edad.

EN NINGUN MOMENTO PUEDES ACTUAR COMO INSTRUCTOR DE FITNESS NI DE NINGUN OTRO TIPO EN
NINGUNA RUTINA DE GRUPO.

No puedes exigir a un invitado que pague simplemente por asistir al grupo reto, y solo completar una rutina de BODi; sin embargo,
puedes solicitar una donacion econdmica al invitado (a) para cubrir el costo de alquiler del centro donde se realiza la rutina; o (b) si los
invitados desean probar algtin suplemento o articulo de consumo, como Shakeology® o la linea de Beachbody Performance™, después
de la rutina.

Cada Distribuidor que promociona u organiza un grupo reto entiende claramente y estd de acuerdo con que la Compaiia no respalda,
patrocina ni promociona de ninguna manera ningun grupo reto ofrecidos por ningun Distribuidor.

Cuando organizas, promocionas o administras cualquier grupo reto, aceptas expresamente indemnizar, defender y eximir a la
Compaiiia y sus sucesores, cesionarios, afiliados, miembros, ejecutivos y empleados de cualquier y todas las reclamaciones,
causas de acciones, lesiones, pérdidas, dafios, juicios, costos o gastos, incluyendo honorarios de abogados, que, de algiin modo,
surjan de las actividades del grupo reto.

3.2.13 Uso de rutinas de BODi por parte de instructores de fitness
Los instructores de fitness y entrenadores fisicos también pueden ser Distribuidores independientes de BOD1, pero no pueden incorporar
los programas de rutinas de BODi como parte de sus propios programas de ejercicio dentro de los establecimientos de fitness (ya sean
gimnasios, centros comunitarios u otros lugares). Si bien esas clases de fitness pueden hacer referencia a ejercicios inspirados en
productos de BODi, como “ejercicios pliométricos” y “kenpo”, en ningin momento puedes utilizar ninguna marca registrada de BODi
(tal como “clases de BODi” o “circuito de P90X”) en el nombre o la descripcion de la clase, y tampoco puedes reproducir ningin
programa de BODi (a través de DVD o BOD) en alguna de dichas clases.
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3.3 Uso de sitios web, grupos y paginas alojadas de BODi

No puedes publicar mensajes (directamente o a través de terceros) en ningun sitio web alojado en BODi (incluidos, entre otros,
BODgroups, tableros de mensajes, grupos de redes sociales, paginas o canales) promocionando o aludiendo a la oportunidad de negocio
de BODi de ninguna manera. El tinico proposito de los sitios web, grupos y paginas alojadas de BODi es ofrecer apoyo, orientacion y
un ambiente de motivacion de trabajo en equipo para los miembros participantes.

3.3.1 Pautas de publicacion
Nombres de usuarios
No puedes utilizar “BODi” ni “Distribuidor” (ni contenido similar, como “Distribuidor principal”’) como nombre de usuario para ningun
tablero de mensajes, de conformidad con la seccion 3.2.4 de las Politicas y procedimientos. Por ejemplo, puedes elegir un nombre de
usuario tal como “Distribuidor Guillermo”, pero no puedes utilizar solo “Distribuidor” como tu nombre de usuario.

Contenido ofensivo
Queda prohibido publicar comentarios o afirmaciones de caracter sexual, profano, racista, beligerante, difamatorio, abusivo u ofensivo,
por lo que seran eliminados de forma inmediata.

Enlaces a perfiles
No se permiten enlaces a paginas de perfiles que dirigen a cualquier persona a una pagina que no sea tu réplica del sitio web de BODi.

Enlaces

Solo permitiremos enlaces a tus conversaciones y herramientas favoritas de BODi. Se prohibe a los miembros publicar enlaces que
alejen a los miembros de los foros de la comunidad. Nos reservamos el derecho de editar, eliminar o suspender cualquier publicaciéon o
conversacion que infrinja estas normas.

Informacion de contacto
Con el fin de controlar el SPAM, no puedes publicar NINGUNA informacion de contacto, incluyendo nimeros telefénicos, nombres de
usuario de mensajeria instantanea, enlaces a sitios web, casillas para firmas y/o direcciones de correo electrénico.

Promocion de productos

No puedes promover los productos de la competencia (incluyendo suplementos, videos, equipo para las rutinas de ejercicio o productos
de belleza) en cualquiera de nuestros tableros de mensajes. Puedes hablar acerca de otros programas que no sean de BODi que estés
utilizando o que hayas utilizado anteriormente.

Integridad

Puedes publicar comentarios abiertos y honestos sobre los productos de BODi, pero estos no pueden ser calumniosos, falsos,
difamatorios, beligerantes u ofensivos, y no deberan incluir ataques personales contra ningin entrenador fisico, Distribuidor, miembro,
producto, servicio, u otra persona o compaiia. Los mismos estandares rigen los casos en los que se critica a otras personas o negocios
(incluyendo un competidor de BODi).

Podemos eliminar o solicitar que elimines cualquier publicacion que pueda infringir estas normas. A fin de preservar una comunidad
enfocada en el bienestar, apoyo y motivacion, no debes publicar mensajes idénticos en conversaciones y/o foros repetidos. Nos
reservamos el derecho, sin previa notificacion, de restringir el uso o acceso de cualquier plataforma alojada de BODi a cualquier usuario.

* Estas politicas son adicionales a los Términos y condiciones estandares para el sitio web y a las Politicas y procedimientos para
Distribuidores, que rigen el uso de las plataformas de redes sociales. Para revisar los Términos y condiciones que se encuentran en
nuestro sitio web, visita www.teambeachbody.com.

3.4 Prohibicion de compra de bonificaciones

La compra de bonificaciones esta estricta y absolutamente prohibida. La compra de bonificaciones incluye: (a) la inscripcion de personas
o entidades sin su correspondiente permiso y/o conocimiento; (b) la inscripcion fraudulenta de una persona o entidad como Distribuidor
o Cliente; (c) la inscripcidn o intento de inscripcion de personas o entidades inexistentes como Distribuidores o Clientes (“fantasmas”);
(d) la compra de productos o servicios de BODi en nombre de otros Distribuidores o Clientes, o bajo el numero de ID de otros
Distribuidores o Clientes, con el fin de calificar para bonificaciones o comisiones; o (€) cualquier otro mecanismo o artimaifia para
conseguir ascensos de rango, incentivos, premios, comisiones o bonificaciones que no se hubieran generado por compras de buena fe
de productos o servicios por parte de los consumidores finales.
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Queda expresamente prohibido el uso de tarjetas de crédito, tarjetas de débito o cualquier otro instrumento de pago de una persona para
comprar productos o pagar cuotas de servicio en las cuentas de cualquier otro Distribuidor o Cliente que no sean otros dos miembros
familiares inmediatos (definidos como madre, padre, conyuge o hijo). Si deseas comprar un producto o cubrir las cuotas de servicio de
un familiar inmediato, debes notificarselo al Departamento de Cumplimiento de Normas enviando la informacion necesaria a través del
formulario de uso de tarjeta de crédito que se encuentra aqui: https://fs6.formsite.com/beachbody/youplustwo/index.html. De manera
similar, y sujeto a lo previsto en la declaracion anterior, cada Distribuidor debe realizar el pago de su propia cuenta y no podra utilizar
un instrumento de pago de un tercero para pagar sus productos o servicios de BODi. Si se llega a descubrir alguna compra de
bonificaciones, cualquier Distribuidor con rango vitalicio Diamante Estrella o superior puede recibir una multa de hasta $100,000, y
cualquier Distribuidor con un rango vitalicio Diamante o inferior puede recibir una multa de hasta $250, que sera deducida del siguiente
o los siguientes pagos del Distribuidor.

Si el Distribuidor a quien se encontrd participando, proveyendo o de alguna otra forma incentivando otras actividades de compra de
bonificaciones (incluso a través de comunicaciones, uso de tarjetas de crédito o provision de tarjetas de débito prepagadas, etc.) pudiera
ser de otra forma elegible para participar en la bonificacion de liderazgo Diamante Estrella, dicho Distribuidor perdera la totalidad de la
bonificacion de liderazgo Diamante Estrella para ese trimestre (en todos los niveles Diamante Estrella) y debera pagar multas y enfrentar
acciones disciplinarias, incluyendo la inmediata suspension o terminacion del negocio entre BODi y el Distribuidor. Si la compra de
bonificaciones ocurre en la organizacion de un Distribuidor Diamante Estrella y el Diamante Estrella no es consciente de la misma, pero
la actividad relacionada contribuye a elevar o mantener el rango de Distribuidor Diamante Estrella (el cual se monitoreara en los primeros
tres niveles de patrocinio directo, también conocido como el equipo de avance del Distribuidor), se eliminara la actividad de compra de
bonificaciones y el rango del Distribuidor Diamante se recalculara sin esta. Sin embargo, el Distribuidor Diamante Estrella, que
desconocia dicha actividad, no estara sujeto a medidas disciplinarias. Si bien el Distribuidor Diamante Estrella que no participé de forma
directa en la compra de bonificaciones no estara sujeto a procedimientos disciplinarios, los otros Distribuidores que participaron
activamente en la compra de bonificaciones si lo estaran, de la manera que se explicod anteriormente.

3.5 Cuentas comerciales

3.5.1 Entidades comerciales

Una corporacion, compailia de responsabilidad limitada, asociacion o fideicomiso (denominadas colectivamente en esta seccion como
“entidad comercial”) puede solicitar ser Distribuidor de BODi presentando ante BODi el certificado de incorporacion, el acuerdo de
asociacion o la documentacion del fideicomiso (documentos denominados colectivamente como “Documentos de la entidad”), junto
con un Formulario de registro de entidad comercial debidamente completado. Todo propietario con mas de un cinco por ciento (5 %)
de participacion accionaria en una Entidad comercial potencial debe figurar en el Formulario de registro de entidad comercial
correspondiente que se presente a BODi. Una vez registrado como Entidad comercial, un Distribuidor tiene 90 dias para presentar a
Servicio a Distribuidores una copia de la carta del IRS donde conste la informacion de contacto del negocio y el nimero de identificacion
patronal federal (FEIN, por sus siglas en inglés). Si la carta del IRS no se recibe dentro de dicho plazo, la cuenta de la entidad comercial
sera suspendida temporalmente hasta que se reciba la documentacion. Cualquiera de los propietarios mencionados en la Solicitud de
entidad comercial, o cualquier otra persona acerca de quien la Compafiia recibié una notificacion por escrito, puede actuar como
administrador de la cuenta comercial, siempre que no posea ni administre por separado ningtin otro centro de negocios del Distribuidor.
Se acepta como notificacion por escrito la presentacion del Formulario de actualizacion de contacto del negocio, que podra solicitarse
en Servicio a Distribuidores. Un negocio de BODi puede modificar su estado bajo el mismo patrocinador, pasando de una persona fisica
a una asociacion, corporacion o fideicomiso, o pasando de un tipo de entidad a otro. Por cada cambio solicitado, se aplica un cargo de
$25.00, que debe incluirse junto con la solicitud por escrito y la Solicitud y Acuerdo del Distribuidor debidamente completada. El
Formulario de registro de entidad comercial debe estar firmado por todos los accionistas, socios o fideicomisarios. Los miembros de la
entidad son responsables conjunta y solidariamente ante cualquier deuda o demas obligaciones con BODi. Debe designarse a una persona
como contacto principal para cada cuenta de Distribuidor de BOD:.

3.5.2 Limitacidn y excepcion en los negocios familiares

Los conyuges o las parejas que vivan en el mismo hogar pueden mantener su(s) centro(s) de negocios del Distribuidor independiente de
BODi en conjunto o por separado. Sin embargo, en el caso de los conyuges o las parejas de hecho que califiquen y que compartan la
misma entidad comercial con un FEIN o nombre comercial ficticio comlin, no puede haber mas de dos centros de negocios del
Distribuidor de BODi por hogar. De igual modo, en el caso de los conyuges o parejas de hecho que califiquen donde cada uno tenga un
centro de negocios del Distribuidor de BODi que deseen formar una sola entidad comercial por motivos comerciales o fiscales, sus
centros de negocios del Distribuidor de BODi correspondientes se pueden conservar como activos de la entidad comercial que
constituyen, y cada centro de negocios del Distribuidor puede convertirse en una entidad comercial comtn, aunque BODi los reconocera
y los tratara como negocios distintos y separados aun si pertenecen a una entidad comercial comun.
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3.6  Cambios a un negocio de BODi

3.6.1 Agregar a cosolicitantes

Para agregar a un cosolicitante (ya sea una persona o entidad comercial) a un negocio existente de BOD1, la Compaiiia requiere una
solicitud por escrito y una Solicitud y Acuerdo del Distribuidor debidamente completada, en la cual figuren los nimeros de seguro social
o SIN del solicitante y del cosolicitante, asi como sus firmas. Para prevenir el incumplimiento de la seccion 3.23 (con respecto a las
transferencias y cesiones de un negocio de BODi), el solicitante original debe continuar siendo una de las partes de la Solicitud y
Acuerdo del Distribuidor original. Si el Distribuidor original desea rescindir su relacion con la Compaiiia, debe transferir o ceder su
negocio de Acuerdo con lo estipulado en la seccion 3.23; si no, se anulara el negocio a partir de la rescision por parte del Distribuidor
original. Todos los pagos por bonificaciones y comisiones se enviaran a la direccion registrada del Distribuidor original. Por cada cambio
solicitado, se aplica un cargo de $25.00, que debe incluirse junto con la solicitud por escrito y la Solicitud y Acuerdo del Distribuidor
debidamente completada. BODi puede solicitar, a su criterio, la legalizacién de los documentos antes de implementar cualquier cambio
a un negocio de BODi. El procesamiento de la solicitud demora treinta (30) dias después de la fecha de recepcion por parte de BOD:.
Ten en cuenta que las modificaciones permitidas dentro del alcance de este parrafo no incluyen el cambio de patrocinio. Los cambios
de patrocinio se explican en la seccioén 3.6.2 a continuacion.

3.6.2 Cambio de patrocinador

Para proteger la integridad de todas las organizaciones de marketing y salvaguardar el esfuerzo de todos los Distribuidores,
recomendamos enfaticamente no hacer cambios de patrocinio. Rara vez se permite un cambio de patrocinio entre un patrocinador y otro.
Si deseas solicitar un cambio de patrocinador, debes presentar una solicitud por escrito al Departamento de Cumplimiento de Normas e
incluir el motivo del cambio. Nos reservamos el derecho, a nuestro exclusivo criterio, de transferir a un Distribuidor de una organizacion
o patrocinador personal a otro si determinamos que es necesario para mantener la integridad de la genealogia. Sin embargo, debes tener
en cuenta que es inusual que BODi autorice una solicitud de cambio de organizacion o patrocinador personal. Las transferencias
permitidas por la Compaiiia seran consideradas solo en las siguientes tres (3) circunstancias:

(a) En los casos en que exista induccion fraudulenta o patrocinio no ético, puedes solicitar ser transferido a otra
organizacion con toda tu organizacion de marketing intacta. Todas las solicitudes de transferencia en las que se
aleguen practicas de inscripcion fraudulentas se evaluaran caso por caso, a exclusivo criterio de BODi. Dichas
solicitudes deberan presentarse en un periodo de treinta (30) dias a partir de la fecha de inscripcion del
Distribuidor.

(b) Luego de la partida de un Distribuidor que tiene un rango vitalicio Diamante 1 Estrella o superior, sus
Distribuidores patrocinados personalmente pueden solicitar una excepcion de cambio de patrocinador en los
primeros treinta (30) dias naturales desde la cancelacion de su patrocinador. Los Distribuidores que soliciten la
excepcion seran trasladados tinicamente de patrocinador al siguiente Distribuidor Diamante Estrella activo en la
linea ascendente directa. Cualquier excepcion que haga la Compaiiia solo afectara al patrocinio y no incluira
cambios de posicion dentro de la genealogia.

(c) Puedes cambiar de patrocinador en los primeros diez dias naturales después de haber presentado tu Solicitud y
Acuerdo del Distribuidor. Para hacer un cambio de patrocinador dentro de dicho plazo, debes completar un
Formulario de cancelacién de Distribuidor independiente y presentarlo junto con una nueva Solicitud y Acuerdo
del Distribuidor en la que se indique el nuevo patrocinador. BODi debera recibir la documentacion a mas tardar
a las 5:00 p m., hora del Pacifico, del décimo dia natural después de la fecha de recepcion de la Solicitud y
Acuerdo del Distribuidor original por parte de la Compaiiia. Si cambias de patrocinador de conformidad con esta
politica, no se te aplicara el periodo de espera de tres (3) meses estipulado en la seccion 3.6.3. No habra ningin
cargo correspondiente al cambio, pero si el Distribuidor tiene una linea descendente en su negocio original, los
Distribuidores de linea descendente conservaran sus posiciones originales y no cambiaran las lineas de patrocinio,
a menos que ellos también retnan los prerrequisitos y cumplan con los procedimientos establecidos en esta
seccion 3.6.2(c).

En los casos en que no se hayan seguido los procedimientos adecuados de cambio de patrocinio, hayamos cometido un error en la
colocacion de un Distribuidor o, a nuestro exclusivo criterio, hayamos autorizado la transferencia de un Distribuidor a otra organizacion,
nos reservamos el absoluto y exclusivo derecho de determinar la disposicion final de la organizacion de linea descendente. RENUNCIAS
A TODO Y CUALQUIER RECLAMACION EN CONTRA DE BODi Y SUS PROPIETARIOS, EMPLEADOS Y
REPRESENTANTES, RELACIONADA CON LA DISPOSICION DE CUALQUIER ORGANIZACION DE LINEA
DESCENDENTE POR PARTE DE BODi.
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3.6.3 Cancelacidn y nueva solicitud

Si llevas inscrito como Distribuidor diez (10) dias naturales o menos, puedes solicitar un cambio de patrocinio comunicandote con el
Servicio a Distribuidores a través de la pagina https://fag.beachbody.com/app/contact us/lob/Coach segiin se describe en la
seccion 3.6.2(c) anterior. Si llevas suscrito mas de diez (10) dias calendario, puedes cancelar o volver a suscribirte con un nuevo
patrocinador, solo si rescindes formalmente tu negocio (https://faq.beachbody.com/app/Coach cancellation form/lob/team) y
permaneces inactivo (es decir, sin comprar productos de BODi para revender, sin vender productos de BODi, y sin patrocinar ni
participar de modo alguno en una actividad de Distribuidor) durante tres (3) meses calendario completos. Sin embargo, un Distribuidor
que haya estado suscrito durante mas de diez (10) dias calendario, pero que en menos de treinta (30) dias haya cancelado su CBC, puede
volver a suscribirse inmediatamente con su patrocinador anterior, en la misma pierna de la organizacién de dicho patrocinador, en el
mismo lado de la misma. Ten en cuenta que este requisito de espera de tres (3) meses se aplica a los Distribuidores o a los Clientes
Preferentes que quieran cambiar de patrocinio siempre y cuando hayan estado inscritos como Distribuidores o Clientes Preferentes mas
de diez (10) dias calendario.

Independientemente del motivo de tu nueva inscripcion, si te vuelves a inscribir como Distribuidor de BOD1, debes comenzar tu negocio
en virtud de un nuevo CBC; no puedes transferirte a ningin CBC existente. Ademas, si te vuelves a inscribir, no tendras derecho a tu
rango, beneficios, volumen o posicion anteriores en la genealogia.

3.7 Declaraciones y acciones no autorizadas

3.7.1 Indemnizacion
Tienes la responsabilidad exclusiva de todas tus declaraciones y acciones relacionadas con BODi, sus productos, y con el Plan de
compensacion del Distribuidor que no esta expresamente incluido en los materiales oficiales de BODi. Aceptas indemnizar y eximir a
BODi (incluyendo, entre otros, sus ejecutivos, directores, empleados y representantes) de toda responsabilidad, incluyendo
conciliaciones, juicios, multas, reembolsos, honorarios de abogados y costos judiciales, incurrida como resultado de tus declaraciones,
actos, omisiones y cualquier otra infraccion del Acuerdo. Esta disposicion continuara vigente tras la rescision del Acuerdo del
Distribuidor.

3.7.2 Afirmaciones sobre los productos y testimonios

No se pueden hacer afirmaciones (incluyendo los testimonios personales) en relacion con las propiedades terapéuticas, curativas o
diagnosticas de ningun producto ofrecido por BODI, a excepcion de aquellas afirmaciones especificas incluidas en el material impreso
oficial de BODi. Dichas afirmaciones solo pueden repetirse o publicarse exactamente en el mismo formato en el que la Compaiiia las
publico, y se deben volver a publicar en su totalidad. En particular, ningiin Distribuidor puede hacer afirmacion alguna en el sentido de
que los productos de BODi son utiles para curar, tratar, diagnosticar, mitigar o prevenir alguna enfermedad. Tales declaraciones podrian
percibirse como afirmaciones médicas o farmacologicas. Dichas declaraciones no solo infringen las politicas de BODi1, sino que también
podrian infringir leyes y regulaciones federales y estatales, incluyendo la Ley Federal de Alimentos, Medicamentos y Cosméticos, y la
Ley de la Comision Federal de Comercio. Siempre que un Distribuidor utilice cualquier producto o material de oportunidad de BODi,
el Distribuidor siempre debe incluir todas las notificaciones, advertencias y exoneraciones provistas por BODi. Por ejemplo, cuando se
analicen los suplementos (incluyendo Shakeology®) y sus efectos beneficiosos, se debe incluir la siguiente declaracion: Estas
declaraciones no han sido evaluadas por la Administracion de Alimentos y Medicamentos. Este producto no tiene la intencion
de diagnosticar, tratar, curar o prevenir ninguna enfermedad.

Si organizas un grupo reto, no puedes hacer publico el éxito o los resultados de la experiencia de sus participantes sin el previo
consentimiento expreso por escrito del participante. Ademas, no puedes indicar o insinuar que los resultados obtenidos mediante estos
grupos son, de algiin modo cientifico o clinico, la cura para determinada enfermedad o lesion, ni puedes incluir el uso de ninguna
afirmacion médica. Las imagenes y otros materiales digitales disponibles para los Distribuidores a través de la Oficina del Distribuidor
se deben utilizar en el mismo formato con que se ofrecen, sin necesidad de obtener el consentimiento adicional de BODi o de algun
Distribuidor o cliente en particular; sin embargo, estos materiales no se pueden editar ni modificar de ningin modo. Asimismo, los
Distribuidores que reciban informacion acerca de los Distribuidores de BODi o clientes como resultado de la informacion recopilada a
través de algunos de los sitios web facilitados por BODi, aplicaciones para dispositivos moéviles u otra herramienta o medio publicitario
similar no pueden publicar ningun resultado personal sin la aprobacion previa de la persona y sin primero haber enviado la declaracion
propuesta al Departamento de Cumplimiento de Normas para una revision mas a fondo. Los envios se deben hacer por correo electronico
a compliance@bodi.com.
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3.7.3 Declaraciones de ingresos y estilo de vida

Eres responsable de todas las afirmaciones, representaciones o testimonios realizados en relacion con la oportunidad de negocio de
BODi y el Plan de compensacion que no figuren expresamente en los materiales oficiales de BODi. No haras ninguna afirmacion,
declaracion o testimonio en relacion con la oportunidad de negocio de BODi o el Plan de compensacion que pueda razonablemente
inducir a error, engaflar o crear una falsa impresion. Al presentar o discutir la oportunidad de negocio de BODi o el Plan de
compensacion, los distribuidores deben dejar claro a los clientes potenciales que el éxito financiero en BODi requiere compromiso,
esfuerzo, inversion financiera y habilidad para las ventas. Nunca debes representar que se puede tener €xito sin aplicarse diligentemente
o que las ganancias estan garantizadas.

Cuando presentes o hables de la oportunidad de negocio de BODi o del Plan de compensacion, no puedes hacer declaraciones de
ingresos, representaciones o testimonios sobre ingresos (colectivamente, “Declaraciones de ingresos”) que sean engafiosos. Las
Declaraciones de ingresos engafiosas incluyen cualquier declaracion, testimonio, afirmacion u otra representacion, ya sea escrita u oral,
que se refiera a cualquiera de los siguientes aspectos en relacion con la oportunidad de negocio de BODi o el Plan de compensacion:

- Ingresos, ganancias o beneficios exagerados o garantizados;

- Ingresos, ganancias o beneficios hipotéticos, potenciales o estimados que sean de algun modo engafiosos;

- Declaraciones de que los Distribuidores pueden obtener ingresos residuales o ilimitados, o sustituir de otro modo sus ingresos;

- Declaraciones de que los Distribuidores pueden conseguir libertad financiera; o

- Cualquier otra informacién falsa, no veraz, incompleta o de otro modo engafiosa o potencialmente engafiosa que tergiverse los
ingresos tipicos o los resultados de los Distribuidores de BOD:.

No divulgaras el monto de ninguna bonificacion, comisién u otra compensacion de BODi, excepto como se ilustra expresamente en el
Plan de compensacion, ni mostraras cheques reales, copias de cheques, estados de cuentas bancarias, declaraciones de impuestos o
registros financieros similares.

No haras declaraciones engafiosas sobre tu estilo de vida (“Declaraciones de estilo de vida). Una declaracion de estilo de vida engafiosa
es una afirmacion o representacion que implica o afirma que un Distribuidor puede conseguir resultados atipicos. Ejemplos de
Declaraciones de estilo de vida engafiosas incluyen, entre otros, cualquier afirmacion, testimonio, declaracion u otra representacion de
que la oportunidad de negocio de BODi y/o el Plan de compensacion conducirdn a:

- Jubilarse antes de tiempo o poder renunciar al trabajo;

- Ganar ingresos equivalentes a los de una carrera a tiempo completo (“ingresos al nivel de carrera profesional”);
- Disfrutar un estilo de vida lujoso;

- Tener la capacidad de comprar una casa o un vehiculo de lujo;

- Irse de vacaciones de lujo; o

- Cualquier cosa similar que tergiverse los ingresos o resultados tipicos de los Distribuidores de BOD:.

Ademas, no mencionaras ni te referirds a BODi en relacion con ninguna declaracion de ingresos engafiosa o declaracion de estilo de
vida engafiosa de forma implicita, por ejemplo, mencionando a BODi en una publicacion en las redes sociales muy cerca de una
publicacion que sugiera un estilo de vida lujoso.

Deberas proporcionar la Declaracion de divulgacion de ingresos (IDS, por sus siglas en inglés) cada vez que hagas declaraciones,
representaciones o testimonios permitidos en relacion con la oportunidad de negocio de BODi o el Plan de compensacion. La exencion
de responsabilidad sobre ingresos dice: BODi no garantiza ningin nivel de éxito o de ingresos de la oportunidad de partner de
BODi. Los ingresos de cada partner dependen de sus propios esfuerzos, diligencia y habilidad. Consulta nuestra Declaracion de
ganancias del distribuidor independiente en https://tbbcoa.ch/SOICE SP para obtener la informacién mas reciente sobre los
ingresos reales de nuestros partners. La IDS se encuentra en tbbcoa.ch/SOICE_SP. Tu divulgacion de la IDS debe ser CLARA 'Y
CONSPICUA en todos los materiales creados por el Distribuidor, incluida la publicidad digital, las publicaciones en redes sociales, los
materiales de capacitacion, los videos y el contenido del sitio web/blog, independientemente de las limitaciones de espacio y teniendo
en cuenta las limitaciones de la plataforma. La IDS establece expectativas razonables en relacion con la oportunidad de negocio de
BODi y el Plan de compensacion, asi como el cumplimiento de las leyes y normativas de proteccion al consumidor. No puedes alterar
o exagerar verbalmente la IDS de ninguna manera, como, por ejemplo, al afiadir texto.

Si tienes alguna duda sobre la propiedad de las declaraciones, representaciones o testimonios en relacion con la oportunidad de negocio
de BOD:i o el Plan de compensacion, te animamos a que contactes a compliance@bodi.com.
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3.8 Puntos de ventas al consumidor

El modelo comercial de BODi se basa en la venta de productos mediante el contacto directo con clientes. Por lo tanto, no puedes vender
ni facilitar la venta de productos de BODi en tiendas, puestos, establecimientos de comida, clubes de compras o en cualquier otro espacio
comercial o de venta minorista para el publico en general. Puedes exhibir y vender productos de BODi en establecimientos que brindan
servicios mayormente a una lista privada de clientes. Ejemplos de estos lugares limitados incluyen consultorios médicos, gimnasios y
establecimientos de entrenamiento fisico privados. Sin embargo, bajo ninguna circunstancia la exhibicion o publicada de productos de
BODi debe ser visible desde la calle u otro espacio donde esté el publico general.

3.9 Ferias de muestras, exposiciones y otros foros de ventas

Los Distribuidores pueden exhibir y/o vender los productos de BODi y la oportunidad de negocio del Distribuidor en las ferias de
muestras y exposiciones profesionales. Antes de enviar un depdsito al promotor de eventos, se sugiere que los Distribuidores se
comuniquen con el Departamento de Cumplimiento de Normas por escrito para obtener la aprobacion de BODi. En todos estos eventos,
los Distribuidores deberan comportarse de manera profesional y servicial. BODi debe aprobar previamente todo el material publicitario
que desee utilizar el Distribuidor que recibid autorizacion para exhibirlos en el evento.

Cualquier Distribuidor que desee participar como Distribuidor de BODi en ferias o exposiciones debe representar los productos y
servicios de BODi exclusivamente en el evento aprobado, por lo que no puede mercadear ningun otro producto o servicio junto con los
productos y servicios de BODi. Todas las solicitudes para participar en futuros eventos deben volverse a enviar al Departamento de
Cumplimiento de Normas. Ademas, BODi se reserva el derecho de rehusar su autorizacion para participar en cualquier evento que no
considere un foro adecuado para la promocién de sus productos, servicios o de la Oportunidad de negocio del Distribuidor. No se
otorgara aprobacion para participar en mercados tipo “swap meets”, ventas de garajes, subastas en linea o mercados de pulgas, ya que
estos eventos no reflejan la imagen profesional que BODi desea transmitir.

3.10 Informacidn confidencial

Reconoces que BODi te proporcionara informacion e informes privados y no publicos en relacion con tu actividad de ventas, otros
distribuidores y clientes de BODi, y el negocio, productos y servicios de BODi (“Informacion confidencial”). La Informacion
confidencial incluird, entre otros, informes y compilaciones generados por BODi y puestos a tu disposicion, informacion de contacto y
ganancias de otros Distribuidores, informacion de ventas, previsiones, proyecciones, materiales de marketing y cumplimiento, u otros
materiales suministrados o preparados por BODi para tu uso. Reconoces que BODi es el nico propietario de toda la Informacion
confidencial que se te proporcione en virtud del presente Acuerdo.

Te comprometes a: (i) no divulgar, presentar, difundir, distribuir, licenciar, vender, usar o dar a conocer de cualquier otro modo, directa
o indirectamente, ninguna Informacion confidencial a ningun tercero o persona o entidad que no esté expresamente autorizada o
permitida por BODi para recibir dicha Informacion confidencial; (ii) hacer todo lo posible para evitar la divulgacion de cualquier
Informacion confidencial a terceros y ejercer el maximo grado de cuidado y criterio de acuerdo con todas las obligaciones expresas en
virtud del presente documento para evitar lo mismo; y (iii) no usar directa o indirectamente la Informacion confidencial, excepto para
prestar servicios en virtud del presente Acuerdo. No utilizaras directa o indirectamente la Informacion confidencial en relacion con
cualquier otro negocio o empresa comercial o con el marketing o la promocién de los productos o servicios de otra compafiia. Del mismo
modo, no utilizaras directa o indirectamente la Informacién confidencial para solicitar a otros distribuidores o clientes que se unan a otra
compaifiia o compren productos o servicios de otra compaiiia.

Tu acceso a los reportes de actividad de linea descendente (genealogia) esta protegido por contrasefia. Todos los reportes de actividad
de linea descendente, y la informacion contenida en ellos, constituyen Informacion confidencial que le pertenece a BODi. Los reportes
de actividad de linea descendente se proporcionan a los Distribuidores en estricta confidencialidad y con el exclusivo propoésito de
ayudarlos en su trabajo con sus respectivas organizaciones de linea descendente en el desarrollo de sus negocios de BODi. Tu y BODi
acuerdan que, salvo para este acuerdo de confidencialidad y no divulgacion, BODI no te proporcionara los reportes de actividad de linea
descendente. A solicitud de BODI, los actuales o ex Distribuidores deberan devolver a la Compafiia el original de los reportes de
actividad de linea descendente y todas sus copias. Un Distribuidor no podré, ya sea en su propio nombre o en el de cualquier otra persona,
sociedad por partes de interés, asociacion, corporacion u otra entidad:

e Divulgar, directa o indirectamente, ninguna informacion incluida en el Informe de actividad de linea descendente a ningtin
tercero;
e Divulgar, directa o indirectamente, la contrasefia u otro cddigo de acceso de su Informe de actividad de linea descendente;
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e  Utilizar la informacion para competir con BODi o para cualquier otro propdsito que no sea la promocion de su negocio de
BODu;

e  Utilizar o divulgar a cualquier persona, sociedad por partes de interés, asociacion o corporacion u otra entidad, cualquier
informacioén incluida en cualquiera de los Informes de actividad de linea descendente.

Entiendes que tienes la responsabilidad de mantener la proteccion de tu nombre de usuario y contrasefia de tus cuentas de BODi, y si
compartes o no proteges de otro modo tu nombre de usuario, contrasefia o cualquier otro acceso a tu cuenta de Distribuidor de BOD;i, a
la Oficina del Distribuidor o al servicio BODi Suscripcidn, seras el inico responsable, entre otros posibles dafios, de cualquier cargo,
actividad o cambios resultantes en tu organizacion de Distribuidor, informes, rango u otra informacioén financiera.

T y BODi reconocen que las restricciones de esta seccion son esfuerzos razonables de BODi para proteger y mantener su Informacion
confidencial. Las disposiciones de esta seccion continuaran vigentes tras la cancelacion del Acuerdo.

3.11 Conflictos de intereses

Las prohibiciones contenidas en esta seccion de Conflictos de intereses se aplican durante la vigencia de tu Acuerdo con BOD:.

3.11.1 Exclusividad

Como distribuidor de BODi, te comprometes a ayudar a otros en su trayectoria de fitness y salud. Al participar como Distribuidor, no
solamente tendras la posibilidad de participar en la oportunidad de obtener ingresos y otras recompensas, sino que también se te
proporcionara Informacion confidencial. Por lo tanto, durante el plazo de este Acuerdo e independientemente de tu rango vitalicio, no
podras reclutar ni solicitar a otros distribuidores de BOD], clientes preferentes o clientes para ningun otro “negocio de marketing en red”
en todos y cualquiera de los mercados en los que BODi realice operaciones comerciales. Segiin una definicion citada por la FTC, tal
como se utiliza en estas Politicas y procedimientos, “el marketing en red es cualquier método de marketing que permite a los
representantes de ventas independientes reclutar a otros representantes de ventas y obtener comisiones de las ventas de esas personas
reclutadas”. A modo de ejemplo, un negocio de marketing en red incluye (a) un negocio (incluido el marketing de afiliaciéon) que paga
una bonificacion, recompensa, comision adicional u otra forma de compensacioén basada en las personas reclutadas, en lugar de pagar
solamente por las ventas directas en si; y (b) una oportunidad de marketing multinivel tradicional que incluye la oportunidad de reclutar
y construir una linea descendente o equipo que genere una compensacion en linea ascendente a través de multiples niveles de
reclutamiento (un “negocio MLM”).

El término “reclutar” significa el patrocinio, solicitud o inscripcidn actual, o su intento, o el esfuerzo para influenciar de cualquier modo,
directo o indirecto, a algun distribuidor de BODi, cliente preferente o cliente para que se inscriba, adquiera cualesquiera bienes o
servicios, o participe de otro modo en otro negocio de marketing en red u oportunidad de ventas directas, lo que en todo momento esta
expresamente prohibido. Esta prohibicion de reclutamiento incluye expresamente recibir cualquier compensacion basada en el
reclutamiento en lugar de en la venta de productos con otro negocio de marketing en red, como recibir una bonificacion, recompensa,
comision adicional u otra forma de compensacion en funcion de las personas reclutadas, en lugar de pagar solamente por las ventas
directas de productos.

Si bien la Solicitud del distribuidor que firmaste constituye un contrato vinculante entre BODi y tu, no tienes una relacion contractual
con ningun otro distribuidor independiente de BODi. No puedes tomar medidas que puedan interferir con las relaciones contractuales
de BODi con otros distribuidores independientes de BODi, incluidos, sin limitaciones, (i) cualquier modo de reclutamiento de un
distribuidor para que participe en cualquier negocio de marketing en red que no sea BODi, directa o indirectamente, o mediante un
tercero; o (ii) la promocién, exhibiciéon o, de algin modo, marketing de cualquier otro negocio de marketing en red, incluidos sus
productos o servicios, en cualquier foro de acceso publico o de BODI, lo cual incluye el contacto directo con cualquier distribuidor de
BODi o cliente. Hacerlo constituye una interferencia tortuosa con las relaciones contractuales de BODi. Cualquier distribuidor que
infrinja las restricciones establecidas en esta seccion (directamente o a través de otro miembro del hogar de dicho distribuidor, segun se
establece en la seccion 3.11.4 a continuacion) estara sujeto a medidas disciplinarias de acuerdo con estas Politicas y procedimientos del
distribuidor de BODi, que incluyen, entre otras, la limitacion, suspension y rescision del centro de negocios del distribuidor; ademas,
BODi1 podra entablar procedimientos legales en su contra y demandar indemnizacion monetaria o medidas cautelares.

Aceptas que cualquier violacion de esta seccion, incluso cuando dicha violacién pueda causar cualquier tipo de interrupcion del negocio
o interferencia con la integridad de la red BODi y/u otros distribuidores, causara a BODi un dafo irreparable para el que no existe un
remedio adecuado en la ley, y que dicho dafio superara cualquier perjuicio para ti en caso de que se conceda una medida cautelar a la
Compeaiiia. Por lo tanto, BODi tendra derecho a una compensacion equitativa inmediata y permanente para evitar nuevas violaciones de
esta politica (incluyendo, entre otros, la suspension o rescision inmediata de tu centro de negocios del distribuidor).
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3.11.2 Participacidn en otras oportunidades de negocio MLM

Los nuevos distribuidores que se unan a BODi y los distribuidores que se hayan inscrito a BODi con el unico fin de obtener el precio
preferente tienen libertad de participar en otras oportunidades de negocio MLM, siempre y cuando su participacion en dicho negocio
MLM no incluya ninguin intento de solicitar a cualquier distribuidor o cliente de BODi, segln lo establecido anteriormente en la
seccion 3.11.1. Los Distribuidores que se hayan asociado a BODi con el fin de obtener ingresos y que estén desarrollando un equipo, ya
sea de Distribuidores patrocinados personalmente y Distribuidores de linea descendente o de clientes, y que estén recibiendo Informacion
confidencial, asi como acceso a los clientes potenciales y clientes de la Compailiia, todo lo cual debe protegerse cuidadosamente. Con el
fin de mantener el crecimiento continuo de la red de Distribuidores y proteger la Informacion confidencial de BODi, debemos equilibrar
la oportunidad que ofrecemos a nuestros Distribuidores con las siguientes limitaciones relacionadas con la participacion de un
Distribuidor en otro negocio MLM:

e  Cualquier distribuidor que mantenga exclusividad con BODI, es decir, que no se inscriba como distribuidor o representante
de cualquier otro negocio MLM, tendra acceso a una variedad de beneficios exclusivos, incluida la elegibilidad para recibir
distribuidores potenciales (segin se define en el Plan de compensacion), la elegibilidad para participar en eventos
especiales tales como la Conferencia de Liderazgo anual y la oportunidad de ganar reconocimientos especiales a través de
diferentes promociones ofrecidas durante el afio. Solo los distribuidores que mantengan exclusividad con BODi segun lo
establecido anteriormente tendran acceso a estos beneficios exclusivos.

e Los distribuidores que mantengan un rango vitalicio Diamante o inferior pueden participar como distribuidores en otro
negocio MLM, siempre y cuando acaten las otras restricciones establecidas en la seccion 3.11 de Conflictos de intereses.
Los distribuidores de rango vitalicio Diamante Estrella o superior no pueden participar como distribuidores en el negocio
MLM, independientemente de la categoria de productos o servicios que otro negocio MLM ofrezca.

e Independientemente del rango vitalicio del distribuidor segiin se describe en nuestro Plan de compensacion, este puede
participar en otro negocio MLM exclusivamente como cliente (incluso como “cliente preferente” o ‘“cliente con
descuento”), siempre y cuando compre solo productos o servicios de otro negocio MLM y de ningiin modo reciba
compensacion alguna a partir de la venta, el reclutamiento o cualquier otro tipo de participacion como distribuidor (lo que
incluye pagos, productos gratis, premios, viajes, obsequios u otros beneficios, incluso si se obsequia o dona dicha
compensacion). Recibir este tipo de compensacion se considerara un acto de distribuciéon con otro negocio MLM.

Aceptas que cualquier violacion de esta seccion, incluso cuando dicha violacion pueda causar cualquier tipo de interrupcion del negocio
o interferencia con la integridad de la red BODi y/u otros distribuidores, causara a BODi un dafio irreparable para el que no existe un
remedio adecuado en la ley, y que dicho dafio superara cualquier perjuicio para ti en caso de que se conceda una medida cautelar a la
Compaiiia. Por lo tanto, BODi tendra derecho a una compensacion equitativa inmediata y permanente para evitar nuevas violaciones de
esta politica (incluyendo, entre otros, la suspension o rescision inmediata de tu centro de negocios del distribuidor).

3.11.3 Participacidn en otras oportunidades de negocio
Como contratistas independientes con intereses independientes, los distribuidores pueden involucrarse en otros intereses y oportunidades
comerciales siempre y cuando cumplan con los términos y las restricciones provistas en estas Politicas y procedimientos, que incluyen,
entre otros, las limitaciones especificas provistas en esta seccion de Conflictos de intereses. Un Distribuidor puede participar inicamente
para vender productos para otro negocio de marketing en red sujeto (a) al no reclutamiento de acuerdo con la seccion 3.11.1 anterior;
(b) a las disposiciones de la seccion 3.11.2 anterior si el otro negocio de marketing en red es también un negocio MLM; y (c) a las demas
disposiciones previstas en estas Politicas y procedimientos.

Si un distribuidor participa en otra oportunidad de negocio que incluya productos o servicios relacionados con fitness, nutricion,
suplementos o cualquier otro producto o servicio que compita con una oferta actual de BODi, no podra promocionar, anunciar, vender
o intentar vender ninguno de esos productos de la competencia utilizando ningln sitio web o plataforma de la marca BODi o del
distribuidor, ni ningtn otro sitio web o plataforma de redes sociales que utilice principalmente para promocionar su negocio de BODi
(como una pagina o grupo del equipo del distribuidor). Todo programa, producto o servicio dentro de la misma categoria genérica de
los productos y servicios de BODi es considerado competencia, independientemente de las diferencias en el costo, la calidad o el
contenido de ingredientes.

Ademas de las restricciones anteriores, los distribuidores no pueden exhibir materiales de promocion, productos o servicios de BODi
junto con ningin otro material de promocion, producto o servicio de modo que pueda, de alguna manera, confundir o hacer creer a un
cliente potencial, distribuidor o miembro del piblico que existe alguna relacion entre los productos o servicios de BODi y los de la
competencia. Los distribuidores no deben promocionar, ofrecer ni vender la oportunidad de negocio del distribuidor, los productos de
BODi o los servicios de BOD:i a clientes o distribuidores existentes o potenciales, o al publico junto con cualquier programa, oportunidad,
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producto o servicio que no sea de BODi. Los distribuidores no deben ofrecer ninguna oportunidad de negocio del distribuidor, productos
o servicios que no sean de BODi en ninguna reunioén, seminario o convencion relacionada con BODi, ni inmediatamente después de
finalizado dicho evento.

Finalmente, de ningin modo los distribuidores pueden (a) “agrupar” o combinar ningun producto o servicio que no sea de BODi en un
paquete para vender o publicitar junto con productos o servicios de productos de BODi; ni (b) ofrecer o exigir ningin producto o servicio
que no sea de BODi como incentivo o requisito para reclutar a distribuidores potenciales, o para brindar apoyo o capacitacion a
distribuidores existentes.

Los distribuidores que infrinjan estas politicas pueden suftir la suspension y/o la rescision de su cuenta de distribuidor de BOD:.

3.11.4 Violacion de politicas por los miembros del hogar del distribuidor
De conformidad con la seccién 3.22 (Acciones de los miembros del hogar o personas afiliadas), los distribuidores de BODi que
compartan su hogar con familiares u otras personas que participan en otros negocios de marketing en red seran responsables de las
actividades de esas personas en los casos de que estas infrinjan las Politicas y procedimientos del distribuidor de BOD1, incluyendo las
disposiciones provistas en la seccion 3.10. Las medidas disciplinarias resultantes pueden incluir la suspension y/o la rescision del centro
de negocios del distribuidor.

3.12 Patrocinio cruzado

Nunca debes robar un Distribuidor de otro Distribuidor. Esta practica, también conocida como “patrocinio cruzado”, es cualquier
esfuerzo para inscribir a un Distribuidor existente o a alguien que fue Distribuidor en el pasado, a quien ti no patrocinaste personalmente
durante los ultimos de seis (6) meses naturales. En aras de esta politica, tampoco debes intentar eludir esta politica por otros medios (por
ejemplo, al utilizar el nombre de un conyuge o al formar una entidad mediante la cual operas tu negocio). Esta politica no prohibira la
transferencia de un negocio de BODi de acuerdo con lo establecido en la seccion 3.24.

En caso de que se descubra alglin caso de patrocinio cruzado, deberas informarlo de inmediato a la Compafiia. BODi podria tomar
medidas disciplinarias contra el Distribuidor que cambi6 de organizacion y/o contra aquellos Distribuidores que alentaron el patrocinio
cruzado o participaron en él. Igualmente, BODi puede trasladar toda o parte de la linea descendente del Distribuidor transgresor a su
organizacion de linea descendente original si la Compaifiia considera que seria justo y viable. Sin embargo, BODi no tiene obligacion
alguna de trasladar la organizacion de linea descendente de un Distribuidor con patrocinio cruzado, quedando a exclusivo criterio de
BODi la disposicion final de la organizacion. Renuncias a todas las reclamaciones y causas de accion en contra de BODi que surjan de
o se relacionen con la disposicion de la Compaiiia con respecto a la organizacion de linea descendente del Distribuidor con patrocinio
cruzado.

3.13 Errores de compensacion y genealogia

Si tienes preguntas o crees que se ha cometido algun error con respecto a tus comisiones, bonificaciones, genealogia, colocacion, reportes
de actividad de linea descendente o cargos, debes notificarlo por escrito a BODi en un periodo de seis (6) meses a partir de la fecha en
la que ocurri6 el supuesto error. LOS DISTRIBUIDORES DE BODi RENUNCIAN EXPRESAMENTE A RECLAMAR CUALQUIER
ERROR, OMISION O PROBLEMA DE COMISION Y/O GENEALOGIA NO COMUNICADO A BODi EN UN PLAZO DE
6 MESES.

3.14 Aprobacion o respaldo gubernamental

Ningun funcionario o agencia de regulacion federal o estatal tiene permitido aprobar o respaldar compaifiias o programas de venta directa
o marketing en red de ningun tipo. Por lo tanto, nunca debes representar o implicar que BODi o el Plan de compensacién ha recibido la
“aprobacion”, el “respaldo” o, de algiin otro modo, la autorizacion por parte de alguna agencia gubernamental.

3.15 Estado de contratista independiente

Tt eres un contratista independiente, no un empleado, de BODi, por lo que no se te tratard como empleado para fines de impuestos
federales o estatales, beneficios o por algiin otro motivo. Eres responsable de pagar impuestos locales, estatales, provinciales y federales
por todas las compensaciones que recibas. BODI no retendra ningiin impuesto de tus ganancias, a menos que la ley asi nos lo exija. No
tienes autoridad (expresa o implicita) para vincular a la Compaiiia a ninguna obligacion.
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3.16 Impuestos sobre ingresos

Eres responsable de pagar impuestos locales, estatales, provinciales y federales por todos los ingresos que obtengas como Distribuidor
independiente de BODi. Si tu negocio esta exento de impuestos, debes proporcionarle a BODi tu nimero de identificacion fiscal federal.
Cada afo, BODi proporcionara una declaracion de ganancias mediante el formulario 1099 MISC (Compensacion para trabajadores
independientes) del IRS (o cualquier otro formulario actualizado que se exija) a cada persona o entidad estadounidense que: 1) haya
obtenido ganancias por $600 o mas en el afio natural anterior; o 2) haya hecho compras durante el afio natural anterior superiores a
$5,000, o de algun otro modo, seglin se exija, de conformidad con otra ley, norma o regulacion aplicable. BODi no retendra ningtin tipo
de impuestos, ya que eres un contratista independiente.

3.17 Seguro

Es posible que desees contar con una cobertura de seguro para tu negocio. La poéliza del seguro de tu vivienda no cubre dafios
relacionados con el negocio, ni el robo o dafio del inventario o del equipo del negocio. Comunicate con tu agente de seguros para
asegurar la proteccion de tu propiedad comercial. Por lo general, esto se consigue con una simple cldusula adicional de cobertura para
“fines profesionales” que se agrega a tu pdliza del seguro de vivienda actual, aunque en ningiin momento BODi puede brindar asesoria
en asuntos de seguro o de otra naturaleza financiera a los Distribuidores, ya que las circunstancias de cada Distribuidor son inicas como
resultado de ser un contratista independiente.

3.18 Marketing internacional

Debido a aspectos legales y fiscales criticos, BODi debe limitar la publicidad y venta de productos y servicios de BODi, asi como la
presentacion del negocio de BODi, a clientes y Distribuidores potenciales dentro de los Estados Unidos y sus territorios, Canada y
aquellos otros paises en los que la Compaiiia haya anunciado oficialmente que se puede operar un negocio de marketing en red. Puedes
vender productos de BODi o materiales de ventas unicamente en el pais donde mantienes tu residencia legal. Ademas, no puedes
involucrarte en ninguna actividad de ventas o de desarrollo comercial en ningun pais donde BODi no haya anunciado oficialmente que
se puede operar un negocio.

3.19 Carga del inventario

Nunca debes comprar mas productos de los que razonablemente puedes utilizar o vender en un mes, y no debes influenciar ni intentar
influenciar a ningun otro Distribuidor para que compre mas productos de los que razonablemente puede utilizar o vender en un mes.
BODi se reserva el derecho, a su exclusivo criterio, de cancelar, limitar o modificar cualquier pedido que considere una infraccion a esta
politica.

3.20 Cumplimiento de leyes y ordenanzas

Debes acatar todas las leyes y ordenanzas correspondientes a tu negocio. Por ejemplo, muchas ciudades exigen que obtengas una licencia
para operar un negocio dentro de los limites de la ciudad. Si un funcionario de la ciudad o del condado te indica que tu negocio debe
cumplir con una ordenanza, debes colaborar amablemente y enviar de inmediato una copia de la ordenanza al Departamento de
Cumplimiento de Normas de BODi (compliance@bodi.com). Es posible que la ordenanza incluya excepciones que apliquen a los
Distribuidores independientes de BODi.

Nunca debes pagar, ofrecer ni prometer pagar o, directa o indirectamente, autorizar un pago en forma de dinero, obsequio o cualquier
otro bien de valor a un funcionario publico, oficial o empleado de gobierno de cualquier nivel, o a un funcionario o empleado de una
entidad controlada de alguna manera por un gobierno, una organizacion internacional publica, una persona que trabaja para algin
gobierno o en nombre de este o de una organizacion internacional publica, un candidato para un puesto politico, un partido politico o
funcionario de un partido, con el fin de ejercer influencia sobre un acto o decision de dicho funcionario, o para obtener o retener el
negocio.

3.21 No mas de un negocio de BODi por Distribuidor

Puedes operar o tener participacion accionaria, legal o equitativa, en un solo negocio tnico de BODI, a excepcion de lo que se permite
expresamente en la seccion 3.5.2. Para fines de clarificacion, excepto segin se permite arriba, ninguna persona puede tener, operar o
recibir compensacion de mas de un negocio tnico de BODi. Por ejemplo, no puedes ser duefio de un negocio de BODi por tu cuenta
mientras tienes participacion accionaria en una entidad comercial que opera o es propietaria de un negocio de BODi.
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3.22 Acciones de los miembros del hogar o personas afiliadas

Si una persona que vive en tu hogar se involucra en una actividad que pueda infringir alguna clausula del Acuerdo, se considerara que
tal actividad constituye una infraccion de tu parte, y BODi se reserva el derecho de aplicar medidas disciplinarias en tu contra, de
conformidad con estas Politicas y procedimientos. De modo similar, si una persona vinculada de cualquier manera a una corporacion,
asociacion, fideicomiso u otra entidad (colectivamente, “persona afiliada”) infringe el Acuerdo, tal accion constituira una infraccion
perpetrada por la entidad y por cada uno de sus propietarios, accionistas, miembros o personal administrativo, y BODi se reserva el
derecho de tomar medidas disciplinarias en contra de la entidad y de todas las personas que son propietarias, operan o administran la
entidad o el negocio de BODi.

3.23 Solicitudes de registros

Toda solicitud de copias impresas de facturas, solicitudes, Informes de actividad de linea descendente o de cualquier otra documentacion
incurre en un cargo de $1.00 por cada pagina de cada copia con un cargo minimo de $10.00, ¢l cual se debe pagar por adelantado.

3.24 Venta, transferencia o cesion de un negocio de BODi

Si deseas vender, ceder o, de algun otro modo, ejecutar una transferencia no testamentaria de tu negocio de BODi, debes seguir estos
procedimientos (las politicas de sucesion de BODi aplican a las transferencias testamentarias segun se detalla en la seccion 3.25):

e Antes de vender tu negocio, debes notificar al Departamento de Cumplimiento de Normas de BODi tu intencion de vender
el negocio de BODi y debes recibir la previa autorizacion por escrito de la Compafiia. Puedes comunicarte con el
Departamento de Cumplimiento de Normas por correo electrénico a compliance@bodi.com.

e Debes estar al corriente con tus obligaciones, haber pagado todas las deudas, obligaciones y cargos, y no haber incurrido
en infracciones de ninguno de los términos de las Politicas y procedimientos del Distribuidor de BODi durante los seis (6)
meses naturales anteriores a la fecha en la que solicites la aprobacion de la transferencia.

e Elreceptor no debe haber sido un Distribuidor independiente de BOD1i en ningun momento en el pasado, ni tampoco debe
hacer sido el duefo, ejecutivo, operador o representante de una entidad propietaria de un centro de negocios del
Distribuidor de BODi en alglin momento en el pasado.

e El receptor debe demostrar a BODi que tiene el conocimiento y las habilidades necesarias para sostener y entrenar la
organizacion que esta adquiriendo.

e Siempre que la solicitud de transferencia sea aprobada por BODi, por un periodo de treinta (30) dias a partir del término
de la transferencia, los Distribuidores patrocinados personalmente del CBC transferido pueden, por cualquier razon,
solicitar a través del Departamento de Cumplimiento de Normas que su patrocinio sea consolidado al siguiente lider
Diamante Estrella de remuneracion en su genealogia directa de linea ascendente.

o Unavez que la transferencia se haya aprobado, el receptor y el nuevo Distribuidor deben ejecutar las solicitudes y acuerdos
correspondientes, enviar la documentacion a BODI, y pagar todos los cargos correspondientes.

e Lasolicitud de transferencia debe tener tu firma y la del Distribuidor receptor del CBC, y debe especificar la colocacion y
retencion actual del CBC dentro de la genealogia. Una vez completada la transferencia, la posicion del CBC se considerara
definitiva y no estara sujeta a ningin otro movimiento, con excepcion de lo establecido en los términos de esta seccion
(3.24).

e  Si has calificado y operas multiples CBC, no puedes transferir un centro de negocios individual; si transfieres un negocio,
debes incluir todos los centros de negocios en la transaccion.

e Los CBC existentes no pueden transferirse a Distribuidores con un rango vitalicio de Diamante Dos Estrellas o superior a
modo de establecer un nuevo CBC.

e Los puntos Elite ganados por el Distribuidor cedente durante el afio natural en el que ocurre la transferencia no se
transferiran con el negocio, a menos que la transferencia se haya completado antes del 1 de julio de ese afio natural.

BODi se reserva el derecho de aprobar o rechazar cualquier solicitud de transferencia a su exclusivo y absoluto criterio.

3.25 Division de un negocio de BODi

A veces, los Distribuidores de BODi operan sus negocios de BODi por medio de asociaciones conyugales, asociaciones regulares,
corporaciones o fideicomisos. En estados de propiedad mancomunada, el conyuge del Distribuidor podria tener un interés legal en el
negocio del Distribuidor. Si te divorcias, tu negocio de BODi es propiedad de la entidad que esta en disolucién o reorganizacion, o si
vives en un estado de propiedad mancomunada y tu conyuge tiene un interés en tu negocio de BODi, durante el proceso de divorcio,
disolucidon o reorganizacion, las partes deben adoptar uno de los siguientes métodos de operacion:
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e Una de las partes puede, con el consentimiento por escrito de la otra, operar el negocio de BODi de acuerdo con una cesion
por escrito (cuya copia debe entregarse a la Compaiiia) en la cual el conyuge, accionista, socio o fideicomisario cedente
autoriza a BODi a operar directa y exclusivamente con el otro conyuge o accionista, socio o fideicomisario no cedente; o

e Las partes pueden continuar operando el negocio de BODi en conjunto de manera habitual, con lo cual toda compensacion
que BODi pague sera abonada de acuerdo con el statu quo que existia antes de la presentacion del divorcio o de los
procedimientos de disolucion. Este procedimiento es el predeterminado en el caso de que las partes no acepten el formato
estipulado anteriormente.

Bajo ninguna circunstancia se dividira la organizacion de linea descendente de los conyuges en proceso de divorcio o una entidad
comercial en disolucion. De modo similar, bajo ninguna circunstancia BODi dividira los pagos por comisiones y bonificaciones entre
los conyuges en proceso de divorcio o entre los miembros de una entidad en disolucion. BODi reconocera una sola organizacion de
linea descendente y emitird un solo pago por comision por negocio de BODi y por ciclo de comision. Los pagos por comisiones siempre
seran pagaderos a la misma persona o entidad, a menos que, de algin otro modo, esto cambie de acuerdo con esta seccion 3.25. Si las
partes en proceso de divorcio o disolucion no pueden resolver una disputa relacionada con el destino de las comisiones o de la titularidad
del negocio, se cancelara involuntariamente el CBC.

Si un exconyuge ha cedido completamente todos sus derechos en su negocio original de BODi, queda libre inmediatamente para
inscribirse bajo otro patrocinador de su eleccion, sin que sea necesario cumplir con el requisito del periodo de espera establecido en la
seccion 3.6.3. En tal caso, sin embargo, el exconyuge no tendra ningiin derecho en relacion con ningun Distribuidor de su exorganizacion
ni con ningdin cliente minorista previo. El o ella debe desarrollar el nuevo negocio de modo similar a como lo haria cualquier otro nuevo
Distribuidor. En casos de disoluciones de entidades comerciales, un antiguo socio, miembro, accionista u otro afiliado de la entidad
comercial que pierda su participacion en el negocio de BODi debe esperar tres (3) meses, segun se estipula en la seccion 3.6.3, antes de
volver a inscribirse como Distribuidor.

3.26 Sucesion

En el caso de tu fallecimiento o discapacidad, se puede transferir tu negocio a tus herederos, aun si dichos sucesores ya son Distribuidores
de BODi. Por consiguiente, debes consultar con un abogado para que te asesore en la preparacion de un testamento u otro instrumento
testamentario. Siempre que un negocio de BODi se transfiere por medio de un testamento u otro procedimiento testamentario, el
beneficiario adquiere el derecho de cobrar todas las bonificaciones y comisiones de la organizacion de marketing del Distribuidor
fallecido, siempre que se retinan las siguientes condiciones:

3.26.1 Transferencia en caso de fallecimiento de un Distribuidor
Con el fin de efectuar una transferencia testamentaria de un negocio de BODiI, el sucesor debe proporcionar a BODi lo siguiente: (1) un
certificado de defuncion original; (2) documentos testamentarios del albacea de la sucesion que estipulen la disposicion adecuada del
negocio por parte de BODi; y (3) un Acuerdo del Distribuidor debidamente completado y firmado por el sucesor. Si el sucesor es
actualmente un Distribuidor de BOD1, se hara una excepcion y se le permitira al Distribuidor sucesor operar dos CBC por separado.

3.26.2 Transferencia en caso de discapacidad de un Distribuidor
Para transferir un negocio de BODi por discapacidad, el sucesor debe proporcionar a BODi lo siguiente: (1) una copia notarizada de su
designacion como fideicomisario; (2) una copia del documento del fideicomiso u otro instrumento por el cual se establezca el derecho
del fideicomisario de administrar el negocio de BODi; y (3) un Acuerdo del Distribuidor debidamente completado y firmado por el
fideicomisario.

3.26.3 Procedimientos
En todos los casos de sucesiones:

El sucesor o fideicomisario debe celebrar un Acuerdo del Distribuidor;

El sucesor o fideicomisario debe cumplir con los términos y disposiciones del Acuerdo;

El negocio del sucesor debe reunir todos los requisitos correspondientes al estado que tenia el Distribuidor fallecido;

Los legatarios recibiran un solo pago conjunto de todos los pagos por bonificaciones y comisiones de un negocio de BODi
transferido de conformidad con esta seccion. Los legatarios deberan proporcionar a BODi el nombre de un fideicomisario
autorizado y una direccion legal donde se enviaran todos los pagos por bonificaciones y comisiones; y
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e Si el negocio se transfiere a legatarios conjuntos, estos deben crear una entidad comercial y obtener un numero de
identificacion fiscal federal, o designar a un unico receptor en un periodo de sesenta (60) dias después de la fecha de
fallecimiento del Distribuidor.

SECCION 4 - RESPONSABILIDADES DE LOS DISTRIBUIDORES

4.1 Cambio de direccion o teléfono

A fin de garantizar la entrega puntual de productos, materiales de apoyo y pagos por comisiones, es extremadamente importante que los
registros de BODi estén actualizados. Es obligatorio proporcionar la direccion postal para los envios, dado que UPS no hace entregas
en casillas postales. Si tienes planes de mudarte, debes proporcionar tu nueva direccién y namero telefonico al Departamento de Servicio
a Distribuidores de BODi. Para garantizar la entrega correcta, debes notificar a BODi dos semanas por adelantado de todo cambio.

4.2  Desarrollo continuo

4.2.1 Apoyo
Se anima a los Distribuidores de BODi a mantener un apoyo y una comunicacion continuos con sus Distribuidores patrocinados
personalmente en su organizacion de linea descendente. Ejemplos de ello pueden ser boletines para el equipo, llamadas con el equipo,
correspondencia escrita, reuniones en persona o ZOOM, llamadas telefonicas individuales y correos electronicos, asi como asistir a
cualquier evento de BODi con tu Distribuidor patrocinado personalmente en el que se imparta capacitacion, como, por ejemplo, durante
un Super Weekend o Summit.

4.2.2 Capacitacion
Igualmente, se anima a los Distribuidores de BODi a motivar y capacitar a los Distribuidores de BODi nuevos en el conocimiento de
los productos de BOD, las técnicas efectivas de ventas, el Plan de compensacion del Distribuidor de BODi, y el cumplimiento con estas
Politicas y procedimientos. A medida que los Distribuidores ascienden en los diferentes niveles de liderazgo, van ganando experiencia
en las técnicas de ventas, el conocimiento de los productos y su comprension del programa de BODi. Compartir estos conocimientos
con los Distribuidores que tienen menos experiencia es una parte importante de ser lider y mentor como Distribuidor veterano.

4.2.3 Capacitacion en las Politicas
Es responsabilidad de cada Distribuidor de BODi leer, entender, cumplir y conocer la version mas actualizada de estas Politicas y
procedimientos, asi como manejar su negocio conforme a ellas. Al inscribir a un nuevo Distribuidor de BODi, es responsabilidad del
Distribuidor patrocinador asegurarse de que el solicitante reciba o tenga acceso en linea a la version mas actualizada de estas Politicas
y procedimientos y al Plan de compensacién de BODi, que siempre se facilitara en la Oficina del Distribuidor y en la pagina web de
BODi (www.teambeachbody.com/Coach) antes de que firme el Acuerdo de Distribuidor de BODi.

4.2.4 Responsabilidades continuas de ventas
Independientemente de tu nivel de logro, tienes la obligacion permanente de continuar promocionando las ventas de forma personal a
través de la generacion de nuevos clientes y de la prestacion de servicios a los clientes existentes.

4.3  Acuerdo de no descrédito

BODi desea brindar a sus Distribuidores independientes los mejores productos, servicios y plan de compensacion de la industria. Por
ello, valoramos tus criticas y comentarios constructivos. Todos los comentarios de esa indole deberan enviarse por escrito al
Departamento de Cumplimiento de Normas de BODi (compliance@bodi.com). Recuerda que para poder ofrecerte el mejor servicio,
necesitamos escuchar tus opiniones. Si bien BODi acepta las opiniones constructivas, los comentarios y observaciones negativas que
los Distribuidores publiquen en foros (en linea, escritos o en persona) acerca de la Compaiiia, su plan de compensacién u otros
Distribuidores no tienen otro resultado que el de empafiar el entusiasmo de otros Distribuidores de BODi. Por este motivo, y como
ejemplo a seguir para tu linea descendente, no debes desacreditar, degradar ni hacer observaciones negativas acerca de BODi, otros
Distribuidores de BODi, los productos de BODi, el Plan de compensacion del Distribuidor de BODi, o los directores, ejecutivos o
empleados de BOD:.
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4.4  Denuncia de violacion de politicas o actividades fraudulentas

Si ves a otro Distribuidor cometiendo una infraccion de una politica, debes informar la infraccidén directamente al Departamento de
Cumplimiento de Normas de BODi. El informe debe incluir los detalles de los incidentes, tales como fechas, nimero de instancias
ocurridas, personas involucradas y toda documentacion probatoria. Debes enviar los correos electronicos a compliance@bodi.com.

4.5 Programas de clientes potenciales para Distribuidores
Cuando un Distribuidor o cliente preferente se inscribe sin patrocinador, se le asigna a un patrocinador calificado como cliente potencial
del Distribuidor.

Calificaciones para recibir clientes potenciales de Distribuidores

e Debes haber tenido un rango de remuneracion Diamante 1 Estrella o superior por al menos una semana habil del mes
anterior;

Debes haber logrado el Success Club 10 en el mes anterior;
Debes tener una suscripcion activa de BOD1;

e No debes estar en mora con el pago de ninguna cuota de servicios de negocio ni haber incurrido en infracciones sustanciales
de ninguna de las Politicas y procedimientos de la Compaifiia durante el periodo de seis (6) meses antes de la asignacion
de un cliente potencial.

e Debes cumplir con todos los requisitos de ventas potenciales, segiin se establece en la seccion 4.5 anterior.

4.6 Proteccion de datos

Varios paises en todo el mundo cuentan con leyes que rigen la proteccion de la informacion personal de los individuos (como su nombre,
informacion de contacto, etc.). A estas leyes, incluido el Reglamento General de Proteccion de Datos para la informacion personal de
los individuos en la Unidén Europea, se las conoce como leyes de proteccion de datos. Debes garantizar que la recopilacion y el uso que
haces de la informacion personal de los Distribuidores de BODi, clientes y terceros cumple con las leyes de proteccion de datos
aplicables a tu negocio, y buscar asesoria legal en caso de tener dudas respecto a tus responsabilidades, que pueden incluir:

e Registrar tu negocio ante las autoridades pertinentes de proteccion de datos de tu pais;

e contar con un Aviso de privacidad que cumpla en todo momento con los requisitos de las leyes de proteccion de datos
vigentes, y facilitar este Aviso de privacidad a todos los individuos de quienes recopilas informacion personal;

e garantizar que recopilas y usas la informacion personal con transparencia, imparcialidad y honestidad;

asegurar que la informacion personal que recopilas se utiliza solo para fines legitimos, explicitos y especificos, y que no

utilizas la informacion personal recopilada en una forma incompatible con tales fines;

garantizar que recopilas y utilizas solo la informacién personal minima necesaria para los fines expresados;

asegurar que la informacion personal que recopilas es precisa y estd actualizada;

garantizar que la informacion personal que recopilas es confidencial y estd segura en todo momento;

asegurar que no mantienes la informacion personal que recopilas por mas tiempo del necesario para los fines para los

cuales se recopild en primer lugar.

4.6.1 Uso de la informacion personal para marketing
Existen normas especificas que aplican a la recopilacion y el uso de informacién personal para actividades relacionadas con el marketing,
incluido el requisito potencial de obtener el consentimiento del individuo antes de enviarle material de marketing, y la necesidad de
permitirles a los individuos darse de baja de los mensajes de marketing en cualquier momento. Consulta la seccion 3.2 para mas
informacion.

4.6.2 Derechos de proteccion de datos de los individuos
Las leyes de proteccion de datos suelen otorgarles a los individuos derechos sobre sus datos. Esto puede incluir el derecho
al acceso a la informacion que posees y que les concierne, el derecho a solicitar la correccion de la informacion que
posees y que les concierne, y el derecho a solicitar la eliminacion de la informacion que posees y que les concierne, entre
otros. En los casos en que existen tales derechos, debes garantizar que permites que los individuos ejerzan sus derechos
(previa solicitud) y que los ayudas a ejercerlos.
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4.6.3 Datos sensibles
Ten en cuenta que algunos paises consideran que los datos relacionados con el fitness y la salud son datos “sensibles” o
“especiales”, y pueden tener requisitos mas estrictos con respecto a la recopilacion y el uso de estos datos (por ejemplo, el
requisito de obtener un consentimiento explicito o de aplicar protecciones de seguridad mas estrictas a esta informacion).
Es tu responsabilidad investigar lo anterior y tomar las medidas necesarias para cumplir con cualquiera de los requisitos
de las leyes de proteccion de datos vigentes, segiin corresponda.

4.6.4 Transferencias de datos
Algunos paises pueden tener leyes que prohiben la transferencia de informacion personal a destinatarios en otros paises; por ejemplo,
suele estar prohibido transferir informacion personal recopilada en la Unioén Europea a territorios fuera de esta, a menos que hayas
implementado una solucion legal de transferencia de datos. Sin embargo, si deseas enviar o transferir cualquier informacién personal
fuera de tu pais, es tu responsabilidad investigar tales requisitos y tomar las medidas necesarias para cumplir con cualquiera de los
requisitos vigentes para la proteccion de datos, segun corresponda.

Cualquier informacion personal de otro individuo que recibas de parte de BODi, incluso si la recibes desde otro pais, es informacion
que se te brinda conforme a una solucion legal de transferencia de datos.

4.6.5 Responsable de la informacién personal
Al ser el propietario de un negocio y decidir de forma independiente como recopilas, almacenas, utilizas y administras los datos
personales pertenecientes a los residentes de la Union Europea (incluido el Reino Unido), reconoces y aceptas que eres el “Responsable”
de la informacion personal que recopilas, seglin lo estipulado en el Articulo 4(7) del RGPD. Esto significa que eres responsable de
cumplir con el RGPD como Responsable independiente de la informacién personal, lo que incluye, entre otros, el procesamiento de los
datos personales de forma legal y el aseguramiento de los datos personales mediante las medidas técnicas y organizacionales adecuadas.

4.7 Indemnizacion del Distribuidor

BODi se compromete a indemnizarte por todas las reclamaciones, demandas, acciones, pleitos, dafios, responsabilidades, pérdidas,
conciliaciones, juicios, costos y gastos, incluidos entre otros los honorarios y costos razonables de abogados (colectivamente,
“Reclamaciones”), en los que realmente incurras como resultado directo de una reclamacion de un tercero por supuestos actos realizados
directamente por BODi por (1) cualquier incumplimiento de cualquier declaracion o garantia de BODi contenida en el presente Acuerdo;
(2) cualquier incumplimiento o infraccion de cualquier pacto u otra obligacion o deber de BODi en virtud del presente Acuerdo o de la
legislacion aplicable; y (3) cualquier Reclamacion de terceros que alegue una accion u omision directa de BODi. Queda expresamente
entendido y acordado que, como condicidn para esta indemnizacion, (a) deberas notificar a BODi mediante el envio de una notificacion
por escrito de dicha reclamacion a compliance@bodi.com en un plazo de 90 dias desde el descubrimiento de la reclamacion; y (b) BODi
controlara exclusivamente la defensa y cualquier resolucion de dichas reclamaciones (incluyendo cualquier conciliacién o negociacioén
en relacion con dichas reclamaciones); siempre y cuando puedas contratar tu propia representacion en relacion con la defensa de dichas
reclamaciones a tu propio cargo.

SECCION 5 - REQUISITOS DE VENTAS

5.1  Pago con tarjeta de crédito para la venta de productos

Debes utilizar solo tu propia tarjeta de crédito, tarjeta de débito u otra cuenta para pagar por tus productos y cuotas de servicio, y no
puedes utilizar ninguna de tus cuentas para pagar por los productos o cuotas de ninglin otro Distribuidor o cliente. La tinica excepcion
es que puedes utilizar tu cuenta para pagar por los productos o cuotas de dos familiares inmediatos (o sea, madre, padre, conyuge o hijo
mayor de 18 afios de edad). Ademas, si deseas comprar un producto o cubrir las cuotas de servicio de un familiar inmediato, debes
notificarselo al Departamento de Cumplimiento de Normas al enviar la informacién por correo electrénico a compliance@bodi.com. Tu
correo electronico debe incluir el nombre y la ID del Distribuidor, o el nimero de cuenta de cliente del familiar cuyos productos
compraras o cuyas cuotas pagaras, asi como tu parentesco con la persona.

5.2 Pautas de promocion y precios de los productos

Los Distribuidores no pueden vender productos de BODi a un precio menor que los que figuran en la lista de precios de BODI, ni pueden
ofrecer incentivos adicionales que BODI no ofrece, entre otros el envio gratis o con un cargo menor, paquetes, cupones, codigos de
promocion o cualquier otro incentivo similar, en la venta de los productos de BODi. Ademas, la oferta de regalos como herramienta
promocional solo se permite si el regalo es un producto o servicio que (a) se ofrece por un tiempo limitado de 30 dias o menos; (b) tiene

27

22 de julio 2024



un valor de venta sugerido de $100.00 o menos si el regalo ofrecido no es un producto de la marca BODi; (c) se ofrece para todas las
nuevas inscripciones y/o compras al Distribuidor de cualquier producto para nuevos clientes; y (d) solo se ofrece un regalo por semana.

Si se entrega una tarjeta de regalo como incentivo, debe ser una tarjeta de regalo o certificado para un minorista especifico, no una tarjeta
de crédito de un banco o compaiiia, ya que eso equivale a dinero, lo cual no esta permitido. Sin embargo, en ninglin momento se puede
ofrecer o hacer pagos en dinero directamente, como un reembolso o a través de un tercero en relacion con algiin reclutamiento,
inscripcion o actividad comercial, excepto si, de algiin otro modo, el Plan de compensacion de BODi lo estipula.

La uinica excepcion permisible al valor en dodlares estipulado anteriormente es el regalo de productos basicos de BODi (que tenga un
precio al consumidor razonable). El sorteo de cualquier producto de BODi est4 limitado a un sorteo por Distribuidor y por mes. Los
regalos no pueden ofrecerse a fin de formar un nuevo producto o paquete de descuento (es decir, todos los regalos gratis por tiempo
limitado se deben ofrecer independientemente de cualquier otro producto de BODi). Los Distribuidores no pueden ofrecer inscripcion
“gratis” o una reduccion en los cargos estandar de inscripciéon como incentivo para los Distribuidores nuevos mediante el reembolso de
una parte o de todo el costo del cargo de inscripcion original del Distribuidor nuevo.

Los Distribuidores que organicen un grupo reto centrado en temas de fitness o nutricion pueden ofrecer premios a sus participantes. Los
premios ofrecidos deben ser acordes a los precios establecidos anteriormente. Si se ofrece dinero en efectivo como premio a los
participantes ganadores, el Distribuidor anfitridn no puede ofrecer premios en efectivo que superen un valor combinado de $250 para
todos los individuos que participen en el grupo.

5.2.1 Fondos de bonificaciones e incentivos

Los Distribuidores pueden ofrecer incentivos a sus equipos; sin embargo, tienen prohibido ofrecer incentivos de dinero en efectivo de
cualquier cantidad, en particular si estan relacionados directamente con cualquier actividad de reclutamiento. Cuando un Distribuidor
ofrece un incentivo no monetario a su equipo, debe publicar pautas claras a su equipo que expliquen las calificaciones necesarias para
ser elegible para el incentivo. Como se estipuld anteriormente, los incentivos deben basarse en logros y nunca deben basarse o enfocarse
en reclutamiento o inscripcion con determinado Distribuidor, o como una “bonificacion de suscripcion” o beneficio del equipo. Los
Distribuidores que deseen ofrecer a sus equipos la oportunidad de participar en un fondo de bonificacion (independiente de cualquier
bonificacion pagada por BODi, segun se describe en el Plan de compensacion de BOD1) deben revisar la oferta que desean hacer con el
Departamento de Cumplimiento de Normas para aprobacion. Participar en un reto de negocio operado por un Distribuidor independiente
de BODi donde existe un fondo de bonificaciones debe ser completamente voluntario. El fondo de bonificaciones no debe tener un valor
combinado mayor de $5,000, y todo dinero pagado por los Distribuidores independientes de BODi participantes debe ser pagado a todos
los Distribuidores participantes al final de la promocidn, sin que el Distribuidor patrocinador retenga dinero.

5.2.2 Programas de reconocimiento creados por un Distribuidor
Un Distribuidor independiente de BODi puede crear un programa de reconocimiento propio con el fin de reconocer la actividad de su
equipo en relacion con ganancias, logros de ventas y ascensos de rango. Estos programas de reconocimiento se permiten siempre y
cuando (1) estos programas cumplan, en todo momento, las politicas y procedimientos de BODI, asi como cualquier ley aplicable, y (2)
estos programas sean responsabilidad absoluta del Distribuidor y no sean patrocinados, avalados ni respaldados por la Compafiia”.

5.3  Exclusividad territorial

No se otorga exclusividad territorial alguna a nadie.

5.4 Recibos de ventas

Debes proporcionar a tus clientes minoristas (cuyos pedidos directos no se hacen a través de tu sitio web de BODi) dos copias de un
recibo de ventas oficial al momento de la venta. En estos recibos se estipula la Garantia de satisfaccion del cliente, asi como otros
derechos de proteccion al consumidor otorgados por leyes federales o estatales. Los Distribuidores deben retener todos los recibos de
ventas al consumidor por un periodo de dos (2) afios, y deben entregarselos a BODi, si la Compaiiia se los solicita, para las ventas
completadas en el inventario del Distribuidor. BODi conservara los registros que documentan las compras de los clientes directos de los
Distribuidores. Asimismo, los Distribuidores deben informar verbalmente al comprador sobre sus derechos de cancelacion.

5.5 Programas de recaudacion de fondos

Los negocios de BODi pueden operar con fines de recaudacion de fondos. Sin embargo, si estas utilizando tu negocio de BODi en un
programa de recaudacion de fondos para alguna entidad o persona fisica, no debes declarar ni dar a entender a ninguna persona que

28

22 de julio 2024



(a) BODi o sus Distribuidores estan involucrados directamente con la promocion benéfica; o (b) las compras que te hagan seran en
beneficio de algun programa o fin benéfico.

5.6 Donaciones benéficas

Aunque los Distribuidores pueden contribuir un porcentaje de sus ganancias de BODi a una causa benéfica, debido a los requisitos de
registro y permiso para acciones benéficas de varios estados y otros requisitos federales, no puedes utilizar las contribuciones como
medio para promocionar tu negocio de BODi o ejecutar alguna venta o promocion de incentivo donde se identifique a un grupo o causa
benéfica como la organizacion beneficiada.

SECCION 6 - BONIFICACIONES Y COMISIONES

6.1  Calificaciones para bonificaciones y comisiones

BODi no emitira pagos por sumas inferiores a $10.00. Si tus bonificaciones y comisiones no alcanzan ni superan los $10.00, la Compaiia
acumulara las comisiones y las bonificaciones hasta sumar $10.00. Se emitira un pago cuando se hayan acumulado $10.00.

6.2  Ajuste de bonificaciones y comisiones

6.2.1 Ajustes por devolucion de productos y servicios

Los Distribuidores reciben bonificaciones y comisiones segun las ventas de productos y servicios a los consumidores finales. Cuando
se devuelve un producto a BODi para su reembolso, o cuando la Compaiiia lo vuelve a comprar, las bonificaciones y comisiones
atribuibles al producto o productos devueltos o readquiridos se deduciran en el mes que se realice el reembolso, y a partir de ese
momento, continuaran cada periodo de pago hasta recuperarse la comision de los Distribuidores que recibieron bonificaciones y
comisiones sobre las ventas de los productos reembolsados. La Compaiiia puede también, a su criterio, deducir el PV correspondiente a
las futuras compras y ventas del Distribuidor, y puede modificar cualquier concurso o incentivo para el cual califique como resultado
de la compra original.

6.2.2 Otras deducciones
BODi puede aplicar un pequefio cargo de no mas de $1.00 a los Distribuidores para hacer el deposito electronico de las comisiones y
bonificaciones de los Distribuidores en sus cuentas bancarias. Ademas, aun si los Distribuidores tienen a su disposicion toda la
informacion genealdgica en formato electronico, BODIi cobrara un cargo de procesamiento de $19.95 por cada copia impresa de informes
de genealogia que se envie a un Distribuidor.

6.3 Informes

TODA LA INFORMACION SOBRE VOLUMENES DE VENTAS PERSONALES Y GRUPALES, INFORMES DE ACTIVIDAD
DE LINEA DESCENDENTE, AS[ COMO TODA LA OTRA INFORMACION PROPORCIONADA A TRAVES DE LA OFICINA
DEL DISTRIBUIDOR DE BODi ES LA PROPIEDAD EXCLUSIVA Y EN TODO MOMENTO DE BODi, Y SE PROPORCIONA
“TAL CUAL”, SIN GARANTIAS, EXPRESAS O IMPLICITAS, NI REPRESENTACIONES DE NINGUN TIPO. EN
PARTICULAR, CON CARACTER ENUNCIATIVO PERO NO LIMITATIVO, NO SE OTORGARA GARANTIA ALGUNA DE
COMERCIABILIDAD O APTITUD PARA UN FIN DETERMINADO O SIN INFRACCION DE DERECHOS. CON EL MAXIMO
ALCANCE PERMITIDO POR LA LEY APLICABLE, NI BODI NI SUS PROPIETARIOS, AFILIADOS, ENTIDADES
CONTROLANTES, SUBSIDIARIAS, EJECUTIVOS, DIRECTORES, REPRESENTANTES, AGENTES, NI NINGUNA OTRA
PERSONA QUE CREA O TRANSMITE LA INFORMACION, SERA RESPONSABLE, EN NINGUN CASO, ANTE NINGUN
DISTRIBUIDOR O NINGUNA OTRA PERSONA, POR NINGUN DANO DIRECTO, INDIRECTO, DERIVADO,
CIRCUNSTANCIAL, ESPECIAL O PUNITIVO QUE SE ORIGINE A PARTIR DEL USO DE LA INFORMACION O DE
CUALQUIER OTRA MANERA EN CONEXION CON SU RELACION CON BODI COMO DISTRIBUIDOR INDEPENDIENTE,
INCLUIDOS, ENTRE OTROS, EL ACCESO O LA PERDIDA DE INFORMACION DE VOLUMENES DE VENTAS
PERSONALES Y DE GRUPO (INCLUIDOS, ENTRE OTROS, LUCRO CESANTE, BONIFICACIONES O COMISIONES,
PERDIDA DE OPORTUNIDAD Y DANOS, Y PERJUICIOS QUE PUDIERAN RESULTAR DE LA INEXACTITUD, FALTA DE
INTEGRIDAD, INCONVENIENCIA, DEMORA O PERDIDA DEL USO DE LA INFORMACION), INCLUSO SI SE HUBIERA
ADVERTIDO A BODI U OTRAS PERSONAS QUE CREEN O ENVIEN LA INFORMACION DE LA POSIBILIDAD DE DICHOS
DANOS Y PERJUICIOS. CON EL MAXIMO ALCANCE PERMITIDO POR LA LEY, TANTO BODI COMO LAS OTRAS
PERSONAS QUE CREEN O ENVIEN LA INFORMACION ESTARAN EXENTAS DE TODA RESPONSABILIDAD ANTE TI O
ANTE CUALQUIER OTRA PERSONA POR CUALQUIER ILICITO, CONTRATO, NEGLIGENCIA, RESPONSABILIDAD CIVIL
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ESTRICTA, RESPONSABILIDAD SOBRE LOS PRODUCTOS U OTRA TEORIA RESPECTO DE CUALQUIERA DE LOS
OBJETOS DE ESTE ACUERDO O DE LOS TERMINOS Y CONDICIONES RELACIONADOS CON EL.

El acceso a los servicios de informacion en linea y/o impresos de BODI, el uso que haces de estos, asi como la confianza que depositas
en esa informacion, corre por tu propia cuenta. Toda esta informacion se te proporciona “tal cual”. Si no estas conforme con la exactitud
o calidad de la informacion, tu unico y exclusivo recurso es suspender el acceso y el uso de los servicios de informacion en linea,
impresos y telefonicos de BODI, y abandonar tu confianza puesta en la informacion. La Compaiiia no se hace responsable de pérdidas
o dafios en que los Distribuidores puedan incurrir a partir de problemas con el sistema de BODi o con la réplica del sitio web o con la
Oficina del Distribuidor, incluyendo, entre otros, pérdidas por errores en el software, averias del hardware, acceso no autorizado de
terceros al sistema, o demas errores o averias del sistema. TODO SOFTWARE, SITIO WEB, HERRAMIENTA ELECTRONICA Y
CUALQUIER OTRO SISTEMA OFRECIDO O PROVISTO POR BODi, SE PROPORCIONA, EXPRESA Y EXCLUSIVAMENTE
“TAL CUAL” Y SIN NINGUNA GARANTIA O ASEVERACION DE NINGUN TIPO. BODi NO GARANTIZA QUE ALGUN
SOFTWARE O SITIO WEB ESTE LIBRE DE ERROR Y NO INFRINJA ALGUN DERECHO DE PROPIEDAD INTELECTUAL
DE ALGUN TERCERO.

SECCION 7 - GARANTIAS DE LOS PRODUCTOS,
DEVOLUCIONES Y RECOMPRA DE INVENTARIO

7.1  Garantia del producto

BODi ofrece a todos los clientes, clientes minoristas, clientes preferentes y Distribuidores una garantia de satisfaccion al 100 % con
devolucién del dinero (menos los cargos por manejo y envio) en todos sus productos. Revisa la garantia especifica correspondiente para
cada producto (los periodos de reembolso son de 30 a 90 dias, segun el producto).

7.2  Periodo de rescision de ventas de tres dias

Un cliente minorista tiene tres (3) dias habiles (el sdbado se considera un dia habil) después de la venta o celebracion de un contrato
para cancelar el pedido y recibir el reembolso completo de acuerdo con el aviso de cancelacion en el pedido (cinco [5] dias hébiles para
los residentes de Alaska y quince [15] dias habiles para los residentes de Dakota del Norte de 65 afios de edad o mayores). Si haces una
venta o tomas un pedido de un cliente minorista o cliente preferente que cancela el pedido o solicita un reembolso dentro del periodo de
cancelacion, debes reembolsar el dinero del cliente a la brevedad, siempre que el cliente te devuelva los productos en las mismas buenas
condiciones en que los recibid. Ademas, los Distribuidores deben informar verbalmente a los clientes acerca de su derecho a rescindir
una compra o cancelar un pedido dentro del periodo de cancelacion, y asegurarse de que la fecha del pedido o de la compra figura en el
formulario de pedido. Al momento de la venta, todos los clientes minoristas y clientes preferentes recibiran dos (2) copias de un recibo
oficial de ventas. En el reverso del recibo de ventas se informa al cliente por escrito su derecho de cancelacion del acuerdo de venta.

7.3  Devolucion de productos y materiales de ventas por parte de los Distribuidores

Tras la cancelacion de tu Acuerdo del Distribuidor, debes devolver los productos y materiales de ventas que compraste en un periodo
de 12 meses antes de la fecha de cancelacion para obtener un reembolso. Debes devolver los productos y materiales de ventas en un
periodo de 30 dias después de la fecha de cancelacion, y solo puedes devolver productos y materiales de ventas que hayas comprado
personalmente de la Compaiiia y que estén en condiciones de reventa. No puedes devolver productos que hayas comprado para otro
miembro de tu hogar que también sea un Distribuidor. Tras recibir los productos y materiales de ventas, recibiras un reembolso del
noventa por ciento (90 %) del costo neto del precio o precios de compra originales, menos los cargos de envio. Si las compras se hicieron
con una tarjeta de crédito, el reembolso se acreditard a la misma cuenta. Si recibiste una comision por la compra de un producto o
productos que posteriormente se devuelven para su reembolso, se deducira la comision que recibiste del monto de reembolso.

7.3.1 Residentes de Montana
Los residentes de Montana pueden cancelar su Acuerdo del Distribuidor en un periodo de 15 dias después de la fecha de inscripcion, y
podran devolver su Kit de inicio de negocio y todos los productos y materiales de ventas que hayan comprado durante ese periodo para
recibir un reembolso completo.

7.4  Procedimientos para todas las devoluciones
Los siguientes procedimientos se aplican a todas las devoluciones por reembolsos, recompra o intercambio de productos:
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e Toda la mercancia que el Distribuidor o el cliente haya adquirido directamente de BODi debera ser devuelta directamente
al centro de entrega de BODI, seglin las instrucciones que aparecen en la nota de entrega.

e Todos los productos a ser devueltos deberan tener un niimero de autorizacion de devolucion, que se obtiene al llamar al
Departamento de Servicio a Distribuidores. Este nimero de autorizacion de devolucion debera estar escrito en cada caja
devuelta.

e Ladevolucion debe incluir (a) una copia del recibo de venta al consumidor original con la fecha; y (b) la parte no utilizada
del producto en su recipiente original.

e Los productos devueltos para su reemplazo deberan enviarse en cajas de carton y materiales de empaque adecuados, y se
sugiere utilizar los medios de envio mas economicos y eficaces. Todas las devoluciones deberan enviarse a BODi con
envio prepagado. BODi no acepta paquetes de envios por cobrar. El Distribuidor asumira la responsabilidad por el riesgo
de pérdida de productos devueltos durante el envio. Si el centro de distribucion de la Compaiiia no recibe el producto
devuelto, el Distribuidor asumira la responsabilidad de rastrear el envio.

e Si un Distribuidor devuelve a BODi mercancia que un cliente personal minorista le devolvio, BODi debera recibir el
producto en un periodo de treinta (30) dias después de la fecha en que el cliente minorista le devolvié la mercancia al
Distribuidor, el cual debe incluir una copia del recibo de ventas que el Distribuidor entrego al cliente en el momento de la
venta. No se reembolsara ni se reemplazara ningin producto si no se cumple con las condiciones de estas normas.

SECCION 8 - MEDIDAS DISCIPLINARIAS Y RESOLUCION DE
DISPUTAS, INCLUIDO EL ACUERDO DE ARBITRAIJE
INDIVIDUAL OBLIGATORIO Y LA RENUNCIA A LA DEMANDA
COLECTIVA

8.1  Medidas disciplinarias

Si infringes el Acuerdo o cometes cualquier acto comercial ilegal, fraudulento, engafioso o no ético, o cualquier acto u omision que, a
exclusivo criterio de BODi, podria perjudicar la reputacion o buena voluntad de BODI, estaras sujeto a medidas disciplinarias que, a
criterio de BOD4, podrian conllevar una o mas de las siguientes medidas correctivas:

e Una advertencia o amonestacion por escrito.
Exigencia para que tomes medidas correctivas inmediatas.
Suspension de tu Centro de negocio del Distribuidor por una o més semanas laborales, con la pérdida de toda o parte de la
compensacion durante el periodo de suspension, y una posible interrupcion de tus calificaciones de rango en proceso al
momento de tu suspension.

e Si se suspende tu negocio por motivos de investigacion, BODi puede retener todas o una parte de tus bonificaciones y
comisiones durante el periodo de suspension. Si se cancela tu negocio por fines disciplinarios, no tendras el derecho de
recibir ninguna comision retenida durante el periodo de investigacion. Si la Compafiia determina que has infringido el
Acuerdo, pero la infraccion no amerita la rescision de tu negocio, la Compaiiia se reserva el derecho de retener
permanentemente todas o una parte de las bonificaciones y comisiones que se retuvieron durante el periodo de suspension.
Rescision involuntaria de tu CBC
Cualquier otra medida dispuesta expresamente dentro de las clausulas del Acuerdo o que BODi considere razonable y
adecuado implementar para resolver de manera equitativa el perjuicio ocasionado, en parte o exclusivamente, por tu
infraccion del Acuerdo.

e En aquellas situaciones en que BODi lo considere apropiado, BODi podria iniciar procedimientos legales por reparacion
monetaria y/o equitativa.

8.2  Quejas y reclamaciones

Si tienes una queja o reclamacion con otro Distribuidor, primero debes informar el problema al patrocinador del otro Distribuidor, quien
debe analizar el asunto, y si el asunto no esta relacionado con la interpretacion de las Politicas y procedimientos, debes intentar resolverlo
con el patrocinador del otro Distribuidor. Si la cuestion no puede resolverse, o si requiere la interpretacion de las Politicas y
procedimientos, deberd presentarse un informe por escrito al Departamento de Cumplimiento de Normas de la Compaiia. El
Departamento de Cumplimiento de Normas analizara los hechos y resolvera el asunto. En tu envio al Departamento de Cumplimiento
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de Normas, debes especificar la conducta del Distribuidor que consideras una infraccion de las politicas, e identificar la o las politicas
donde consideras que se cometi6 la infraccion.

8.3  Resolucion de disputas de buena fe, arbitraje individual obligatorio vinculante y renuncia
de demandas colectivas y arbitrajes colectivos.

ESTA DISPOSICION AFECTA COMO SE RESOLVERAN LAS RECLAMACIONES QUE UN DISTRIBUIDOR (que incluye a
todos los beneficiarios efectivos asociados a una corporacion, sociedad, fideicomiso u otra entidad de BOD], si corresponde) PUEDA
TENER CONTRA BODi O LAS PARTES RELACIONADAS (que incluyen a los afiliados, propietarios, miembros, gerentes, agentes
administrativos, ejecutivos, directores y empleados de BODi), O LAS RECLAMACIONES QUE BODi O LAS PARTES
RELACIONADAS PUEDAN TENER CONTRA UN DISTRIBUIDOR. ENTIENDES Y ACEPTAS QUE EL ACUERDO DE
RESOLUCION DE DISPUTAS DE ESTA SECCION 8.3 FUNCIONA COMO UN ACUERDO SEPARADO Y DISTINTO QUE ES
INDEPENDIENTE DEL RESTO DEL ACUERDO Y ES APLICABLE INDEPENDIENTEMENTE DE LA APLICABILIDAD DE
CUALQUIER OTRA DISPOSICION DEL ACUERDO O DEL ACUERDO EN SU CONJUNTO. LA CONTRAPRESTACION DE
ESTE ACUERDO DE ARBITRAJE INDIVIDUAL INCLUYE, SIN LIMITACION, EL ACUERDO MUTUO DE LAS PARTES
PARA ARBITRAR DISPUTAS. ADEMAS, ENTIENDES Y ACEPTAS QUE LA INAPLICABILIDAD DEL ACUERDO EN SU
TOTALIDAD O EN PARTE NO RESPALDARA LA INAPLICABILIDAD DEL ACUERDO DE ARBITRAJE INDIVIDUAL DE
ESTA SECCION 8.3.

Cualquier controversia, reclamacion o disputa de cualquier naturaleza que surja entre un Distribuidor, por un lado, y BODi y/o las Partes
relacionadas, por otro, incluyendo entre otras, las que se deriven o estén relacionadas con el Acuerdo, o el incumplimiento del mismo;
la venta, compra o uso de productos de BODi; o la relacion comercial, econémica o de otro tipo de un Distribuidor y BODi y/o las Partes
relacionadas (a efectos de este Acuerdo de resolucion de disputas, cada una de ellas una “Parte” y, colectivamente, las “Partes”), tanto
si dicha reclamacion se basa en derechos, privilegios o intereses reconocidos por o basados en la ley, contrato, agravio, derecho
consuetudinario o de otro modo (“disputa”), se resolvera mediante arbitraje individual, segun lo dispuesto en esta seccion 8.3, salvo
que el o los arbitros no tendran autoridad para determinar que un arbitraje pueda proceder en nombre de o contra un grupo.

Salvo lo dispuesto en el presente documento, el arbitro tendra la facultad exclusiva de decidir sobre su propia jurisdiccion, incluyendo
cualquier objecidn con respecto a la existencia, el alcance o la validez de esta seccidon 8.3 y/o la arbitrabilidad de cualquier disputa.

Las Partes entienden y acuerdan que si el arbitro o el panel arbitral conceden alguna reparacion al margen de la autoridad establecida en
el presente documento, cualquiera de las Partes podra solicitar la revision del laudo de conformidad con esta seccion 8.3.

EN LA MEDIDA EN QUE LO PERMITA LA LEY, EL DISTRIBUIDOR Y BODi (INCLUYENDO LAS PARTES
RELACIONADAS) RENUNCIAN A CUALQUIER DERECHO O AUTORIDAD PARA QUE CUALQUIER DISPUTA SE
TRATE EN UN ARBITRAJE COLECTIVO, COLECTIVO, CONSOLIDADO, MASIVO O REPRESENTATIVO. EL
DISTRIBUIDOR Y BODi (INCLUYENDO LAS PARTES RELACIONADAS) DEBEN PRESENTAR CUALQUIER DISPUTA
SOLAMENTE A NIVEL INDIVIDUAL. NO OBSTANTE, CUALQUIER DISPOSICION CONTRARIA DE LAS REGLAS DE
JAMS, EL O LOS ARBITROS NO PODRAN CONSOLIDAR LAS DISPUTAS DE MAS DE UNA PERSONA Y NO PODRAN
PRESIDIR NINGUNA FORMA DE PROCEDIMIENTO DE ARBITRAJE DE CLASE, COLECTIVO, CONSOLIDADO, MASIVO
O REPRESENTATIVO. CONFORME A LOS PROCEDIMIENTOS DE ARBITRAJE DESTACADOS EN ESTA SECCION, EL O
LOS ARBITROS NO DEBEN COMBINAR NI CONSOLIDAR LAS DISPUTAS DE MAS DE UNA PARTE SIN EL
CONSENTIMIENTO ESCRITO DE TODAS LAS PARTES AFECTADAS EN UN PROCEDIMIENTO DE ARBITRAJE. EN LA
MEDIDA EN QUE LAS DISPUTAS NO SEAN ARBITRABLES EN VIRTUD DE LA LEY, LAS PARTES ACUERDAN QUE EL
LITIGIO DE DICHAS DISPUTAS SE SUSPENDERA HASTA QUE SE RESUELVA CUALQUIER DISPUTA INDIVIDUAL EN
ARBITRAJE.

En caso de que la prohibicion de arbitrajes de clase, colectivos, agregados, masivos y/o representativos se considere invalida o
inaplicable después de agotar todos los recursos sobre esa cuestion, entonces, en la medida en que se hagan valer reclamaciones de clase,
colectivas, agregadas, masivas y/o representativas, dichas reclamaciones se litigaran de acuerdo con la seccion 8.

Salvo lo dispuesto expresamente en el presente documento, para promover en la mayor medida razonablemente posible una resolucion
mutuamente amistosa de las disputas de manera oportuna, eficiente y economica, las Partes RENUNCIAN POR EL PRESENTE A
SUS DERECHOS RESPECTIVOS A UN JUICIO POR JURADO O A CUALQUIER TRIBUNAL.

Cualquier disputa estara sujeta y se resolvera exclusivamente mediante arbitraje final, vinculante e individual en el condado de Los
Angeles, California, de acuerdo con las Reglas de Arbitraje General de JAMS vigentes en ese momento y con esta seccion 8.3, que
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prevalecera en caso de conflicto, a menos que las leyes del estado o provincia en el que resida el Distribuidor exijan expresamente lo
contrario. Las reglas y procedimientos de JAMS estan disponibles en jamsadr.com y se enviaran por correo electronico a los
Distribuidores que lo soliciten a compliance@bodi.com.

Sin perjuicio de las reglas de JAMS, se aplicara lo siguiente a todas las acciones de arbitraje:

El acuerdo de arbitraje y el arbitraje se regiran por la Ley Federal de Arbitraje (“FAA”, por sus siglas en inglés). De haber
un conflicto con la legislacion de California, prevalecera la FAA.

El arbitraje se llevara a cabo en inglés (con los traductores adecuados si fuera necesario).

Las Reglas Federales de Evidencia se aplicaran en todos los casos.

Las Partes tendran derecho a presentar mociones en virtud de las Reglas 12 y/o 56 de las Reglas Federales de Procedimiento
Civil.

Las Partes dispondran de igual tiempo para presentar sus respectivos casos, incluyendo los contrainterrogatorios.

El o los arbitros tienen la obligacion de emitir un laudo arbitral por escrito en el que se expongan las constataciones y
conclusiones esenciales en las que se basa cualquier laudo.

El o los arbitros no tendran autoridad para conceder dafios punitivos, excepto cuando una ley o estatuto aplicable prohiba
expresamente la renuncia a tales dafios.

La decision del arbitro sera definitiva y vinculante para las Partes y, de ser necesario, podra reducirse a una sentencia en
un tribunal de justicia, salvo que una Parte pueda optar por recurrir determinados laudos arbitrales como se describe a
continuacion. Cualquier peticion o accion para confirmar, anular, modificar o ingresar una sentencia sobre el laudo debera
cumplir lo dispuesto en la seccion 8.4 (“Ley aplicable, jurisdiccion y competencia’). Ademas, cualquier Parte que pretenda
hacer cumplir un laudo de uno o varios arbitros debera presentar el laudo bajo sello en la medida necesaria para mantener
la proteccion de la Informacion confidencial, y por la presente las Partes acuerdan y consienten la presentacion de dicha
presentacion, mocion u orden bajo sello.

Ademas de lo anterior y sin perjuicio de las reglas de JAMS, se aplicaran ciertos procedimientos dependiendo del monto en controversia.
Para las disputas en las que el monto en disputa sea inferior a $1,000,000.00 (un milléon de dolares), se aplicaran los siguientes
procedimientos, salvo acuerdo mutuo de las Partes en contrario:

El arbitraje tendra lugar en un plazo de 180 dias a partir de la fecha de designacion del arbitro y no durard mas de cinco
(5) dias habiles.

Se seleccionara un arbitro del panel proporcionado por JAMS usando las reglas de JAMS para la seleccion de arbitros.

El arbitro procedera a la presentacion de pruebas de acuerdo con las metas del arbitraje. El descubrimiento y la revelacion
de informacion se llevaran a cabo conforme a las reglas proporcionadas por JAMS para lograr las metas habituales del
arbitraje, incluyendo la resolucion rentable y eficiente de disputas entre las Partes, pero en ningun caso las partes tendran
derecho a derechos de descubrimiento mayores que los proporcionados por las Reglas Federales de Procedimiento Civil.

Para las disputas en las que el monto en disputa sea igual o superior a $1,000,000.00, se aplicaran los siguientes procedimientos, salvo
acuerdo mutuo de las Partes en contrario:

Se seleccionaran tres (3) arbitros del panel proporcionado por JAMS usando las reglas de JAMS para la seleccion de
arbitros.

Las Partes tendran derecho a, y estaran limitadas por, todos los derechos de descubrimiento permitidos por las Reglas
Federales de Procedimiento Civil.

Las Partes tendran derecho a apelar cualquier laudo arbitral ante un Panel de Apelacion de conformidad con los
Procedimientos Opcionales de Apelacion de Arbitraje de JAMS. Las Partes acuerdan solicitar alegaciones orales para
cualquier apelacion presentada de conformidad con los Procedimientos Opcionales de Apelacion de Arbitraje.

Costo de la resolucion de disputas: BODIi pagara, o (si corresponde) te reembolsard, todos los honorarios de JAMS por la presentacion,
administracion y arbitraje de cualquier arbitraje iniciado (por ti o por BODi) de conformidad con las disposiciones del Acuerdo. Eres
responsable de todos los costos adicionales en los que incurras en el arbitraje, incluidos, entre otros, los honorarios de abogados o
testigos expertos.
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Enmiendas de esta seccion. BODi puede enmendar la seccion 8.3 (el ACUERDO DE ARBITRAIJE INDIVIDUAL) de vez en cuando.
Dichas enmiendas se realizaran de conformidad con el deber de buena fe y trato justo. Sin perjuicio de cualquier disposicion contraria
en el presente documento, cualquier modificacion por parte de BODi de la seccion 8.3 (el ACUERDO DE ARBITRAJE INDIVIDUAL)
solo tendra efecto cuando el distribuidor exprese su acuerdo con dicha enmienda. Un Distribuidor puede indicar su acuerdo con dicha
enmienda propuesta siguiendo las instrucciones que acompaifian a la enmienda propuesta. Dicha enmienda se aplicara a todas las disputas
presentadas después de la fecha de vigencia de la enmienda, independientemente de la fecha de ocurrencia o devengo de cualquier hecho
subyacente a dicha reclamacion. Las modificaciones de la seccion 8.3 (el ACUERDO DE ARBITRAJE INDIVIDUAL) no se aplicaran
con caracter retroactivo a conductas anteriores a la fecha de vigencia de la enmienda, a menos que el Distribuidor haya aceptado
expresamente la enmienda.

Sin perjuicio de cualquier disposicion en contrario contenida en el presente documento, si no aceptas afirmativamente la enmienda
aplicable a la seccion 8.3 (el ACUERDO DE ARBITRAIJE INDIVIDUAL), aceptas que arbitraras cualquier disputa entre ti y BODi de
acuerdo con las condiciones del acuerdo de arbitraje que hayas aceptado afirmativamente mas recientemente, sin perjuicio de que el
acuerdo de arbitraje aplicable esté contenido en las Politicas y procedimientos o en los Términos y condiciones.

Ayuda temporal y provisional. Salvo lo dispuesto a continuacion, ninguna Parte tendra derecho a iniciar o mantener ninguna accion
en un tribunal de justicia en relacion con una disputa hasta que dicho asunto haya sido sometido y resuelto segun lo aqui dispuesto, y
solo entonces para la ejecucion de dicho laudo arbitral. Sin perjuicio de esta politica de arbitraje, cualquiera de las Partes podra solicitar
a un tribunal de jurisdiccion competente, segun sea necesario, la ejecucion de un laudo arbitral, o solicitar una orden de restriccion
temporal, una medida cautelar preliminar u otra reparacion provisional para garantizar que la reparacion solicitada en el arbitraje no
quede sin efecto durante la pendencia de, o tras la emision de, una decision en cualquier procedimiento de arbitraje. En particular, y sin
limitacién, el Distribuidor reconoce que las secciones 3.10 y 3.11 y los convenios establecidos en este Acuerdo en relacion con la
proteccion de los secretos comerciales y la Informacion confidencial de BODI, son razonables y necesarios para proteger los intereses
legitimos de BODi. Asimismo, el Distribuidor reconoce que el incumplimiento por su parte de dichas disposiciones y pactos causaria a
BODi un dafio irreparable, cuyo monto y alcance serian muy dificiles de estimar o determinar, y para el cual BODi podria no tener un
recurso adecuado ante la ley. Por lo tanto, las Partes tendran derecho a obtener medidas cautelares provisionales, una orden de restriccion
temporal o cualquier otra medida equitativa temporal que pueda ser necesaria para evitar un incumplimiento o amenaza de
incumplimiento de dichas disposiciones y convenios. Ademas, sin perjuicio de cualquier disposicion contraria en el presente documento,
en la medida en que una Parte impugne la jurisdiccion de un tribunal estatal o federal para presidir las reclamaciones de una orden de
restriccion temporal o medidas cautelares preliminares descritas anteriormente, el tribunal en el que se presente dicha reclamacion tendra
jurisdiccion exclusiva para determinar si dicha reclamacion debe ser decidida por el tribunal.

La iniciacion de cualquier accion no constituird una renuncia al derecho u obligacion de cualquiera de las Partes de presentar a arbitraje
cualquier reclamacion en la que se solicite una reparacion que no sea una medida cautelar o de ejecucion temporal.

Partes relacionadas y terceros beneficiarios. Aunque el Acuerdo se establece y celebra entre un Distribuidor y BODi, las Partes
relacionadas son terceros beneficiarios del Acuerdo a efectos de las disposiciones del Acuerdo que se refieren especificamente a ellos,
incluida esta seccion 8.3. Las Partes reconocen que nada de lo contenido en el presente documento pretende crear implicacion,
responsabilidad u obligacion alguna para las Partes relacionadas con respecto a cualquier trato entre un Distribuidor y BODi, y las Partes
reconocen ademas que nada de lo contenido en el presente documento podra ser alegado por ninguna de ellas para constituir una renuncia
por parte de las Partes relacionadas a cualquier defensa que las Partes relacionadas pudieran tener de otro modo con respecto a si se les
puede hacer parte adecuadamente en cualquier disputa entre las otras Partes.

Proteccion de la Informacion confidencial. Las Partes acuerdan que BODI posee secretos comerciales e Informacion confidencial de
gran valor en relacién con su negocio y sus productos. Las Partes acuerdan tomar todas las medidas necesarias para proteger de la
divulgacién publica dichos secretos comerciales e Informacion confidencial.

8.4  Ley aplicable, jurisdiccion y competencia
La jurisdiccion y el lugar de cualquier asunto o disputa no sujetos a mediacion y/o arbitraje residiran exclusivamente en los tribunales
estatales o federales del condado de Los Angeles, California. El Acuerdo se interpretara de conformidad con las leyes de California y

se regira por dichas leyes, sin tener en cuenta los principios de eleccion de ley, excepto que, seglin corresponda, la FAA regira el acuerdo
de arbitraje y el arbitraje sin dar efecto a ninguna ley estatal que disponga lo contrario.

No obstante, cualquier disposicion contraria en el presente documento, los residentes del Estado de Luisiana tendran derecho a buscar
la resolucion de las disputas en su foro de origen de conformidad con la legislacion de Luisiana, en la medida en que lo exija la legislacion
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de Luisiana. Para tales disputas presentadas en Luisiana, en la medida permitida por la ley de Luisiana, todos los demas términos de la
seccion 8.3 se aplicaran a dicha disputa, incluyendo, sin limitacion, la obligacion mutua de arbitrar las disputas de forma individual.

8.5 Renuncia de demandas colectivas

EN LA MEDIDA EN QUE LO PERMITA LA LEY, TU Y BODI ACUERDAN QUE
CADA GRUPO RENUNCIA AL DERECHO A PARTICIPAR EN CUALQUIER
DEMANDA COLECTIVA, AGREGADA, MASIVA, CONSOLIDADA O
REPRESENTATIVA O EN CUALQUIER OTRO PROCEDIMIENTO, INCLUIDOS,
SIN LIMITACION, LOS PROCEDIMIENTOS INICIADOS EN LOS TRIBUNALES
ESTATALES Y FEDERALES. A MENOS QUE TANTO TU COMO BODI LO
ACUERDEN POR ESCRITO, CADA UNA DE LAS PARTES PODRA PRESENTAR
DEMANDAS CONTRA LA OTRA SOLO A SU PROPIA CAPACIDAD INDIVIDUAL,
Y NO COMO DEMANDANTE O MIEMBRO DE UN GRUPO EN NINGUNA
DEMANDA COLECTIVA, AGREGADA, MASIVA, CONSOLIDADA O
REPRESENTATIVA, ARBITRAJE U OTRO PROCEDIMIENTO.

8.6  Vigencia

ESTA SECCION 8 CONTINUARA VIGENTE TRAS LA RESCISION, CANCELACION O EXPIRACION DEL ACUERDO POR
CUALQUIER MOTIVO.

SECCION 9 - PAGOS Y ENVIOS

9.1 Cheques rechazados

Todos los cheques rechazados por el banco del Distribuidor por insuficiencia de fondos seran reenviados para su pago. Se aplicara un
cargo de $25.00 por cheque rechazado a la cuenta del Distribuidor. Tras recibir un cheque rechazado de un cliente o Distribuidor, todos
los futuros pedidos deberan pagarse con tarjeta de crédito, giro postal o cheque de caja. Todo saldo pendiente que un Distribuidor adeude
a BODi por cheques con insuficiencia de fondos y los cargos por devolucion de dichos cheques se retendran de los cheques futuros por
bonificaciones y comisiones.

9.2  Impuestos sobre venta

BODi tiene la obligacion de cobrar impuestos sobre ventas por todas las compras que ti y tus clientes hagan, y de remitir a los estados
respectivos los impuestos cargados. Por lo tanto, BODi cobrara y remitira los impuestos sobre ventas en tu nombre, segun el precio de
venta de los productos, y de acuerdo con las tasas impositivas aplicables en el estado o provincia de destino del envio. Si un Distribuidor
ha presentado, y BODi ha aceptado, un certificado actualizado de exencién al impuesto sobre ventas, y una licencia de registro al
impuesto sobre ventas, dichos impuestos no se agregaran a la factura, por lo que el Distribuidor sera responsable de cobrar y remitir
dichos impuestos a las autoridades correspondientes. La exencion del pago del impuesto sobre ventas solo debe aplicarse a aquellos
pedidos que se envien a un estado en el cual se presentd y se aceptd la documentacion de exencion del impuesto correspondiente. Se
cobraran los impuestos sobre ventas correspondientes a los pedidos que se entreguen directamente en otro estado. BODi no aceptara
ninguna exencion retroactiva al impuesto sobre ventas. Se pueden enviar los documentos correspondientes a exenciones al impuesto
sobre ventas por correo electronico a taxes@bodi.com; esta solicitud también debe indicar claramente el nimero de ID de Distribuidor
y la direccion de facturacion actual.

9.3  Entregas directas

Si pides mercancia e indicas que los productos se entreguen directamente al cliente, eres responsable de todas las funciones de servicio
al cliente relacionadas con el pedido. Debido a que tu cliente hizo su compra y te pagé a ti directamente (es decir, no completd una
transaccion registrada ni rastreable directamente con BODI), ta eres la inica persona que puede rastrear el pedido y brindar servicio. No
puedes referir a los clientes de envios directos directamente a BODi. Eres el responsable exclusivo de aceptar la devolucion de adecuada
de la mercanciay, si corresponde, de procesar reembolsos directamente a tus clientes. Si BODi procesa cualquier reembolso a tus clientes
que te hayan pagado directamente, BODi puede, sin limitacion alguna de ninguno de sus otros derechos, deducir tales montos (junto
con las comisiones y otros ajustes del Plan de compensacion que correspondan) de tus comisiones y bonificaciones.
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SECCION 10 - INACTIVIDAD, RECLASIFICACION Y
CANCELACION

10.1 Efecto de la cancelacion

Tus bonificaciones y comisiones constituyen la consideracion total de tus esfuerzos en la generacion de ventas y de todas las actividades
relacionadas con la generacion de ventas (incluyendo, entre otras, la formacion, entrenamiento y mantenimiento de una organizacion de
linea descendente). Como consecuencia de la no renovacion de tu Acuerdo, la cancelacion por inactividad, la reclasificacion de tu
Acuerdo, o la cancelacion voluntaria o involuntaria de tu Acuerdo (todos estos métodos se denominan colectivamente como
“cancelacion”), no tienes derecho, titulo, reclamacion o interés alguno con respecto a la organizacion de marketing que operaste, ni pago
futuro alguno de comisiones o bonificaciones de las ventas generadas por tu CBC o por la organizacion. Tu negocio independiente de
BODi se cancela simultaneamente con la cancelacion de tu Acuerdo. Perderas todos tus derechos de Distribuidor. Esto incluye el derecho
de vender productos y servicios de BODI, y el derecho de recibir futuras comisiones, bonificaciones u otros ingresos que resulten de las
ventas y otras actividades de tu exorganizacion de ventas de linea descendente. En caso de cancelacion, aceptas renunciar a todos los
derechos que puedas tener, incluyendo, entre otros, derechos de propiedad, derechos en tu antigua organizaciéon descendente, y derechos
a cualquier bonificacién, comision u otra remuneracion que resulte de las ventas y otras actividades de tu ex organizacion de linea
descendente.

10.2 Reclasificacion posterior a la cancelacion por inactividad o falta de pago de las cuotas de
servicios de negocio

Sino estas al corriente con el pago de tus cuotas de servicios de negocio, no estaras “al corriente” y no seras elegible para recibir ninguna
bonificacion, comision u otro pago en virtud del Plan de compensacion del Distribuidor. Si no pagas a la Compafiia todas cuotas de
servicios de negocio adeudadas para estar al corriente, renunciards y perderas tus derechos permanentemente al cobro de toda
bonificacion, comision u otro pago adeudado que haya estado retenido por un periodo de mas de tres (3) semanas. Sin limitacion a lo
precedente, si no has pagado tus cuotas de servicios de negocio adeudadas en un periodo de tres (3) meses consecutivos o en cuatro (4)
ocasiones dentro de un periodo de doce (12) meses, se cancelara el Acuerdo y tu negocio independiente por inactividad, y se te
reclasificara como cliente.

Ademas, los Distribuidores que no cumplan anualmente los requisitos minimos de actividad relacionada con la inscripcion o las ventas
estaran sujetos a reclasificacion, lo que dara lugar a que la cuenta del Distribuidor se reclasifique como cliente preferente, y a que se
pierdan permanentemente las comisiones, bonificaciones u otros pagos pendientes que se adeuden en el momento de esta reclasificacion.

Puedes solicitar a BODi tu reincorporacion en un periodo menor al estindar de seis (6) meses. En este caso, debes comenzar a operar tu
negocio de nuevo en virtud de tu patrocinador original, pero no tendras derecho a ocupar tu posicion anterior en la genealogia.

Sin perjuicio de lo precedente, puedes solicitar a BODi que suspenda tu cuenta durante un periodo limitado debido a circunstancias
extraordinarias. BODi puede aprobar la suspension temporal voluntaria a su exclusivo criterio.

10.3 Cancelacion involuntaria

Tu infraccion de cualquier parte del Acuerdo, incluyendo las enmiendas que BODi pudo haber hecho, o cualquier mal comportamiento
indicado en la seccion 8.1, puede conllevar cualquier tipo de medidas disciplinarias indicadas en la seccion 8.1, incluyendo la
cancelacion involuntaria de tu Acuerdo y negocio de BODi. Las cancelaciones por infracciones a las Politicas y procedimientos, y por
el comportamiento del Distribuidor, seran vigentes en la fecha en que la notificacion escrita se envie por correo electronico, correo
postal, fax o por mensajeria de entrega rapida, a la Gltima direccidn postal (o direccion de correo electronico) conocida del Distribuidor,
0 a su abogado, o cuando el Distribuidor reciba la notificacion de cancelacion, lo que ocurra primero. Para las infracciones relacionadas
con el mantenimiento de cuentas, tales como infracciones de verificacion de cuentas o de cuotas de servicios de negocio, tendras 72 horas
a partir del momento en que recibes la notificacion de la infraccion de mantenimiento para resolver el asunto antes de que se suspenda
tu cuenta. Si tu negocio fue suspendido debido a una infraccion de mantenimiento de cuentas, renunciaras a todo pago pendiente o futuro
de comisiones o bonificaciones. Si no resuelves la infraccion de mantenimiento de cuentas en su totalidad, se rescindira tu Acuerdo y tu
negocio.
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10.3.1 Cancelacién global
BODi se reserva el derecho de rescindir todos los Acuerdos del Distribuidor en un periodo de treinta (30) dias después de una notificacion
por escrito en el caso de que decida (1) cesar sus operaciones comerciales; (2) disolverse como entidad corporativa; o (3) discontinuar
la distribucion de sus productos de venta directa.

10.4 Cancelacion voluntaria

Tienes el derecho a cancelar tu negocio en cualquier momento, sin importar el motivo. La cancelacién debe enviarse en linea a través
del portal de servicio al Distribuidor. La notificacion debe incluir tu firma, nombre en letra de imprenta, direccion y nimero de ID de
Distribuidor. Si también eres cliente de envio automatico o miembro de BODi, tu Acuerdo de envio automatico y/o tu membresia a
BODi continuaran vigentes, a menos que solicites especificamente que también se cancele(n). Ademas, un Distribuidor puede solicitar
reclasificar voluntariamente su cuenta para convertirse en cliente preferente, siempre que no haya alcanzado un rango vitalicio superior
a Esmeralda. Un Distribuidor que haya alcanzado un rango vitalicio de Diamante o superior debe reclasificarse a cliente minorista.

10.5 Disposicion de la posicion genealogica, clientes y Distribuidores del Distribuidor en caso
de cancelacion
Lo siguiente ocurrira si tu CBC se cancela por cualquier motivo:
e Turango pasara a ser “Cancelado”.
Se cancelaran todos tus programas Directo a casa activos.
Tus clientes inscritos personalmente (y sus programas Directo a casa activos) se asignaran a tu patrocinador personal en la
genealogia de BODi.
Tus Distribuidores de linea descendente patrocinados personalmente se asignaran a tu patrocinador personal.
Si solo cuentas con un Distribuidor de linea descendente (ya sea en la rama derecha o izquierda) en el primer nivel, ese
Distribuidor de linea descendente ascendera a la posicion en la genealogia que ti ocupabas antes de la cancelacion de tu
Acuerdo y negocio.
e Sicuentas con Distribuidores de linea descendente en ambas piernas en tu primer nivel, no habra cambios en las posiciones
en la genealogia. Tu posicion en la genealogia se marcara como cancelada.

Si tu CBC es reclasificado a cliente preferente, ocurrira lo siguiente:

e Turango cambiard a cliente preferente.

e  Mantendras todos tus programas Directo a casa activos.

e Tus clientes inscritos personalmente (y sus programas Directo a casa activos) se asignaran a tu patrocinador personal en la
genealogia de BODi.

e Tus Distribuidores de linea descendente patrocinados personalmente se asignaran a tu patrocinador personal.

e Como una cuenta de cliente preferente permanece en la genealogia establecida, no se producira ningin otro cambio de
posicion para ningun Distribuidor que anteriormente fue patrocinado personalmente o de linea descendente.
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ANEXO A: LISTA PARCIAL DE MARCAS COMERCIALES DE BOD1

2B Mindset

Combat

Mes de Mas

Top Coach

3-Day Refresh

Cordastra

Million Dollar Body

Total Body Solution

9 Week Control Freak Core Cal-Mag Morning Meltdown 100 Total Solution
10-Minute Trainer Core de Force Muscle Burns Fat TurboFire

10 Rounds Core Omega-3 MYX Turbo Jam

21 Day Fix Country Heat ONE on ONE Turbo Nation

21 Day Fix Extreme Daily Sunshine P90 TurboKICK

22 Minute Hard Corps Decide. Commit. Succeed. P90X Ultimate Portion Fix
30-Day Breakaway Dig Deeper P90X2 Ultimate Reset

80 Day Obsession Digestive Health P90X3 Vanilla Fresh

645 Double Time POOX+ WOWY

ActiVit E&E PiYo Yoga Booty Ballet
A Little Obsessed End the Trend Portion Fix Amoila Cesar
ASYLUM Fiber Sweep Power 90 Autumn Calabrese
Barre Blend Fire and Flow Power Greens Carl Daikeler
BEACHBAR First Thing Power Half Hour Chalene Johnson
Beachbody Fixate Pro Team Debbie Siebers
Beachbody Ultimate Reset Focus T25 Product Partners Elise Joan

Belle Vitale Focused Energy Results and Recovery Formula | Idalis Velazquez
BOD For Beginners Only RevAbs Ilana Mubhlstein
BODi Hip Hop Abs Shakeology Jericho McMatthews
BODi Club Hip Hop Hustle Shaun T’s Fit Kids Club Jennifer Jacobs
BODi LAVA INSANITY Shift Shop Joel Freeman
Body Beast INSANITY: MAX 30 Slim in 6 Kathy Smith

Body Beast Supplements

INSANITY: THE ASYLUM

Slim Series

Lacee Green

Body Gospel Job 1 SuperBlocks Leandro Carvalho
Brazil Butt Lift Last Thing T25 Dr. Mark Cheng
Breakthrough in Beauty Let’s Get Up Tai Cheng Megan Davies
Bring It! LIIFT MORE TBB On Demand Sagi Kalev
ChaLEAN LITFT4 Team Beachbody Shaun T
ChaLEAN Extreme The Master’s Hammer and Chisel | Team Beachbody Coach Tony Horton
Chop Wood Carry Water #MBF Ten Minute Trainer
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ANEXO B: GLOSARIO

VOLUMEN DE EQUIPO ACUMULADO: una vez que un centro de negocios del distribuidor (CBC) alcanza el estado activo
y cumple las calificaciones para el rango de Distribuidor Esmeralda o superior, el CBC puede empezar a acumular y depositar (retener)
volumen de equipo (TV) de sus piernas izquierda y derecha de linea descendente (independientemente de la profundidad) y puede ser
elegible para empezar a ganar bonificaciones de ciclo de equipo y otras bonificaciones segun el Plan de compensacion del distribuidor
de BODi.

ACTIVADO: el estado alcanzado cuando un CBC se convierte en activo por primera vez Y patrocina personalmente a dos
distribuidores o clientes preferentes, cada uno colocado en las piernas izquierda y derecha del distribuidor, que se convierten ambos en
activos. Una vez que un CBC esta activado, empieza a acumular y depositar (retener) volumen de equipo (TV) de cada pierna de linea
descendente con el fin de ganar bonificaciones de ciclo de equipo y otras bonificaciones. Una vez que un CBC se activa, conserva ese
estado indefinidamente.

ACTIVO Y CALIFICADO: cuando un CBC ha alcanzado el estado activo Y ha cumplido plenamente las calificaciones para un
nivel de rango especifico dentro del Plan de compensacion de BODi dentro del periodo de calificacion de bonificacion.

ESTADO ACTIVO: el CBC de un distribuidor o un cliente preferente alcanza el estado activo cuando acumula y mantiene un
volumen personal (PV) total de 50 o méas dentro del periodo de calificacion de bonificacion. Como distribuidor, el volumen personal se
calcula a partir de los pedidos de clientes personales o minoristas. El periodo de calificacion de bonificacidon incluye la semana de
bonificacion actual y las cuatro (4) semanas de bonificacién anteriores.

ACUERDO: el contrato entre BODi y cada distribuidor independiente de BOD1, que incluye la Solicitud y acuerdo del distribuidor
independiente de BOD], las Politicas y procedimientos del distribuidor de BOD1i y el Plan de compensacion del distribuidor de BODi,
todo ello en su forma actual y segin pueda ser modificado por BODi a su criterio exclusivo. Estos documentos se denominan
colectivamente como el “Acuerdo”.

GENEALOGIA BINARIA: la estructura organizativa en forma de 4rbol empleada por el Plan de compensacién de BODi para
organizar los negocios de distribuidores independientes de BODI, crear las conexiones de patrocinio relacionadas entre los distribuidores
patrocinados personalmente y los clientes preferentes, y calcular los niveles de rango y la bonificacion de compensacion. En una
estructura de genealogia binaria, cada posicion de la genealogia tiene dos posiciones justo debajo, creando una pierna izquierda y una
derecha para cada posicion. Esta estructura se repite para cada posicion dentro de la genealogia binaria global.

BONIFICACION(ES): compensacién adicional pagada segiin el Plan de compensacién de BODi. Existen cinco (5) bonificaciones
diferentes: 1) bonificacion de ciclo de equipo; 2) bonificacion de igualacion; 3) bonificacion de inicio rapido de Shakeology y el paquete
de solucion total; 4) bonificacion extra de inicio rapido; y 5) bonificacion de liderazgo Diamante Estrella.

PERIODO DE GANANCIA DE BONIFICACION: es el plazo semanal para totalizar y calcular todas las ventas, volumen,
comisiones y bonificaciones. El periodo comienza cada jueves por la mafiana a las 12:00 a. m., hora del este, y continuia hasta la noche
del miércoles siguiente a las 11:59 p. m., hora del este. Las comisiones y bonificaciones se procesan y se pagan semanalmente (con una
semana de retraso) en funcion de un calculo diario de la actividad de ventas dentro del periodo de ganancia de bonificacion.

PUNTOS DE BONIFICACION: puntos que se utilizan para determinar las comisiones y bonificaciones que se pagan a un
distribuidor en cada periodo de ganancia de bonificacion. Los puntos de bonificacion son una denominacion universal a la que la
compafiia multiplica una tasa de conversion de moneda (la tasa de conversion actual para cada pais registrado se publicara en las FAQ
del distribuidor) con el objetivo de determinar el monto real pagado a un distribuidor en la moneda del pais correspondiente.

PERIODO DE CALIFICACION DE BONIFICACION: el plazo en el que se determina el estado activo de un distribuidor o
cliente preferente para un determinado periodo de ganancia de bonificacion. El periodo de calificacion de bonificacion incluye el periodo
actual de finalizacion de bonificacién mas los cuatro (4) periodos de finalizacién de bonificacion anteriores.

CUOTA DE SERVICIOS DEL NEGOCIO (BSF): el costo mensual de mantener un CBC y recibir las herramientas internas
administrativas, el tablero y el sitio web replicado que BODi cobra a los distribuidores. El pago de la cuota de servicios del negocio
mensual por parte de un CBC es necesario para mantener al dia dicho CBC.

39

22 de julio 2024



VOLUMEN DE RESERVA: el TV que queda después de haber calculado todos los ciclos posibles para un dia determinado. Este
TV restante se adelanta al dia siguiente y se afiade a cualquier TV nuevo generado por un CBC hasta que se puedan completar ciclos
adicionales.

CENTRO DE NEGOCIOS DEL DISTRIBUIDOR (CBC): un puesto de ventas independiente dentro de la genealogia de
BODi, que se asigna y representa a un negocio de distribuidor independiente de BODi. Cada posicion se utiliza para hacer un registro
de la actividad de ventas minoristas de un distribuidor y para hacer un seguimiento de cualquier TV que genere la organizacion de ventas
en linea descendente de un distribuidor.

COMISION: porcion del volumen de ventas minoristas de un producto de BODi que se paga a un distribuidor como compensacion
por sus ventas en la oportunidad de negocio del distribuidor de BODi.

ESTADO ACTUAL: un CBC se considera actual si ha pagado la cuota de servicios del negocio mensual correspondiente a ese CBC
en el ultimo mes (30 dias). Cualquier CBC que no tenga un estado actual esta sujeto a la retencién o confiscacion de cualquier
compensacion devengada y no pagada, asi como a sanciones adicionales, incluida la suspension y/o rescision del CBC si la cuenta no
se actualiza dentro de los plazos especificados, tal y como se define en el documento de Politicas y procedimientos del BOD:.

CLIENTE: un comprador de productos o servicios de membresia de BODI, ya sea como cliente minorista o como miembro de BODi
Suscripcion. Cada cliente tiene asignado un distribuidor, pero los clientes no se colocan en ninguna genealogia y no pueden inscribir a
distribuidores ni a otros clientes. Los clientes tampoco pueden recibir comisiones ni bonificaciones.

CICLO: proceso de calculo y pago de bonificaciones que se produce cuando un CBC activo y calificado de rango Esmeralda o superior
alcanza un volumen de equipo acumulado de 300 TV o superior, equilibrado con un tercio (o 100 TV) en una pierna de linea descendente
y dos tercios (o 200 TV) en la otra pierna de linea descendente. Una vez alcanzados estos niveles de TV, el CBC utiliza ese TV
acumulado (llamado “ciclo”), lo que genera un pago al CBC para esa semana. El ciclo continia hasta que no se puedan deducir mas
ciclos de TV acumulado. El TV no utilizado en cada pierna se convierte en volumen de reserva.

Nota:

El sistema de software de BODi determina cual es la pierna débil entre los ciclos de una semana. Por ejemplo, si un CBC tiene 260 TV
en la pierna izquierda del distribuidor y 200 TV en la pierna derecha del distribuidor antes del ciclo 1 (300 TV con un saldo de 200 TV;
100 TV se deduce del total de ambas piernas), el sistema determina que la pierna izquierda del distribuidor es la pierna fuerte en el
ciclo 1 (260 TV) y la pierna derecha del distribuidor (200 TV) es la pierna débil en el ciclo 1.

Una vez completado el ciclo 1, la pierna derecha del distribuidor, con 100 TV de reserva (es decir, 200 TV — 100 TV = 100 TV), se
convierte en la pierna fuerte, y la pierna izquierda del distribuidor, con 60 TV de reserva (es decir, 260 TV — 200 TV = 60 TV), se
convierte en la pierna débil. En otras palabras, el intercambio de determinacion de la pierna fuerte y la pierna débil suele producirse
entre ciclos de bonificacion de ciclo de equipo. Esta es la metodologia estandar de los planes de compensacion binarios.

En el software administrativo de BODi, el volumen de equipo izquierdo se denomina LV (volumen izquierdo) y el volumen de equipo
derecho se denomina RV (volumen derecho).

Ejemplo de ciclos: cuatro ciclos completos

Volumen de equipo izquierdo (LV) Volumen de equipo derecho (RV)  Ciclos
3700 480
-200 -100 1
3500 380
-200 -100 2
3300 280
-200 -100 3
3100 180
-200 -100 4
2900 80
4 ciclos completos
2900 80 Reserva para el proximo ciclo
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LIMITES DIARIOS DE CICLO: el ntimero maximo de ciclos que un CBC puede completar cada dia en funcién del rango actual
del CBC. Cada uno de los rangos Esmeralda, Diamante y Diamante Estrella puede completar un maximo de 96 ciclos al dia. A partir
del 4 de enero de 2024, el méximo de ciclos que se pueden completar al dia pasara de 96 a 108 ciclos.

PERIODO DE DIAS: un dia se define como un periodo desde las 12:00 a. m., hora del este, hasta las 11:59 p. m., hora del este.

BONIFICACIONES DE LIDERAZGO DIAMANTE Y DIAMANTE ESTRELLA: una de las oportunidades de
bonificacion que pueden pagarse a los distribuidores en virtud del Plan de compensacion de BODi. Esta bonificacion se calcula y se
paga trimestralmente en funcion de un porcentaje del TV total de la compaiiia, y se paga a quienes cumplen y mantienen las calificaciones
de Diamante y Diamante Estrella durante seis (6) semanas consecutivas dentro de cada trimestre. (Consulta los requisitos detallados a
continuacién). Ten en cuenta que la bonificacion de liderazgo Diamante entrard en vigor a partir de 2024.

LINEA DIRECTA DE PATROCINIO: el linaje dentro de la genealogia binaria que comienza con un CBC especifico y pasa al
CBC patrocinador personal de ese CBC, luego al CBC patrocinador personal de ese otro CBC, y asi sucesivamente (es decir, Maria es
patrocinada personalmente por Bob, quien es patrocinado personalmente por Sally, etc.). La linea directa de patrocinio NO coincide
necesariamente con el linaje genealdgico, ya que es posible que dos CBC adyacentes no tengan una relacion de patrocinio personal.

LINEA DESCENDENTE: término que define la estructura de la genealogia binaria que comienza con las dos posiciones
directamente por debajo de un CBC especifico y que se extiende a todos los CBC que emanan de esas dos posiciones, estén o no
patrocinados personalmente por ese CBC especifico.

REPORTES DE ACTIVIDAD DE LINEA DESCENDENTE (INFORMES DE GENEALOGiA): se refiere a
cualquiera de los diversos informes generados por BODi o a partir de datos controlados por BODi que proporcionan datos criticos
relativos a las identidades de los distribuidores o clientes preferentes, informacion de ventas y actividad de inscripcion de la linea
descendente de cada distribuidor. Estos informes contienen informacién confidencial y de secreto comercial, propiedad de BOD:.

VOLUMEN DE GANANCIAS: el volumen de ganancias (VG) es un valor asignado a los productos. El VG es un requisito que
se utiliza para determinar la elegibilidad para la bonificacion. El volumen de ganancias representa los puntos de volumen personal
asociados con los pedidos de clientes y clientes preferentes acumulados durante las tltimas cinco semanas de bonificacion. El requisito
del estado activo del volumen de ganancias es de 50 puntos y se aplica al bono de ciclo de equipo, al bono de igualacion y a los bonos
trimestrales de diamantes y diamantes estrella.

GENEALOGIA: la estructura organizativa empleada por el Plan de compensacién de BODi para organizar los negocios de
distribuidores independientes de BODI, crear las conexiones de patrocinio relacionadas entre los CBC, y calcular los niveles de rango y
la bonificacion de compensacion. Una estructura de genealogia binaria tiene un CBC en una posicion con exactamente dos posiciones
de CBC directamente debajo de ese CBC, creando una pierna izquierda y una pierna derecha para cada CBC. Esta estructura se repite
para cada CBC dentro de la genealogia binaria global.

ENVIO DIRECTO A CASA (también conocido como ENVIO AUTOMATICO): un cémodo programa en el que los
productos preseleccionados se te envian a ti o a tus clientes de BODi cada mes y se facturan automaticamente a la tarjeta de crédito que
se haya proporcionado al inicio del programa.

ESTADO INACTIVO: el estado que existe para un CBC cuando se ha acumulado 49 PV o menos en cualquier periodo de
calificacion de bonificacion. El estado inactivo provocara un descenso de rango del distribuidor y la eliminacién permanente de todo el
volumen de equipo acumulado en el momento en que el distribuidor pase al estado inactivo. Al alcanzar un minimo de 50 PV o mas, el
estado de un CBC cambiaré a activo, y podra volver a acumularse TV para ese CBC.

VOLUMEN DE EQUIPO IZQUIERDO: representa el TV acumulado de un CBC generado a partir de los distribuidores en linea
descendente de la pierna izquierda del CBC.

CICLOS VITALICIOS: el nimero de ciclos realizados durante la vida util de un CBC.

RANGO VITALICIO: el nivel de rango mas alto que ha alcanzado un CBC en su vida. Una vez que se alcanza un rango, este es
permanente a efectos de reconocimiento del distribuidor; sin embargo, las bonificaciones se calcularan y pagaran en funcion del pago
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por rango determinado en el periodo de ganancia de bonificacion actual. También se conoce como rango mas alto alcanzado o rango
oficial. Si un CBC pasa del rango vitalicio de distribuidor o superior al de cliente preferente, se restablecera su rango vitalicio.

CICLO MAESTRO: cada vez que un CBC completa 5,000 ciclos consecutivos, se produce un ciclo maestro, y un méaximo de
5,000 TV de la pierna fuerte del CBC y todo el TV de la pierna débil del CBC pasan al siguiente ciclo. El ciclo puede reanudarse el
mismo dia.

BONIFICACION DE IGUALACION: una de las oportunidades de bonificacién del Plan de compensaciéon de BOD, que puede
pagarse a los distribuidores Diamante activos y calificados. El pago de esta bonificaciéon de igualacion del diez por ciento (10 %)
(Diamante) se basa en las ganancias de la bonificacion de ciclo de equipo de los distribuidores de linea descendente patrocinados
personalmente por un distribuidor.

PAGO POR RANGO: el nivel de rango de un CBC que se ha alcanzado en el periodo de ganancia de bonificacién actual. Este nivel
de rango determinara el calculo de las bonificaciones obtenidas en el periodo actual. Este rango puede ser igual o inferior al rango
vitalicio del CBC.

PATROCINADO PERSONALMENTE: cualquiera o todos los distribuidores de BODi o clientes preferentes que hayan sido
patrocinados directamente por un distribuidor de BODi especifico.

BONIFICACION DE VOLUMEN DE EQUIPO PATROCINADO PERSONALMENTE (PSTV): una oportunidad
de bonificaciéon mensual pagada a los partners en sus primeros 24 meses completos de inscripcion. Se trata de una bonificacion
diferencial de hasta un 20 % del volumen de equipo producido por su organizacién de linea descendente elegible patrocinada
personalmente que esté inscrita en el periodo. (Consulta los requisitos detallados a continuacion).

CLIENTE PERSONAL MINORISTA: los clientes personales minoristas de un distribuidor, incluidos: 1) aquellos clientes de
envio directo a casa a los que el distribuidor inscriba en el programa de envio directo a casa (excluyendo a los que ya son distribuidores);
y 2) aquellas personas que no son distribuidores y que realicen compras de productos o servicios de membresia en el sitio web de BODi
de un distribuidor. Los distribuidores pueden, ademas, vender productos a terceros, de su inventario personal o de otras maneras, que
no se comercialicen a través del sitio web de BODi del distribuidor, siempre que estas ventas no aporten ningiin volumen o comision a
su CBC.

VOLUMEN PERSONAL (PV): el PV es un valor asignado a productos. E1 PV se utiliza para determinar el estado activo.

CLIENTE PREFERENTE: una persona que compra productos o servicios de membresia de BODI, lo que incluye, entre otros, la
cuota de membresia de cliente preferente. Cada cliente preferente tiene asignado un distribuidor y también se incluye en la genealogia.
Sin embargo, no pueden inscribir a distribuidores ni a otros clientes. Los clientes preferentes tampoco pueden recibir comisiones ni
bonificaciones.

CALIFICADO: indica que un distribuidor ha cumplido todos los requisitos para alcanzar un nivel de rango especifico.

RANGOS: los 18 niveles diferentes para los que puede calificar un distribuidor dentro del Plan de compensacién de BODi. Los niveles
de rango tienen un impacto directo en el monto de compensacion que puede ganar un distribuidor, y también pueden calificar para
participar en varios programas y promociones de BODi. Los niveles de rango se recalculan semanalmente.

Los niveles de rango son:

. Distribuidor

. Distribuidor Esmeralda

. Distribuidor Diamante

. Distribuidor Diamante 1 Estrella
. Distribuidor Diamante 2 Estrellas
. Distribuidor Diamante 3 Estrellas
. Distribuidor Diamante 4 Estrellas
. Distribuidor Diamante 5 Estrellas
. Distribuidor Diamante 6 Estrellas

O 0 3O\ L b WIN —

42

22 de julio 2024



10. Distribuidor Diamante 7 Estrellas
11. Distribuidor Diamante 8 Estrellas
12. Distribuidor Diamante 9 Estrellas
13. Distribuidor Diamante 10 Estrellas
14. Distribuidor Diamante 11 Estrellas
15. Distribuidor Diamante 12 Estrellas
16. Distribuidor Diamante 13 Estrellas
17. Distribuidor Diamante 14 Estrellas
18. Distribuidor Diamante 15 Estrellas

COMISIONES MINORISTAS: una de las oportunidades de comision que pueden pagarse a los distribuidores en virtud del Plan
de compensacion de BODi. Esta comision se calcula y se paga semanalmente sobre las ventas de productos y servicios de membresia a
los clientes personales minoristas de un distribuidor a través del sitio web de BODi de ese distribuidor, siempre que el cliente siga
vinculado a ese distribuidor de BODi.

VOLUMEN MINORISTA: el volumen minorista es un valor asignado a cada producto a fin de calcular las comisiones pagadas
en puntos de bonificacion. Equivale al precio para consumidores actual de cada producto en EE. UU.

VENTAS MINORISTAS: las ventas minoristas son las compras realizadas por una persona fisica que no es distribuidor de BODi
ni cliente preferente.

VOLUMEN DE EQUIPO DERECHO: representa el TV acumulado de un CBC generado a partir de los distribuidores en linea
descendente de la pierna derecha del CBC.

PATROCINADOR: un distribuidor de BODi que inscribe a otro distribuidor de BODi en la compaiiia. El acto de inscribir a otras
personas y/o capacitarlas para que se conviertan en distribuidores de BODi se denomina “patrocinar” o “patrocinar personalmente”.

PIERNA FUERTE: al evaluar el TV de la linea descendente de un CBC, la pierna con el TV acumulado més alto en cualquier
momento se considera la pierna fuerte en ese momento.

COMISIONES POR SUSCRIPCION: una de las oportunidades de comisién que pueden pagarse a los distribuidores en virtud
del Plan de compensacion de BODi. Esta comision se calcula y se paga semanalmente por las ventas y renovaciones de membresias de
BODi Suscripcion de los clientes personales minoristas, clientes preferentes patrocinados personalmente o distribuidores patrocinados
personalmente de un distribuidor.

BONIFICACION DE CICLO DE EQUIPO: una de las oportunidades de bonificacién que pueden pagarse a los distribuidores
activos y calificados de rango Esmeralda o superior en virtud del Plan de compensacion de BODi. Esta bonificacion se calcula y paga
semanalmente sobre el TV acumulado de la linea descendente de un CBC.

VOLUMEN DE EQUIPO (TV): el TV es un valor asignado a los productos y servicios de membresia vendidos en un periodo de
ganancia de bonificacion y se utiliza para calcular la bonificacion de ciclo de equipo. EI TV de un CBC es la suma de todos los TV
generados por las compras realizadas por los distribuidores patrocinadores personales de la linea descendente del CBC, los clientes
preferentes patrocinados personalmente y sus clientes personales minoristas. E1 TV de un CBC no incluye el volumen generado por las
compras personales del CBC o las compras de sus clientes personales minoristas.

LINEA ASCENDENTE: este término se refiere a los CBC que estan por encima de un determinado distribuidor de BODi en la
linea directa de patrocinio.

PIERNA DEBIL: al evaluar el TV de Ia linea descendente de un CBC, la pierna con el TV acumulado mas bajo en cualquier momento
se considera la pierna débil en ese momento.
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ANEXO D: PLAN DE COMPENSACION DE DISTRIBUIDORES DE
BODI

El plan de compensacion de distribuidores de BODi se disefié para recompensar a los distribuidores de BODi independientes por
compartir nuestros productos, servicios y oportunidad de ingresos con otras personas. La compensacion de distribuidores representa una
innovacion en la oportunidad de ingresos del negocio: jse paga semanalmente!

Indice

Oportunidades de ingreso .
Rangos y calificaciones..........cceeeveereeeniienieeciie e
GLOSATIO ...ttt ettt st st

OPORTUNIDADES DE INGRESO

Hay varias oportunidades para generar ingresos con el plan de compensacion de distribuidores.

Comisiones minoristas

Se pagan semanalmente a todos los rangos de distribuidor

Gana una comision de hasta el veinte por ciento (20 %) del precio de venta para consumidores de los productos de BODi que vendas a
tus clientes personales minoristas a través de tu sitio web de BODi. Estas comisiones seguirdn pagandose al distribuidor siempre y
cuando el cliente siga vinculado al distribuidor. Ten en cuenta que algunos articulos otorgan una comision inferior al 20 %. Para obtener
toda la informacion al respecto, consulta la lista de precios que se encuentra en la oficina del distribuidor.

Comisiones de Suscripcion BODi

Se pagan semanalmente a todos los rangos de distribuidor

Gana una comision del treinta y cinco por ciento (35 %) de las ventas y renovaciones de membresias de BODi Suscripcion. Estas
comisiones por membresias de BODi Suscripcion se pagan semanalmente. Los distribuidores recibiran una comision del 35 % del
precio para consumidores de los planes de suscripcion de BODi. El precio para consumidores que se utiliza como base para calcular
las comisiones aplicables es inicamente el precio mas actualizado de BOD en TeamBODi.com . Los célculos de comisiones no se
ajustaran por cambios de precios de BODi Suscripcion disponibles en BODi.com y otros canales de marketing directo.

Bonificacion de inicio rapido de Shakeology

Se pagan semanalmente a todos los rangos de distribuidor

Gana una bonificacion de $20 cada vez que uno de tus distribuidores patrocinados personalmente o clientes preferentes que reuna los
requisitos compre un paquete de inicio directo a casa de Shakeology.

Bonificacion de inicio rapido del paquete de solucion total

Se pagan semanalmente a todos los rangos de distribuidor

Gana una bonificacién cada vez que uno de tus distribuidores patrocinados personalmente o clientes preferentes recién reclutado
compre un paquete de solucion total. La cantidad de la bonificacién depende del tipo de paquete de solucion total que se compre.
Consulta la guia de precios y comisiones de los paquetes (que puedes encontrar en la oficina del distribuidor) para obtener
informacion sobre los distintos paquetes disponibles y la bonificacion que se puede ganar por cada uno. Nota: Los distribuidores
patrocinados personalmente o clientes preferentes recién reclutados son aquellos cuya fecha de inicio fue hace menos de 31 dias.

La Compaiiia puede agregar mas paquetes de solucion total o modificar las configuraciones y estructuras de pago del paquete de solucion
total. Ten en cuenta que la bonificacion de inicio rapido del paquete de solucion total no se paga por los paquetes de solucion total que
se venden a un nuevo distribuidor que se esta transfiriendo a un centro de negocios de distribuidor existente. Los cambios se publicaran
en la oficina del distribuidor.

Bonificacion de volumen de equipo patrocinado personalmente (PSTV)
Se paga mensualmente a los distribuidores calificados
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Como distribuidor activo, puedes calificar para una bonificacion diferencial de hasta el 20 % del volumen de equipo que genera tu
organizacion de linea descendente patrocinada personalmente. Tu linea descendente patrocinada personalmente elegible es tu linea
descendente patrocinada personalmente que esta inscrita a un periodo de inscripcion de 13 meses que va de diciembre a diciembre.

Debes tener un estado activo durante la tltima semana de los periodos de bonificacion incluidos en el mes.

El porcentaje de tu bonificacion diferencial lo determina tu nivel de calificacion, que se basa en el volumen de equipo total generado
por las ventas y compras que hizo tu organizacion de linea descendente patrocinada personalmente, también conocida como tu equipo
patrocinado personalmente, durante las semanas de bonificacion que terminan en el mes de calificacion. Este volumen total es tu
volumen de equipo patrocinado personalmente (PSTV). Los niveles de calificacion son los siguientes:

Porcentaje de bonificacién
PSTV calificado de calificacion*
250 - 499 4 %
500 - 999 8 %
1000 - 1499 12 %
1500 - 1999 14 %
Mas de 2,000 20 %

* Es posible que ganes un porcentaje diferencial inferior sobre el PSTV de los miembros de tu linea descendente patrocinada personalmente, que también califican para la bonificacion de volumen

de grupo inscrito personalmente durante el mismo mes.

Cada mes, ganaras tu porcentaje de bonificacion de calificacion de tu PSTV. Sin embargo, si alguien de tu organizacion de linea
descendente patrocinada personalmente también califica para la bonificacion de PSTV, se te paga la diferencia porcentual entre tu
porcentaje de bonificacion de calificacion y su porcentaje de bonificacion de calificacion sobre su PSTV.

Si la fecha de inscripcion de un partner o cliente preferente es durante el periodo de diciembre a diciembre y se convierte en partner
durante el periodo, el volumen de equipo de la nueva linea descendente patrocinada personalmente de dicho partner inscrito durante el
periodo contara para el PSTV de linea ascendente del partner. Sin embargo, no se incluira el TV de dicho partner cuya fecha de
inscripcion original es anterior al inicio del periodo.

Esta es una bonificacion mensual; el periodo mensual se define como todas las semanas de bonificacion en que el final de la semana
de bonificacion cae dentro del mes natural. Por ejemplo, para el mes de enero de 2024, el volumen de grupo inscrito personalmente se
calculara en las siguientes semanas de bonificacion:

Semana de bonificacion que termina el 3 de enero de 2024

Semana de bonificacion que termina el 10 de enero de 2024
Semana de bonificacion que termina el 17 de enero de 2024
Semana de bonificacion que termina el 24 de enero de 2024
Semana de bonificacion que termina el 31 de enero de 2024

Ejemplo de bonificacion de PSTV:
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Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Partners Personalmente Patrocinados % de Bonificacién
250 - 499 Hasta 4%
500 - 999 Hasta 8%

1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14%
2000 Hasta 20%
T 1
: 2}
Mes 1: Jane inscribe a 3 Partners

y 1 cliente preferente, nuevos
250 - 499 Hasta 4%
1000 - 1499 Hasta 12%

Hasta 20%

200000
|

)

\

o

agé
= B B B

435 TV de su organizacién de linea
descendente patrocinada personalme

le otorga un bono del 4%

435 TV = 4% DE BONIFICACIONES

nte

46

Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Partners Personalmente Patrocinados EECeRonticaca
250 - 499 Hasta 4%
500 - 999 Hasta 8%
1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14%
2000 /P Hasta 20%
1 I
\ /

El volumen de equipo de todas las compras y ventas
de tu organizacién de linea descendente patrocinada
personalmente, durante las semanas de bonificacién
de fin de semana que caen en el mes 1 es de 435 TV.
semana que caen en el mes 1 asciende a 435 TV.

VOLUMEN DE EQUIPO =435

250 - 499 Jusqua 4 %
1000 - 1499 Jusqua 12 %
2000 / O\ Jusqu'a 20 %
\ /
\
I T T 1
@0 oo
5 E
180TV
Jane gana $17.40
435X 4% = $17.40
»
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Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Partners Personalmente Patrocinados 2 de Eoatficacion
250 - 499 Hasta 4%
500 - 999 Hasta 8%
1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14%
2000 Hasta 20%
\
-
T
FRANK
&9V
Mes 2 - Jane inscribe a 2 partners nuevos. Ted inscribe
a un partner, y Chloe inscribe a 2 Partners
.

Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Partners Personalmente Patrocinados ECellonficaacon
250 - 499 Hasta 4%
1000 - 1499 Hasta 12%
2000 /NN Hasta 20%

I T T T T
®e6 a q 8
B s
80TV 180TV

-
o/

1,023 TV de su organizacién de linea
descendente patrocinada personalmente
le otorga un bono del 12%

<

1,023 TV = 12% DE BONIFICACIONES
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Partners Personalmente Patrocinados o
250 - 499 Hasta 4%
500 - 999 Hasta 8%
1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14%
2000 Hasta 20%
.

T T T

®e g @ &
= =

S o
FRANK
69TV

CHLOE
180TV

El volumen de equipo de todas las compras y
ventas de su organizacién del arbol de patrocinio
personal descendiente, durante las semanas de
bonificacién de fin de semana que caen en el mes
2 asciende a 1,023 TV.

VOLUMEN DE EQUIPO = 1,023

250 -499

Hasta 4%
1000 - 1499 Hasta 12%
2000/ S\ Hasta 20%
= | I J
\ /
f )
Jane ganara $122.76
1,023 X 12% = $122.76
J
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Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Partners Personalmente Patrocinados RO
250 - 499 Hasta 4%
500 - 999 Hasta 8%
1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14%
Hasta 20%

2000 [/
|
A\

]

Mes 3 - Jane patrocina a 1 Cliente Preferente Nueva, la
partner de Chloe, Jenny, patrocina a una partner nueva

9

Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus

Partners Personalmente Patrocinados

% de Bonificacién

250 - 499 Hasta 4%
1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14%

2000 [

Hasta 20%

\

-pa
~——1

bonificacién del 14%

11

1,515 TV de su organizaciéon de linea descendente
patrocinada personalmente le otorgan una

1,515 TV = 14% DE BONIFICACION
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Partners Personalmente Patrocinados DL R
250 - 499 Hasta 4%
500 - 999 Hasta 8%
1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14%
Hasta 20%

r

2000 @

El Volumen del Equipo de todas las compras y ventas de
su organizacién de linea descendente patrocinada
personalmente durante las semanas de bonificacién del
fin de semana que cae en el Mes 3 asciende a 1,515 TV.

VOLUMEN DE EQUIPO = 1,515

10

250 - 499 Hasta 4%

500 - 999 Hasta 8%

1000 - 1499 Hasta 12%

Hasta 20%

( )
T 1
=
Chloe ha creado una organizacién de linea
descendente patrocinada personalmente que
produce 540 TV. Por lo tanto, tiene derecho a
una bonificacién del 8%.
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Qualifying Personally Bonus %

Calificacién - Volumen de Equipo del Arbol de tus % de Bonificacién
Partners Personalmente Patrocinados Sponsored Team Volume
250 - 499 Hasta 4% 250-499 Up to 4%
500 - 999 Hasta 8% 00 - 97 Ip to 8%
1000 - 1499 i Hasta 12% 1000 - 1499 Up to 12%
1500 - 1999 Up to 14%
Hasta 20% 2000 Up to 20%
C 5 .
s 3 (" h
r ! T T T T 1
() _‘ © o A
B EA B4 B4 EA
180TV
FRANK
P
LEAH
90TV
; : : m
Chloe gana $43.20 Jane will earn tl’)e difference bfetween her 14%
’ ganES & Chloe's 8% on Chloe’s 540 TV
\ J
250 -499 Hasta 4% 250 - 499 Hasta 4%
1000 - 1499 Hasta 12% 1000 - 1499 Hasta 12%
1500 - 1999 Hasta 14% 1500 - 1999 Hasta 14%
2000 / Hasta 20% 2000 Hasta 20%
1|

\

Jane ganara $168.90

975 X 14% + 540 X 6%
= $168.90

Jane ganara el 14% del resto de sus 975 TV
975TVX14% = $136.50

15 16
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Bonificacion de ciclo de equipo

Se paga semanalmente a distribuidores Esmeralda, Diamante y Diamante Estrella

Cada semana, hasta el treinta y cinco por ciento (35 %) del volumen de bonificacion de la Compaiiia se reserva para la bonificacion de
ciclo de equipo*.

Como distribuidor Esmeralda o superior activo y calificado, tu centro de negocios de distribuidor (CBC) empezara a acumular y
depositar volumen de equipo (TV). El volumen de equipo se genera a través de las ventas de los distribuidores en las piernas izquierda
y derecha de toda tu organizacion de linea descendente, sin importar la profundidad. Cuando el volumen de equipo acumulado asciende
a un total de 300 TV, con un minimo de un tercio del TV (100 TV) en una pierna y dos tercios del TV (200 TV) en la otra, ganas un
ciclo. El volumen de equipo de 300 TV que se utilice para el ciclo se deducira de los totales de volumen de las partes izquierda y derecha
correspondientes. El volumen restante se guardard y se aplicard para tu siguiente ciclo. Siempre y cuando tengas suficiente TV,
acumularas hasta un maximo de 108 ciclos por dia.

Ademas, los Distribuidores deben cumplir con el requisito de Volumen de ganancias. El volumen de ganancias representa los puntos de
volumen personal asociados con los pedidos de clientes y clientes preferentes acumulados durante las ultimas cinco semanas de
bonificacion. El requisito del estado activo del volumen de ganancias es de 50 puntos y se aplica al bono de ciclo de equipo, al bono de
igualacion y a los bonos trimestrales de diamantes y diamantes estrella.

Tu volumen de equipo permanecera en tu CBC siempre y cuando mantengas tu estado activo y hasta que se aplique a un ciclo o se
someta a una descarga de ciclo maestro. Cada 5,000 ciclos vitalicios ocurre un ciclo maestro y un maximo de 5,000 TV en la pierna
fuerte (tu pierna con el volumen mas alto) y todo el volumen en la pierna débil se guarda para el siguiente ciclo, que puede ocurrir el
mismo dia.

Ejemplo de bonificacion de ciclo de equipo:

En el ejemplo a continuacion, un distribuidor Esmeralda ha acumulado un volumen de equipo de 540 TV en su pierna fuerte y
de 200 TV en su pierna débil.
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Rama izquierda - 540 TV

Rama izquierda

Rama derecha - 200 TV

Rama derecha

540 TV

200TV
<200 TV> <I100TV>
<200 TV> <I100TV>

Ciclo #1
Ciclo #2

140 TV

0TV
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Valores por ciclo
Los distribuidores Esmeralda ganan $12 por ciclo
Los distribuidores Diamante y Diamante Estrella ganan $16 por ciclo

Ganancias semanales potenciales de la bonificacion de ciclo de equipo por semana

Se establecid el valor de las ganancias potenciales de la bonificacion de ciclo de equipo para cada nivel de rango del plan de
compensacion de BODi. Los valores semanales que se muestran en la tabla a continuacion representan, para cada nivel de rango, las
ganancias semanales potenciales de la bonificacion de ciclo de equipo.

Los distribuidores activos y calificados Esmeralda y superiores generaran ciclos de equipo segun su volumen acumulado, hasta el nimero
de ciclos permitido cada dia, y dicho volumen se deducira de sus totales de volumen de equipo disponibles. Se hara el pago segtn el
numero de ciclos generados hasta el valor de ganancias semanales potenciales del nivel de rango para el cual el distribuidor esta
completamente calificado. No se pagaran los ciclos generados que sobrepasen el valor de ganancias potenciales en cada rango.

Una vez que se ha generado el nimero permitido de ciclos por dia para un distribuidor, se detendra la generacion de ciclos ese dia y se
reanudard al siguiente dia, siempre y cuando el distribuidor tenga suficiente volumen para continuar generando ciclos.
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Ganancias semanales potenciales de la bonificacion de ciclo de equipo por semana

Rangos Bonificacion de ciclo de equipo semanal Bonificacion de ciclo de equipo anual
potencial por centro de negocios potencial por centro de negocios
Coach 0 0
Esmeralda $100 $5,200
Diamante $750 $39,000
Diamante 1 Estrella $1,000 $52,000
Diamante 2 Estrellas $2,000 $104,000
Diamante 3 Estrellas $3,000 $156,000
Diamante 4 Estrellas $4,000 $208,000
Diamante 5 Estrellas $7,000 $364,000
Diamante 6 Estrellas $8,000 $416,000
Diamante 7 Estrellas $9,000 $468,000
Diamante 8 Estrellas $10,000 $520,000
Diamante 9 Estrellas $11,000 $572,000
Diamante 10 Estrellas y superior $12,000 $624,000

* Para mantener la rentabilidad requerida para financiar y operar con éxito la oportunidad de negocios de distribuidor y garantizar la
estabilidad comercial de los distribuidores de BODi independientes, la compaifiia ha establecido un limite del treinta y cinco por ciento
(35 %) del total acumulado de TV de la compaiiia que se puede pagar en bonificaciones de ciclo de equipo; asimismo, si es necesario,
puede implementar un ajuste de pago de bonificacion de ciclo de equipo que, con el fin de mantener el limite establecido, ajustara todos
los pagos de bonificaciones de ciclo de equipo por prorrateo para cada CBC después de los primeros 20 ciclos. Por consiguiente, los
primeros 20 ciclos quedan exentos del prorrateo.

Bonificacion de igualacion
Se paga semanalmente a distribuidores Diamante y Diamante Estrella calificados

Gana una bonificacion de igualacion sobre las bonificaciones de ciclo de equipo obtenidas por tus distribuidores patrocinados
personalmente. Los distribuidores Diamante y Diamante Estrella ganan una bonificacion de igualacion del diez por ciento (10 %).

Para recibir el Bono de Igualacion, los Distribuidores deben cumplir con el requisito de Volumen de Ganancias. El volumen de ganancias
representa los puntos de volumen personal asociados con los pedidos de clientes y clientes preferentes acumulados durante las Gltimas
cinco semanas de bonificacion. El requisito del estado activo del volumen de ganancias es de 50 puntos y se aplica al bono de ciclo de
equipo, al bono de igualacion y a los bonos trimestrales de diamantes y diamantes estrella.

Bonificacion de liderazgo Diamante y Diamante Estrella
Se paga trimestralmente a distribuidores Diamante y superiores

La compaiiia reserva el dos por ciento (2 %) del TV total de la compaiiia, que se paga trimestralmente a los distribuidores Diamante y
Diamante Estrella activos y calificados que sean los mejores productores. Este fondo del 2 % se asigna a los siguientes fondos de
bonificaciones indicados a continuacion.

Fondo n.° 1: Diamante o Diamante 1 Estrella activo y calificado: 12 %
Fondo n.° 2: Diamante 2 Estrellas o superior activo y calificado: 25 %
Fondo n.° 3: Diamante 5 Estrellas o superior activo y calificado: 25 %
Fondo n.° 4: Diamante 10 Estrellas o superior activo y calificado: 25 %
Fondo n.° 5: Diamante 15 Estrellas activo y calificado: 13 %

Bonificacion de liderazgo Diamante

Para poder participar en el fondo de bonificaciones Diamante:
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Los distribuidores deben tener el rango Diamante 1 Estrella vitalicio o superior al inicio del periodo trimestral y mantener un rango de
remuneracion Diamante de seis (6) periodos de bonificacion consecutivos dentro de un trimestre de 13 semanas, segun lo define BODi.
Cada fondo se dividira de forma equitativa por el nimero total de distribuidores que califican para el fondo aplicable. Ademas, cada
distribuidor calificado debe ganar 10 puntos del Success Club durante el trimestre.

Para recibir el pago de bonificacion Diamante como distribuidor calificado:

Los distribuidores deben cumplir con el requisito de 50 puntos volumen de ganancias asociado con la ultima semana de bonificacion
del periodo de calificacion.

Bonificacion de liderazgo Diamante Estrella

Cada rango Diamante Estrella calificado comparte de forma equitativa los fondos de bonificaciones Diamante Estrella en los que pueden
participar.

Para poder participar en el fondo de bonificaciones Diamante Estrella:

Los distribuidores deben alcanzar y mantener un estado de calificacion de Diamante 2 Estrellas o superior, Diamante 5 Estrellas o
superior, Diamante 10 Estrellas o superior, o Diamante 15 Estrellas durante seis (6) periodos de bonificacion dentro de un trimestre de
13 semanas segun lo define BODi. Cada fondo se dividira de forma equitativa por el nimero total de distribuidores que califican para
el fondo aplicable.

Si no hay ningun distribuidor que califique para participar en un fondo de bonificaciones especifico, las bonificaciones de liderazgo
Diamante Estrella acumuladas y sin pagar se pasan al siguiente periodo de calificacion trimestral hasta que se paguen. En la oficina del
distribuidor se publicara un calendario en el que se indicaran las fechas clave de los periodos de calificacion trimestrales de cada afio
natural.

Para recibir el pago de bonificacion Diamante Estrella como distribuidor calificado:

En el caso de los fondos de bonificaciones de liderazgo Diamante Estrella, los distribuidores que califiquen de forma adecuada como se
detall6 anteriormente deben ganar un minimo de 10 puntos del Success Club durante el periodo de calificacion trimestral. Ademas, los
distribuidores deben cumplir con el requisito de 50 puntosvolumen de ganancias asociado con la ultima semana de bonificacion del
periodo de calificacion. En el caso de los distribuidores que califiquen adecuadamente, pero que no ganen un minimo de 10 puntos del
Success Club durante el periodo de calificacion trimestral, su parte correspondiente de uno o mas fondos de bonificaciones de liderazgo
se perdera y no se pasara a un fondo de bonificaciones de liderazgo Diamante existente o futuro.

En el caso de los fondos de bonificaciones de liderazgo Diamante 5, 10 o 15 Estrellas, los distribuidores que califiquen adecuadamente
como se detalla anteriormente deben ganar un minimo de 10 puntos Elite durante el periodo de calificacion trimestral. Ademads, los
distribuidores deben cumplir con el requisito de volumen de ganancias asociado con la ultima semana de bonificacion del periodo de
calificacion. En el caso de los distribuidores que califiquen adecuadamente, pero que no ganen un minimo de 10 puntos Elite durante el
periodo de calificacion trimestral, su parte correspondiente de uno o mas fondos de bonificaciones de liderazgo se perdera y no se pasara
aun fondo de bonificaciones de liderazgo Diamante existente o futuro.

Centros de negocios de distribuidor adicionales

Los distribuidores de BODi pueden calificar para abrir hasta 25 centros de negocios de distribuidor. Cada centro de negocios adicional
puede participar en todas las oportunidades de ingreso.

Una vez que el CBC n.° 1 de un distribuidor alcance el rango Diamante 2 Estrellas, dicho distribuidor puede solicitar opcionalmente
abrir una linea descendente de CBC (CBC n.° 2) adicional del CBC n.° 1. Los CBC adicionales se deben iniciar y crear como CBC
nuevos. Para evitar dudas, un nuevo CBC no se puede abrir mediante la adquisicion de un CBC preexistente. EIl CBC n.° 2 puede iniciar
el proceso de crear y calificar para rangos superiores. Una vez que el CBC n.° 2 haya alcanzado el rango Diamante 2 Estrellas activo y
calificado, puede solicitar opcionalmente un CBC (CBC n.° 3) adicional en cualquier parte de la organizacion original del distribuidor
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(es decir, la linea descendente del CBC n.° 1). Este proceso de calificar para centros de negocios de distribuidor adicionales se puede
repetir hasta que el distribuidor tenga un total maximo de 25 centros de negocios de distribuidor.

Los centros de negocios de distribuidor adicionales deben calificar de forma independiente para participar en la bonificacion de liderazgo
Diamante Estrella. Cada CBC solo puede contar sus distribuidores Diamante de linea descendente patrocinados personalmente para que
dicho CBC en especifico califique y participe en el fondo de bonificaciones Diamante Estrella.

Los distribuidores que hayan calificado para varios centros de negocios y los operen pueden cancelar y volver a abrir su CBC abierto
mas recientemente después de un periodo de espera de seis meses, siempre y cuando dicho centro de negocios abierto mas recientemente
no haya alcanzado un rango vitalicio superior a Diamante. Si el centro de negocios abierto mas recientemente ha alcanzado el rango
vitalicio Diamante 1 Estrella o superior, el distribuidor no puede cerrar dicho centro de negocios salvo que renuncie como distribuidor
de BODi, con lo cual todos los centros de negocios de distribuidor asociados con el distribuidor se cerrarian completamente.

Requisitos de ventas minoristas para todos los centros de negocios de distribuidor adicionales

Por cada CBC de linea descendente adicional que un distribuidor abra después del CBC n.° 1, el 100 % del PV (que determina el pago
de la bonificacion de ciclo de equipo) se debe generar mediante ventas minoristas (es decir, pedidos no hechos por distribuidores), ya
sea de ventas minoristas a clientes mediante el sitio web y/o membresias de BODi Suscripcion.

RANGOS Y CALIFICACIONES

Hay un total de 19 rangos oficiales en el plan de compensacion de BOD:i.
Rangos oficiales
Distribuidor: ha establecido una cuenta de distribuidor de BOD:i.

Distribuidor Esmeralda: es activo, cumple con los requisitos de PV Esmeralda de 50 PV y tiene un (1) distribuidor (o superior)
patrocinado personalmente activo o cliente preferente en sus piernas derecha e izquierda.

Distribuidor Diamante: es activo, tiene un minimo de 100 PV y tiene un (1) distribuidor Esmeralda (o superior) patrocinado
personalmente activo en sus piernas derecha e izquierda, ademds de tres (3) distribuidores activos adicionales o clientes preferentes
activos en sus piernas derecha e izquierda.

Distribuidores Diamante Estrella

Hay un total de quince (15) rangos Diamante Estrella.

Cliente preferente activo Coach Coach
o coach activo esmerlada activo diamante activo

O R O O
0

Coach

@ Activo con 50 PV
@ Activo con 50 PV
() Activo con100 PV
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En las siguientes tablas se muestran los requisitos de elegibilidad para obtener la bonificacion de ciclo de equipo en cada nivel de rango
Diamante Estrella. Se destacan los siguientes puntos en cada nivel de rango:

e El numero requerido de distribuidores patrocinados personalmente activos o clientes preferentes activos en cada rango
Diamante Estrella
El volumen personal minimo requerido de 200 PV en cada rango Diamante Estrella
El saldo requerido de distribuidores Diamante Estrella patrocinados personalmente en cada pierna en cada rango Diamante
Estrella (ten en cuenta que esto cambia en los niveles de rango Diamante 5 Estrellas y Diamante 10 Estrellas)

Nota: Una vez que se reunan los distribuidores patrocinados personalmente activos o clientes preferentes activos necesarios para alcanzar
y mantener el rango de distribuidor Diamante, los distribuidores patrocinados personalmente activos o clientes preferentes activos
adicionales que se requieren para los niveles de rango Diamante Estrella se pueden colocar en cualquier lugar de la linea descendente
del distribuidor; es decir, no hay un requisito de “equilibrio” especifico de distribuidores patrocinados personalmente activos o clientes
preferentes activos mas alld de lo que se requiere para el rango Diamante. Los distribuidores patrocinados personalmente activos o
clientes preferentes activos que se muestran en las tablas a continuacion reflejan una organizacion equilibrada solo para facilitar la
visualizacion.

. Activo con 50 PV
. Activo con 50 PV
O

Activo con 100 PV

Rangos Diamante Estrella

Activo Activo Activo Activo Activo
Diamante 1 Estrella Diamante 2 Estrellas Diamante 3 Estrellas Diamante 4 Estrellas Diamante 5 Estrellas

« Debe ser Diamante » Debe ser Diamante « Debe ser Diamante « Debe ser Diamante
« Debe ser Diemante « Debe tener por lo menos « Debe tener por lo menos « Debe tener por lo menos « Debe tener por lo menos
1 1 n P n
. Debe tener 1 Diamante PS 1 Diamante PS en cada plerna Diamante PS en cada plema Diamante PS en cada plerna 2 Diamantes PS en cada plerna
« Debe tener un total de « Debe tener un total de « Debe tener un total de « Debe tener un total de
« Debe tener como minimo 2 Diamantes PS 3 Diamantes PS 4 Diamantes PS S Diamantes PS
l?):::::e:c:::::;““ 9 « Debe tener como minimo « Debe tener como minimo « Debe tener como minimo « Debe tener como minimo
gncluyendo los Diamantes PS 12 clientes preferentes o W clientes preferentes o 16 clientes preferentes o 20 clientes preferentes o
o ) coaches activos PS coaches activos PS coaches activos PS coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS) (incluyendo los Diamantes PS) (incluyendo los Diamantes PS) (incluyendo los Diamantes PS)

% % %

oM
o0

00
00
000
000
0000

0000
0000

0000
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Rangos Diamante Estrella

@ /aivoconsory
@ Aaivoconsory
© Aawocon100pv

Activo
Diamante 6 Estrellas
» Debe ser Diamante

« Debe tener por lo menos
2 Diamantes PS en cada pierna

« Debe tener un total de
6 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
21 clientes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

%
ole

O
O
&
O

000000

Activo
Diamante 7 Estrellas

« Debe ser Diamante

« Debe tener por lo menos
2 Diamantes PS en cada pierna

« Debe tener un total de
7 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
22 clientes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

Activo
Diamante 8 Estrellas
« Debe ser Diamante

+ Debe tener por lo menos

2 Diamantes PS en cada piema
« Debe tener un total de

8 Diamantes PS

«» Debe tener como minimo
23 chentes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

%
Q0 00

00000
00000

0000
00000

Activo
Diamante 9 Estrellas

« Debe ser Diamante

« Debe tener por lo menos
2 Diamantes PS en cada pierna

« Debe tener un total de
9 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
24 clientes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

%
Q0|00
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Activo
Diamante 10 Estrellas

« Debe ser Diamante

« Debe tener por lo menos
5 Diamantes PS en cada plerna

« Debe tener un total de
10 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
25 clientes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

&

*

OO0

000000

0000000
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Rangos Diamante Estrella

Activo
Diamante 11 Estrellas

« Debe ser Diamante
« Debe tener por lo menos

S Diamantes PS en cada plerna

« Debe tener un total de
11 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
26 clientes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

Activo
Diamante 12 Estrellas

« Debe ser Diamante

+ Debe tener por lo mencs

S Diamantes PS en cada plema

« Debe tener un total de
12 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
27 clentes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

Activo
Diamante 13 Estrellas

« Debe ser Diamante

« Debe tener por lo menos

S Diamantes PS en cada plerna

« Debe tener un total de
13 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
28 chentes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

Activo
Diamante 14 Estrellas

« Debe ser Diamante

« Debe tener por lo menos

S Diamantes PS en cada plerna

« Debe tener un total de
14 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
29 clientes preferentes o
coaches activos PS
(incluyendo los Diamantes PS)

. Active con S0 PV
. Activo con S0 PV
O Activo con 100 PV

Activo
Diamante 15 Estrellas

« Debe ser Diamante

« Debe tener por lo mencs
5 Diamantes PS en cada plemna

« Debe tener un total de
15 Diamantes PS

« Debe tener como minimo
30 cllentes preferentes o
coaches activos PS
{Incluyendo los Diamantes PS)

<

%
%
%
®

0000000
000000
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000000
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0000000
000000
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0000000
00000000
0000000
0000000
0000000
0000000,

O
O
O
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o
o
O
O

0000000
00000000

Para cada rango Diamante Estrella (de Diamante 1 Estrella a Diamante 15 Estrellas), un distribuidor debe cumplir con los requisitos
segun se estipulan en las tablas anteriores Y debe mantenerlos durante cada uno de los seis (6) periodos de pago de bonificacion
semanales a fin de alcanzar completamente el nivel de rango. Para participar en los fondos de bonificaciones de liderazgo Diamante
Estrella (que se calculan y pagan a distribuidores Diamante 2 Estrellas, Diamante 5 Estrellas, Diamante 10 Estrellas y Diamante

15 Estrellas activos y calificados), un distribuidor Diamante Estrella debe alcanzar los requisitos anteriores y mantenerlos, asi como
cumplir con el requisito de volumen de ganancias asociado con la ultima semana de bonificacion del periodo de calificacion durante
cada uno de los seis (6) periodos de bonificacion semanales, todo dentro de un trimestre de 13 semanas, segun lo define BODi.

Estado de calificacion

Ahora se dispone de un elemento de registro conocido como estado de calificacion (que es independiente del rango) que ayuda a los
distribuidores a consultar su avance de calificacion para cada nivel de rango Diamante Estrella. El estado de calificacion muestra los
niveles de calificacion de un distribuidor de cada periodo para alcanzar el rango Diamante Estrella. Un distribuidor debe alcanzar el
estado de calificacion para obtener un nivel de rango Diamante Estrella durante seis (6) periodos consecutivos a fin de alcanzar
completamente el rango Diamante Estrella. Al final de la sexta semana consecutiva en la que se ha mantenido un estado de calificacion
de nivel Diamante Estrella o superior, el rango del distribuidor reflejara el nivel de rango alcanzado completamente. Para calificar para
los fondos de bonificaciones de liderazgo Diamante Estrella, se deben alcanzar y mantener el estado de calificacion de los niveles
Diamante 2 Estrellas, Diamante 5 Estrellas, Diamante 10 Estrellas o Diamante 15 Estrellas durante seis (6) periodos de bonificacion
consecutivos; asimismo, se debe cumplir con el requisito de volumen de ganancias asociado con la tltima semana de bonificacion del
periodo de bonificacion, todo dentro de un trimestre de 13 semanas, segun lo define BOD:.
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Ejemplo de estado de calificacion:

En este ejemplo, un distribuidor Diamante (DD), alcanza los requisitos del nivel Diamante 1 Estrella en la semana 1 (CD1E o calificacion
Diamante 1 Estrella). En la semana 4, el distribuidor Diamante alcanza los requisitos del nivel Diamante 2 Estrellas y, luego, en la
semana 4 solo ha alcanzado los requisitos del nivel Diamante 1 Estrella. En la semana 6, tras seis (6) semanas consecutivas en las que
alcanza el nivel Diamante 1 Estrella o superior, el rango del distribuidor refleja que ha alcanzado completamente el rango Diamante
1 Estrella (D1E).

Semana 1 Semana 2 Semana 3 Semana 4 Semana 5 Semana 6
Pago por rango DD DD DD DD DD DIE
Estado de calificacion CD1E CDIE CDIE CD2E CDIE CDIE
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